
浙江珠城科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2023-008

投资者关系活动

类别

□特定对象调研 分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

现场参观

□其他（请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及

人员姓名
长城证券股份有限公司、深圳价值在线信息科技股份有限公司

时间 2023 年 12 月 05 日 13：00-16：00

地点 浙江省乐清经济开发区纬十五路 201 号

上市公司接待人

员姓名

董事长：张建春

董事会秘书兼财务负责人：戚程博

投资者关系活动

主要内容介绍

一、签署《承诺函》

二、公司展厅及工厂参观

三、公司管理层交流

公司管理层与参会投资者进行互动交流，主要沟通内容如

下：

Q1：从汽车连接器的参与者来看,既有海外巨头,也有国内

企业。公司如何做到突出重围,获取客户订单。相比同行公司,

公司的优势有哪些?？

A:公司在汽车连接器已经布局多年,最核心的困难为从 0

到 1 的突破。随着国内新能源汽车整机厂的崛起,给公司带来

了比较大的发展机遇。公司通过供货给瑞浦兰钧(温州本土新

能源汽车电池制造商),在较多的终端客户新能源汽车上验证

了公司产品。从而逐步打开了新能源汽车领域的市场。目前公

司已经进入了部分新能源汽车供应链的供货体系,如瑞浦兰

钧、金康新能源等新能源汽车零部件供应商及国金汽车、比亚



迪等新能源汽车制造商。接下来,公司将着力于突破国内新能

源汽车客户(如奇瑞新能源汽车、赛力斯汽车等)的认证壁垒、

产品技术壁垒及管理壁垒,把握后入行业市场的优势,分析现

有行业产品技术数据,针对客户特定的需求,提供更高效可靠

的产品和服务。通过制定专业的客户开拓、挖掘、销售和维护

的体系,及时将潜在客户转化为现有客户。公司的优势主要

系:1.从模具研发、冲压、注塑、线束都是自制;2.公司智能制

造方面做到智能化、自动化、信息化。从而在规模效应的情况

下,成本优势会比较明显。

Q2：公司接下来的研发投入方向?

A：公司将在加强公司产能的同时,进一步提高公司信息

化、智能化、精益化水平,提升公司核心竞争力,解决下游需求

快速增长带来的产能瓶颈问题;同时进一步满足下游客户定制

化、专业化需求,增强核心客户配套供货能力。

Q3：对于国内家电连接器行业，珠城科技如何提高份额？

A:公司主要围绕着“开拓新客户”的基本战略，持续加大

与主流家电生产商的技术沟通交流，除了原有美的、海信、格

兰仕等厂商外，新增进入了海尔、格力、TCL、松下等厂商的

供货名单，覆盖了国内主流的家电生产厂商，为进一步提高市

场份额奠定了基础。除持续开发新客户外，公司通过提升产品

研发及模具开发能力，契合客户对电子连接器供应链实施“进

口替代”的战略发展目标，加强巩固了公司产品的市场竞争

力。

Q4：公司汽车连接器目前情况如何？

A:目前公司已经进入了部分新能源汽车供应链的供货体

系，如瑞浦兰钧、金康新能源等新能源汽车零部件供应商及国

金汽车、比亚迪等新能源汽车制造商。接下来，公司将着力于

突破国内新能源汽车客户（如奇瑞新能源汽车、吉利汽车等）

的认证壁垒、产品技术壁垒及管理壁垒，把握后入行业市场的



优势，分析现有行业产品技术数据，针对客户特定的需求，提

供更高效可靠的产品和服务。通过制定专业的客户开拓、挖掘、

销售和维护的体系，及时将潜在客户转化为现有客户。

Q5：公司并购的方向有哪些？

A:公司在考虑并购标的时，主要关注业务和客户的协同

性。公司倾向于能够帮助公司更好地从家电领域拓展到新能源

汽车、光伏和储能等领域的并购标的。

附件清单（如有） 无

日期 2023 年 12 月 05 日


