
 

证券代码：002508                                   证券简称：老板电器 

杭州老板电器股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2023-003 

投资者关系活动

类别 

 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

 现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

个人投资者：贺瑛、仲炜斌、仲伟强、陈忠苹、胡敏、翁涛、

傅正彦 

杭州炬炽管理咨询：何少飞 

财通证券：喻旭明、葛子微、李菡、邓沛汐、陈佳斌、王晓江 

兴业证券：苏子杰 

中国证券报：朱涵 

上海证券报：林淙 

证券日报：赵耘旎 

证券时报：聂英好 

投资者服务中心：曹铁、耿沐熹 

全景网：陈琳、刘京婷、李紫楠、胡坚伟、田道帅、王跃党 

时间 2023 年 12 月 5 日 

地点 老板电器数字化智能制造基地 

A 区未来工厂、B 区全球烹饪艺术中心 

上市公司接待人

员姓名 

董事、董事会秘书：王刚 

财务总监：张国富 



 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

12 月 5 日，公司董事、董事会秘书王刚先生，财务总监

张国富先生共同接待了《了解我的上市公司“股东来了”——

走进浙江系列活动》老板电器专场的嘉宾。来访嘉宾分别参观

了公司数字化智能制造基地 A区数字化“未来工厂”，B区全

球烹饪艺术中心烹饪博物馆、企业历史文化馆、产品艺术馆，

了解了公司智能制造转型升级之路、企业发展历史、发展战略、

研发方向、生产经营等情况，并就关心的问题与公司管理层进

行了沟通、交流。管理层与嘉宾交流的主要问题如下：  

 

1、数字化建设之路长坡厚雪，老板电器是如何坚持长期主义

并推进数字化战略的？ 

公司始终秉持“稳健、务实”的经营发展理念，稳步发展，

力争成为“成为引领烹饪生活变革的世界级百年企业”。

公司通过科技赋能厨电产品，打造行业内首套数字厨电产

品及全球首个 AI 烹饪助理，开创数字烹饪时代。厨电数

字化还有很长的路要走，我们也将不断加大研发投入，我

们相信智能化、数字化是厨房电器的长期发展趋势。 

 

2、公司深耕零售、电商、工程等多个渠道，请简要介绍老板

电器是如何做到多元渠道协同发展的？ 

公司主要有线下零售、线上电商及工程大三渠道，每个渠

道都有自己不同的特点及受众人群，公司根据渠道特点采

取差异化的渠道策略，针对不同渠道开发专供产品。线下

渠道定位高端，线上渠道主打性价比。目前来看渠道碎片

化与圈层化的现象日益突出，而单个产品的生命周期在缩

短，公司只有不断夯实自身硬实力才能应对渠道变化，做

到渠道的多元协同发展。 

 

3、过去一年，老板电器产品品类在线上、线下渠道的市场占



 

有率如何，未来几年将重点推进哪些产品？ 

近年来，公司传统厨电品类吸油烟机、燃气灶在线下渠道，

厨电套餐在线上渠道的市占率都稳居行业第一，得益于行

业集中度不断提升的红利，其余品类市占率也稳步提升。

其中，新兴品类蒸烤一体机、洗碗机市占率提升迅速。公

司长期致力于为消费者提供家用厨房电器的全套解决方

案，在参观过程中也能看到，公司还有集成灶、净水器、

燃气热水器、冰箱等多个品类。未来，公司将以传统厨电

吸油烟机、燃气灶为抓手，以新兴厨电品类为增长点，实

现公司的高质量发展。 

 

4、餐饮油烟净化越来越成为市场关注的重点，老板电器为此

采取了哪些切实的行动？ 

通过长期、大量的市场研究与客户反馈，公司全球首创革

命性的厨房净烟系统——老板中央吸油烟机；它由主机、

终端机、动力分配阀、防火阀及云平台服务共同组成，以

系统化的智能解决方案，彻底解决整栋建筑的油烟吸排与

净化难题。未来，公司将继续把中国悠久的饮食文化与先

进的科学技术相结合，让每个家庭都享受到由精湛科技带

来的轻松烹饪。 

 

5、公司如何看待国内市场洗碗机品类供需的，又是如何依托

洗碗机来构建第二增长曲线的？ 

洗碗机这一品类目前在国内渗透率还比较低，而消费者对

洗碗机的认知程度是越来越高的。公司针对中国厨房及中

式烹饪的特点，打造了更适合中国家庭的产品，新品更是

集“洗、消、烘、存”多功能为一体。公司洗碗机发货量

每年保持较快增长势头，长期来看在本土市场洗碗机渗透

率还有非常大的提升空间，与油烟机的配套率也将不断提



 

升。公司将牢牢抓住市场机遇，力争通过洗碗机等新兴品

类打造公司第二增长曲线。 

 

6、我们中小投资者比较关心分红水平，请问公司的分红政策

是怎样的？ 

公司始终以实现企业、社会和环境的共同发展为目标，秉

持“坚持高比例现金分红，维护股东合法权益”的理念，实

施积极的利润分配政策，以丰厚的现金分红回报投资者。

公司认为，在兼顾可持续发展的前提下必须重视对投资者

的合理投资回报，利润分配应保持连续性和稳定性。上市

十三年来，公司保持每年分红传统，持续回馈广大中小股

东，致力于与投资者共惠共赢，共享公司发展红利。截至

2022 年度，公司累计现金分红总额为 44.87 亿元，累计分

红为 IPO 净募集资金的 497%。2023 年度，公司将进一步

提高分红比例。未来长期，在保证增长的同时，公司将稳

步提高分红比例，积极回报投资者的信任。 

 

7、请公司领导简要介绍一下老板电器在增进与投资者有效沟

通以及投资者关系管理方面，做出了哪些努力？ 

上市十余年，公司始终按照《上市公司投资者关系管理办

法》等制度的规定和要求，并结合公司实际情况，认真做

好投资关系管理工作。与投资者建立长期稳定的沟通关

系，通过主动参加券商策略会、机构反路演，接受个人投

资者电话咨询、实地调研等方式，传递价值投资理念。并

通过年度投资者接待日活动及半年度渠道调研活动让投

资者关系管理更有特色。公司重视与中小投资者交流，指

定专人负责投资者互动平台、公司网站投资者专栏的维

护，公司投资者专线全年接受个人投资者电话咨询。通过

投资者互动平台、投资者专线，公司与中小投资者保持了



 

良好的沟通与联系。公司每年度召开投资者网上业绩说明

会，由公司董事长、总经理、董事会秘书、财务总监等管

理层参加，与广大投资者在线互动，积极回复投资者关注

问题。 

 

附件清单（如有）  

日期 2023 年 12 月 6 日 

 


