
英飞特电子（杭州）股份有限公司 

投资者关系活动记录表 
编号：2023-007 

投资者关系活

动类别 

□特定对象调研 

□媒体采访 

□新闻发布会 

□现场参观 

□分析师会议 

□业绩说明会 

□路演活动 

■其他  投资者交流会   

参与单位名称

及人员姓名 

中金银海、哄呼投资、瑞丰达资产、天鹰生态、东亚投资、

华安证券、蜂投基金、资翼资本、荣晟私募、天演晟泽、优

沃新产业投资、财联社、其他个人投资者 

时间 2023 年 12 月 8 日 地点 公司会议厅 

上市公司接待

人员姓名 
副总经理、董事会秘书：贾佩贤 

 

主要问题及回答： 

 

Q1：公司重大资产购买项目已全面完成交割，进入标的投后整合阶段，当

前标的业务相关人员、运营、企业文化融合以及客户分配方面的进度如何？ 

A1：公司重大资产购买项目（指公司收购标的资产为欧司朗旗下数字系统

欧亚业务的重大资产购买项目，下同）交割完成后的投后整合工作正在有条不

紊地进行中。在完成股权资产交割后，公司即发布了新的组织架构图，确保了

标的资产运营活动的有序开展，确保了标的业务的延续性。在企业文化方面，

英飞特原有管理团队以及标的业务的管理团队就企业文化、愿景、价值观等进

行共同梳理、逐步融合，以在销售、研发、市场、供应链等方面逐步实现深度

的资源共享和协同，提升市场竞争力。 

 

Q2：公司 2023年销售费用增加的原因是什么？ 

A2：主要两个方面原因：第一，重大资产购买项目交割完成并实现并表，

合并后的销售费用和原有业务相比有所上升。第二，公司展会活动以及与客户

特别是海外客户的面对面交流拜访活动增多。公司在前三季度参加了中东（迪

拜）国际城市、建筑和商业照明展览会、波兰华沙国际照明设备展览会、阿根

廷国际照明及建筑展览会、美国国际照明展览会、广州国际照明展、荷兰国际

园艺展、香港国际秋季灯饰展等国内外知名展会。  

 

Q3：如何规避海外经营的政治风险和法律风险？ 

A3：英飞特一直定位全球化发展，在成立之初即开始全球化布局。在海外

国家设立子公司前，公司会充分了解当地法律、合规、税务等方面的政策，进



行全面的评估，合规地开展公司设立注册相关工作。在后续经营过程中，公司

注重持续合规经营，并开展符合当地法律和政策的业务布局，将风险降到最低。

总的来说，公司的全球化布局以及在各地的合规经营，有助于平衡国际政治经

济环境变动、国际贸易摩擦带来的风险。 

 

Q4：公司整体收入中，来源于哪些应用场景的收入占比较高？ 

A4：当前，在英飞特原有业务方面，道路照明应用场景收入占比最高，体

育照明、植物照明应用场景收入占比也相对较高；在标的业务方面，商业照明

收入占比相对较高。 

 

Q5：公司未来投资并购的方向？ 

A5：在投资并购方面，公司关注产业并购机会，注重投资并购资产与公司

的协同作用。一是关注 LED 驱动电源相关细分领域投资机会，同时也会关注

上游机会，但不会延伸到下游与客户竞争；二是关注储能、新能源方向投资机

会。 

 

Q6：请介绍公司的信息化建设情况？ 

A6：公司非常重视信息化建设。在开展重大资产购买项目之前，公司已经

完成原有业务的全球智能化数字化工厂、统筹全球的配送中心网络和系统、基

于全球的运营管理系统的建设，打造了覆盖供应、生产、销售及财务的全球信

息化运营平台。 

除了企业文化，信息化建设也是投后管理的重中之重，所需投入较大，所

需建设时间较长。就本次重大资产购买项目，公司一方面与欧司朗达成过渡期

服务协议，提供过渡期的信息化服务；另一方面稳步推进投后统一的信息化建

设。预计在今年末公司信息化系统可以承接绝大部分标的资产的信息化需求，

基本结束过渡期信息化服务。在此之后，公司仍将在公司内部开展原有业务和

标的资产业务的信息化融合，打造投后一体的全球信息化运营管理平台。 

 

Q7：公司经营是否会受到国际政治经济环境影响？ 

A7：凭借高效、节能和环保等优势，LED 照明已逐步发展为传统光源的

最优替代方案，全球 LED 照明市场将保持稳步增长。公司自 2007 年成立至今

始终专注于 LED 驱动电源的研发和生产，跻身于全球 LED 驱动电源供应商第

一梯队，具有较强的竞争力。为有效地规避单个地区的系统性风险对公司业务

的影响，公司持续推进全球化布局，产品销往全球 100 多个国家和地区。公司

先后在印度和墨西哥设立了工厂并已投产，使公司具备了世界各地多区域的生

产能力，有助于公司建立基于全球的供应链体系。公司重大资产购买项目，将

进一步完善公司的全球化布局，提高公司应对国际经济政治环境变动的能力。 

 



Q8：公司的海外业务是人民币结算吗？ 

A8：主要以外币结算。在北美主要以美元结算，在欧洲主要以欧元结算。 

 

Q9：产品毛利下降的原因是什么？ 

A9：由于业务模式和产品功率等方面的差异，标的资产的产品毛利较公司

原有产品毛利低；同时，供应商整合尚需时间，标的业务的采购成本略有增加，

导致公司合并财务报表后的整体产品毛利有所下降。未来随着投后整合工作的

持续深入，公司有望进一步降低成本，提升产品毛利。 

 

Q10：公司未来在新能源方面的发展规划？ 

A10：在全球推进“碳达峰”、“碳中和”及节能减排的大背景下，公司充

分利用自身在电力电子技术研发、国内外销售渠道、全球供应链布局及智能制

造技术等领域的核心优势，推动上市公司在保持 LED 驱动电源全球市场领先

地位的基础上，把握新能源充电、储能市场的发展机遇，积极发挥自身在能效

管理和电力电子的综合优势及投资并购整合能力，加大投入，布局新能源充电

应用市场以及新型储能在用户侧的应用市场。此外，公司积极关注新能源领域

相关的投资机会。2023 年上半年，公司以自有资金 2700 万元对西安精石电气

科技有限公司进行增资，增资完成后持有标的公司 20%的股份。西安精石电气

科技有限公司是分布式光伏储能、户用光伏储能、工商业储能行业光储一体机、

储能逆变器、能源管理系统（EMS）等产品的供应商，主要为储能系统集成商

提供逆变器、光储一体机、EMS 及技术服务。 

附件清单 无 日期 2023 年 12 月 10 日 

 


