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■特定对象调研 

□媒体采访 

□新闻发布会 

■现场参观 

□分析师会议 

□业绩说明会 

□路演活动 

□其他         

 

 
睿华资本：郑硕 

 2023 年 12 月 12 日 10:00-11:00 

 公司会议室 

 

 

董事会秘书吴小霜女士 

 

 

 

 

 

 

 

 

交流主要内容包括： 

董事会秘书介绍了公司发展历史、公司经营模式及公司主营业务等情况，并进

行交流。 

【回复】公司正在积极推动四川、湖南、广西几大生产基地的建设和投产

工作，同时加快建设华南总部及瓶盖智能生产基地，积极扩大产能。上述

生产基地投产后，将有效扩大公司的产能，将会扩大公司业务规模，提升

营业收入。 

 

【回复】行业壁垒： 

（1）技术壁垒 包装行业作为处于产业链中游的制造业，其利润空间相对

有限，只有不断提高技术研发水平，才能够具有持续创新能力和差异化竞

争能力，保证产品质量的可靠与稳定，从而在成本控制、安全环保方面取

得竞争优势，获得高于行业平均利润的回报。高水平的行业技术不仅能够

满足客户的基本需求，而且在一定程度上可以帮助客户实现和改善设计构

思，甚至通过技术、工艺的创新而创造新的市场需求，协助客户引领终端



 

消费市场的消费潮流。 

（2）供应商认证壁垒 国内知名食品、饮用水、饮料公司的采购都采用严

格的审核制度，只接受经认证的合格供应商，即对供应企业的生产设备、

工艺流程、生产能力、服务质量、产品品质等方面进行分析考察，确定能

够达到其认证要求后，才会与之建立长期、稳定的供应关系。这种机制对

食品卫生不达标、生产控制不严格的市场竞争者形成了较高的进入壁垒。

公司产品分别于 2001 年 12 月通过了 ISO9001 品质管理体系认证，于 2005

年通过了 ISO14001 环境管理体系认证，于 2014 年通过了 FSSC22000 食品

安全管理体系认证，公司目前在主要客户的供应商认证体系中评分较高，

形成了一定的认证壁垒。 

（3）客户壁垒 公司主营业务塑料瓶盖领域，塑料包装箱及容器制造行业

的规模经济效应特征十分明显，而长期稳定的大规模订单是塑料包装箱及

容器制造企业实现规模经济的必要条件。出于产品质量和供应链稳定性的

考虑，大型食品饮料企业对供应商的选择一般非常谨慎，而一旦确立合作

关系，出于保证产品品质稳定的目的，通常选择与主要供应商长期合作；

同时，由于塑料包装箱及容器运输半径对成本、供货及时性等影响较大，

也决定了下游客户与主要供应商之间会形成一种紧密的相互依托、共同成

长的共赢合作模式，对新进入企业形成了一定的客户壁垒。 

（4）资本壁垒 行业属于资本密集型行业，从国际范围来看，目前行业生

产设备价值高昂，一整条完整生产线的建设需要投入大量的资金成本，只

有具备较强资本实力的制造企业，才能够满足客户跨区域和大订单的生产

布局需要。 

【回复】公司正在积极探索多种渠道拓宽销售规模，公司销售团队同时有适

当增加人员。公司将加强面对国际市场的销售团队的建设和专业人才的引

进，并探索和利用多种营销模式加大国际市场的拓展和销售。 

【回复】公司在除现有产品品类外，将继续拓宽产品市场，继续增加饮用

水瓶盖、新型拉环盖、调味品盖、碳酸盖等新产品的品类和销售规模，同

时围绕华南总部及瓶盖智能生产基地的筹建和布局，积极开拓应用于日化

用品盖、医疗用品和保健用品瓶盖等领域的包装用品，增加公司主营业务

产品的多样化。 
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