
证券代码： 301137                                        证券简称：哈焊华通 

哈焊所华通(常州)焊业股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2023-004 

投资者关系活动类别 

 

√ 特定对象调研        □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及人员

姓名 
Athena Capital(东腾投资)   王安亚 

时间 2023 年 12 月 12 日 (周二) 下午 17:30-18:30 

地点 公司六楼会议室 

上市公司接待人员姓

名 

副总经理、董事会秘书 杨丽姗 

副总经理             陈  波 

投资者关系活动主要

内容介绍 

 

董事会秘书在会议开始阶段介绍了公司基本情况、主营业务、技术创

新等内容。与调研人员进行了互动交流，交流的问答内容如下： 

问题一：疫情后行业发展情况如何？公司存货情况如何？ 

答：国内熔焊材料行业目前处于充分竞争情形，普通焊材市场出现供

大于求情形，加剧本行业的市场竞争；特种焊材市场需求较大，部分已替

代进口的产品有一定的竞争优势。公司采取以销定产，特种焊材根据销售

订单生产，保证订单情况下严格控制库存成本，压降存货。 

问题二：请公司从价格角度讲一下对公司业绩的影响？ 

答：公司产品销售价格受原材料的价格波动影响较大，目前铁矿石价

格小幅增长，有色金属（如镍、钼等）价格略有下降，未来公司普通焊材

价格不会有太大波动，对公司影响较小，主要是特种焊材价格波动会对公

司业绩产生一定的影响。 

问题三：公司目前的定价模式是怎样的？  

答：公司主要产品在销售时采用成本加成的定价模式，根据原材料市

场价格、加工成本等以及一定的利润水平确定产品价格。公司与客户的定



价通常采用“一单一议”的模式，公司在具体订单报价时，以客户订单产

品对应的原材料最新市场价格为基础，考虑产品功能特性、产品生产工

艺、市场供求关系等因素确定产品报价。 

问题四：请问公司客户构成的情况？ 

答：公司主要采用以直销和经销相结合的销售模式，上半年销售额直

销占比 41%左右，通过多年的客户积累，公司已与诸多产业领域的龙头企

业形成良好合作关系，在集装箱制造、石油化工、军工核电、工程机械等

行业得到应用，已合作的各行业龙头企业有中集集团、新华昌集团、中国

中车、中石化、中海油、中国兵器工业集团、中国能建、徐工集团、三一

重工、中国一重、宇通客车、金龙汽车等。海外市场主要经销商客户为主。 

问题五：公司在海外市场的机会如何？目前俄罗斯市场销售是否有增

长？ 

答：多年来公司产品在海外市场得到了认可和好评，具有良好的口碑

和知名度，前三季度外销有一定的增幅。随着我国与其他国家双边关系日

益加强，公司将抓住机会进一步稳定现有市场的销售，加快开拓新的市

场，深挖潜在客户，持续完善全球化产业布局，降低市场竞争风险。前三

季度俄罗斯销售量较去年同期有较大的增幅，目前与俄罗斯采用人民币

结算，规避了汇率波动风险。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 12 月 13 日 

 


