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证券代码：688571                                   证券简称：杭华股份 

 

杭华油墨股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

编号：2023-006 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            √电话会议 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

圆信永丰基金管理有限公司  田玉铎 

中国人寿资产管理有限公司  龚诚 

上海途灵资产管理有限公司  赵梓峰 

鑫元基金管理有限公司  陈宇翔 

广发证券股份有限公司  吴鑫然 

民生证券股份有限公司  李家豪 

中庚基金管理有限公司  孙伟 

中银国际证券股份有限公司  陈冠雄 

建信基金管理有限责任公司  吴昂达 

中信建投证券股份有限公司  郭祝同 

会议时间 2023 年 12 月 12 日至 2023 年 12 月 15 日 

会议地点 杭华油墨股份有限公司董事会会议室 

上市公司接待人

员姓名 
董事会秘书：张磊 先生 
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投资者关系活动

主要内容介绍 

第一部分  介绍、交流环节 

公司董事会秘书首先介绍了公司的基本概况、主营业务、产品应用、

核心竞争优势等内容，交流和讨论了油墨行业发展现状以及在建募投项

目进展等情况。 

第二部分  提问回答环节 

1、股东 TOKA 此次通过询价转让方式减持的背景和原因是什么？本

次减持数量较大是否会持续进行减持？ 

答：在合法合规的前提下股东减持其所持股份是股东合法的权益保

障。股东 TOKA 此次通过询价转让方式减持是出于自身业务发展需要并

降低对公司的影响力，以及拟在东京证券交易所实施私有化退市原因以

满足其自身经营计划调整而作出的阶段性选择，不会对公司持续经营情

况产生重大影响。同时股东 TOKA 承诺：自通过本次询价转让计划全部

实施完成后的 6 个月内，不以任何方式减持所持有的公司股份。基于对

公司未来发展前景的信心和长期投资价值的充分认可，股东 TOKA 依旧

秉持长期持有公司股份的坚定信心。 

2、请介绍一下对公司 2023 年度全年度经营情况的展望？ 

答：2023 年是国内宏观经济恢复发展的一年，总体经济形势呈现

逐渐企稳向好态势，但内需不足制约仍在。得益于上游原材料成本价格

有效回落以及通过资产并购整合、加大市场拓展力度，持续深入推进精

益生产、降本增效、产品创新等各项管理优化措施，产品整体毛利率明

显提升，使得公司利润水平同步增长，公司经营质量得到有效夯实。当

然我们也应该看到当前受宏观经济环境、市场形势、原材料价格波动等

各种不确定的因素影响仍在，导致企业生产经营还面临不少困难，下游

终端需求不足问题依然突出，整体印刷市场尚处于修复期市场复苏较为

平缓，公司将采取更为有效、灵活的市场策略，凭借整合优势、品牌优

势、差异化产品优势，积极寻找合适的市场机会，力争四季度再创经营

佳绩，努力实现全年度核心经营成果双增长的目标。 

3、公司新建的募投项目和 35,000 吨项目的进展情况如何？ 

答：公司“年产 1 万吨液体油墨及 8,000 吨功能材料项目（二期工
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程）”和“新材料研发中心项目”两个募投实体项目，于 2023 年 5 月

取得湖州市生态环境局《关于湖州杭华功能材料有限公司年产 1 万吨液

体油墨、8000 吨功能材料及新材料研发中心项目环境影响报告书的审

查意见》，2023 年 10 月取得《中华人民共和国建筑工程施工许可证》，

并正式开始实体工程现场施工。此外，公司在杭州市钱塘区内投资新建

“年产 35,000 吨绿色印刷新材料项目”目前已完成项目实施主体全资

子公司的注册设立。 

4、请介绍一下本次终止《市场分割协议及其补充协议》的背景和

原因？ 

答：此次公司与股东方终止《市场分割协议及其补充协议》主要出

于以下方面考虑：①鉴于股东 TOKA 自 2018 年起已不再为公司的共同控

股股东、实际控制人之一，并且 TOKA 已出具单方声明：确认在将来公

司的董事会构成中，同意仅提名 1 名董事候选人且不建议董事会聘任任

何高级管理人员，其对公司的影响力日益减弱；②充分尊重自由市场交

易原则为基础，近年来由于地缘政治局势动荡和区域市场发展变化，公

司与 TOKA 对现有市场区域划分范围已不再适宜各自业务发展实际状况

的需要，随着下游国内印刷包装企业海外拓展外迁和业务转移，原国内

客户对油墨产品的需求渐次转换成为海外区域的市场需求，同时部分原

东欧国家因地缘政治变化纷纷加入成为欧盟成员国等因素，导致公司产

品销售及市场推广均受到了局部限制，公司有意向进一步打开海外销售

区域，提升国际市场影响力。 

5、油墨海外市场的空间怎样？国内油墨与国外产品相比在产品特

点、标准要求等方面有哪些差异不同？向海外市场拓展公司的竞争优势

有哪些？ 

答：据 MarketsandMarkets 最新报告《油墨市场按类型和地区划分

——到 2028 年的全球预测》显示，2022 年印刷油墨市场规模为 190 亿

美元，预计到 2028 年将达到 286 亿美元。随着软包装、数字印刷、可

持续印刷油墨等需求的增长，市场规模的增长也随之增加，从 2023 年

到 2028 年的复合年增长率可达 7.0%。美国、中国、日本和德国成为世
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界主要的油墨生产国和消费国。近年来，全球油墨年产量约为 420 至

450 万吨，其中我国油墨产量约占全球油墨总产量的 17%，我国已成为

全球第二大油墨生产制造国。节能、环保和可持续发展的印刷油墨将有

更大的发展空间，其中紫外 LED 固化、水性印刷以及植物油基油墨印刷

将成为今后包装和商务出版印刷的主流。 

总体来讲，与国外品牌产品相比在质量标准、安全标准符合性等方

面，国内品牌企业油墨产品处于同等水平。针对不同行业应用领域和国

外客户的实际需求，国内外客户对于油墨的具体要求会有所区别，部分

国内产品标准要求甚至超过国外标准，从而提供差异化的整体解决方

案；在性价比方面，相较于国外品牌产品则更具性价比优势。 

油墨行业市场属于充分竞争的市场，公司将结合现有的业务资源创

造更多向海外市场拓展的机会和条件，主要包括①渠道布局优势：基于

油墨行业的销售服务半径等特点，经过多年建设，公司已经在国内形成

了较为完善的营销网络，特别在华南市场公司已设有广州杭华、汕头光

彩两家子公司，其市场辐射范围距离港澳台地区、东南亚国家相对较近，

对于公司而言港澳台地区、东南亚区域、“一带一路”沿线的市场商机

则更具现实意义，必要时也可以通过尝试海外建设生产型、服务型基地

深入开拓海外销售市场。②丰富的产品优势：公司是目前行业内极少数

可以同时提供 UV 油墨、胶印油墨、液体油墨和数码喷印油墨及功能性

材料类等多种类型、不同应用领域的综合性印刷材料及解决方案服务

商，能够满足大多数终端印刷客户的不同需求，提供完善的解决方案和

服务体系。特别是 UV 油墨具有瞬间固化、无 VOCs 排放等优良的节能环

保特性，成为了市场上成长最快、最具发展潜力的环保型油墨品种之一，

公司 UV 油墨产品已在业内树立了良好的口碑，通过向市场提供更高性

价比产品和个性化服务来增强客户粘性。③技术研发优势：具备不断满

足市场需求并符合行业发展方向的研发能力和技术储备，使得公司的产

品更新迭代和技术应用能力在行业中保持竞争优势和前瞻性，并积极推

动印刷材料在下游不同产业领域多元化应用的技术创新延伸。 

6、基于本次与股东方终止《市场分割协议及其补充协议》的有利
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条件，未来公司将采取哪些措施和计划开拓海外市场？ 

答：公司将以此为契机积极寻求海外市场商机，提升经济业务的国

际化水平，主要通过以下方面：①结合国际政经形势，由公司国际业务

部门加强对海外市场中各相关细分领域不同特点的研究、调查，制定有

针对性、差异化的国际营销政策；②凭借公司主导产品 UV 油墨、植物

油基胶印油墨等绿色环保型印刷材料产品以及技术研发和应用优势，针

对海外市场客户的实际需求优化现有产品结构系列，提升产品国际竞争

力水平；③针对宏观国际商旅环境的改变，加大公司产品在海外市场的

推广力度。一方面，“请进来”即邀请目标、潜在客户来华参观工厂及

技术研发中心，在实际交流中增强客户对于“杭华”品牌信心；另一方

面，通过“走出去”适时参加国际性会展、实地拜访海外客户，持续提

升公司国际形象和地位；④加强与国内外包装印刷设备主流供应商的横

向联系和交流，利用中国制造优势开展业务拓展的渠道协同。 

 

 

注：本次活动不涉及应当披露重大信息的特别说明，其他

相关介绍、交流情况可参阅近期《投资者关系活动记录表》之

内容和已对外披露正式公告。 

附件清单（如有）

 

无附件 

 

注：本次活动中所涉及的未来计划、发展战略等前瞻性陈述，不构成公

司对投资者的实质承诺，投资者及相关人士均应当对此保持足够的风险

认识，并且应当理解计划、预测与承诺之间的差异，敬请投资者注意投

资风险。 

日期 2023 年 12 月 15 日 

 

 

 


