
证券代码：301108 证券简称：洁雅股份

铜陵洁雅生物科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2023-028

投资者关系

活动类别

特定对象调研 分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

现场参观 其他

参与单位名称

及人员姓名

【国金证券】：罗晓婷；【富国基金】：毛联永；【信达证券】：

汲肖飞、李俏；【兴银基金】：袁作栋、林德涵、孔晓语；【兴

业证券】：赵树理、刘璐丹；【华泰证券】：潘宇；【鑫元基金】：

张咏；【中金公司】：惠普；【国联基金】：项薇；【国投商社】：

王朔、都春竹；【华创商社】：胡琼方；【摩根大通】：樊荣。

时间 2023年 12月 14日至 2023年 12月 15日

地点
铜陵市狮子山经济开发区地质大道 528号

铜陵洁雅生物科技股份有限公司上海分公司

上市公司接待

人员姓名

副总经理、董事会秘书：胡能华

董事、财务总监：杨凡龙

证券事务代表：徐文丽

投资者关系活动

主要内容介绍

一、问答环节：

Q1：公司化妆品客户有哪些？

A: 主要客户有欧莱雅集团、强生公司和伽蓝集团等。

Q2：公司化妆品产品有哪些？

A: 主要产品有面膜、手足膜、洗发水、精华等。

Q3：湿巾和化妆品的营收占比怎样？

A: 湿巾类产品营收占比为 90%左右，化妆品为 10%左右。

Q4：哪些湿巾品类成长性比较大？

A: 湿巾成长较快的品类有湿厕纸、清洁湿巾以及功能性湿

巾。其中，湿厕纸的增速最快。



投资者关系活动

主要内容介绍

Q5：客户选择供应链的考量是什么？

A: 随着全球化和市场竞争的加剧，供应链变得日益重要，

核心便是寻找合适的供应商，选择供应商不仅需要考虑价格因

素,还需要综合考虑产品质量、可靠性、技术能力、创新能力、

交货期、可持续发展等诸多因素。

洁雅股份长期与国际品牌客户合作深度的积累，完善的质量

管理体系、强大的制造能力和快速反应能力及拥有完整的供应链

体系，可信赖度高。

Q6：公司成为客户供应商的审核周期要多久？

A: 国际品牌客户从开始接触到审核进入其供应商名录一般

需要 2-3年时间，国内客户周期较短。

Q7：公司未来业绩增长点在哪？

A：公司的业绩增长点主要有三块，一是基础业务:即湿巾业

务，公司将通过技术创新，不断开发新产品来拓展业务；同时也

依托客户市场来拓展产品品类；二是增量业务：即化妆品业务，

未来，公司将利用差异化方式，依托客户资源不断的开发化妆品

业务；三是基金孵化，主要是通过美妆基金孵化专业营销团队，

利用公司研发及供应链优势，为公司创造营收。

Q8：公司胶原蛋白业务近况怎样？

A： 目前，合资子公司洁创已经取得两张二类医疗器械注册

证，洁雅也取得了医疗器械生产许可证（二类）。公司二类医疗

器械业务正在推进中，预计明年会有订单。现有的产品主要有敷

料贴和液体敷料。

Q9：公司消毒湿巾业务近况怎样？

A: 2020年，因为偶发性因素导致公司消毒湿巾订单剧增，

目前，该因素已消除，公司消毒湿巾订单已经恢复到正常水平。

Q10：公司有考虑在泰国等东南亚地区建厂吗？

A: 公司有考察过，但出于谨慎性原则，同时要对可行性和

风险做全面评估，才能判断是否合适去建厂。

Q11：请展望下公司近几年的发展情况？

A：公司近年来仍以湿巾业务为主，在适当时机会以差异化

方式深化化妆品布局。



投资者关系活动

主要内容介绍

Q12：公司预计后期的毛利率怎样？

A：随着国内新客户的增加，整体毛利率会逐步趋向行业平

均水平。

Q13: 公司内外销营收占比情况？

A: 目前，公司内外销营收各占比 50%左右，随着国内客户

的拓展，未来，内销的占比可能还会有所提高。

Q14：公司产能利用率怎样？有扩产计划吗？

A: 公司产能可以覆盖现有订单，公司产能扩展主要是根据

新客户开发和订单增长情况决定。

Q15: 公司设立产业基金的目的是什么？

A: 为促进公司长远发展，充分借助专业投资机构的力量及

资源优势，进一步拓宽公司行业领域及提升综合竞争力，公司与

琢石资本等设立了产业基金雅石共赏。

本次投资者交流会活动中，公司严格依照《深圳证券交易所

上市公司自律监管指引第 2 号——创业板上市公司规范运作》等

规定执行，未出现未公开重大信息泄露等情况。

附件清单（如有） 无

日期 2023年 12月 16日


