
股票代码：300525                        股票简称：博思软件 

福建博思软件股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2023-011 

投资者关系 

活动类别 

□特定对象调研         □分析师会议 

□媒体采访             □业绩说明会 

□新闻发布会           ☑路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 

及人员姓名 

财通基金 张胤、钟俊；长城证券 沈彻；长信基金 朱松；重

阳投资 卫书根；东北证券 冯浚瑒、王堃宁、马宗铠；东方

财富证券 向心韵、童心怡；东方证券 宋鑫宇；多米私募 罗

智星；高鑫私募基金 田君；亘曦资产 朱登科；古曲投资 袁

祥；国金证券 王倩雯；国鸣投资 张同鑫；国泰君安证券 刘

校、钟明翰；国泰君安资管 范明；国投证券 杨楠、赵阳；

国元证券 耿军军、范一洲；光大证券 吴春旸；海通证券 杨

蒙、杨昊翊；汉云投资 陈挺云；黑石（福建）投资 陈旸暄；

洪赢投资 王晨曦；鸿福投资 熊城；华安证券 李雅鑫；华

创自营 杜郁坤；华福证券 李杨玲；华泰证券 郭雅丽；混

沌资本 叶子；开源证券 李海强；民生证券 丁辰晖；磐厚

动量资本 孟庆锋；千翊投资 熊彬正；泉果基金 王苏欣；

任行投资 张朝、张臣铮；山西证券资管 吴桐；万石资本 徐

向东；西南证券 邓文鑫；汐泰投资 李迪心；行疆投资 胡

鸿轲；兴业证券 杨本鸿；烜鼎资产 李传进；野村东方 徐

也清；甬兴证券 黄伯乐；元泓投资 周立峰；远海私募 邵

万琦；远希私募 袁莉、刘阳；宝弘景资产 陈周阳；因时基

金 邱晖；招商基金 杨成；招银理财 赵杰；浙商证券研究

所 刘宇欣；中财资本 冯淑荣；中信建投证券 刘辰璐、黄

欣蕾、赵希强；中银证券 杨思睿、王志欣；中银资管 肖宛

远；中邮证券 常雨婷；中珏私募 秦坤；珠池资产 张彤结；



其他投资者 徐辉、施俊男、黄济勇、纪旭、宋柏杰。 

时间 2023 年 12 月 20 日（星期三）15:30-18:30 

地点 上海凯宾斯基大酒店三楼 

上市公司 

接待人员姓名 

董事长 陈航先生；董事、副总经理 肖勇先生；副总经理、

董事会秘书 林晓辉先生；数采科技总裁 查道鹏先生；博思

致新执行副总裁 王庆刚先生；博思财信副总经理 杨小龙先

生等领导。 

投资者关系活动

主要内容介绍 

为了让投资者进一步了解公司经营情况、发展战略，加

强与投资者的互动交流，加深投资者对公司的了解和认同，

公司董事长陈航先生携各业务领域负责人，全面系统地解读

了公司战略布局和业务发展逻辑。 

公司业务聚焦数字票证、智慧财政财务、数字采购三大

领域，在各业务领域均具有品牌优势及较强竞争力。同时积

极布局智慧城市+数字乡村业务。 

在数字票证领域，公司在原有的财政电子票据及非税收

入业务方面，业务已覆盖全国大多数省份，具备较强竞争优

势及市场覆盖率，为公司提供稳定可持续的收入。且经过多

年业务积淀，公司收入结构中可持续收入占比不断提高，为

后续新业务的发展奠定基础。此外，借助数电票、电子凭证

政策东风，基于公司现有各业务领域的领先地位及竞争优

势，将业务拓展至数电票及电子凭证领域的开、收、用、控

环节，并实现市场份额的转化，打开更大的市场空间。 

在智慧财政财务领域，公司以财政预算管理一体化为核

心，不断拓展业务布局，由预算 1.0 向 2.0、二期新增模块、

大数据领域发展，并向市场空间更广阔的预算单位扩展。在

财政预算管理一体化建设方面，公司已深度承建财政部及 11

个省市一体化核心系统，共计参与 19 个省级的一体化相关

系统建设。财政数据运行监测方面，公司把服务财政治理作

为落脚点，以预算管理一体化数据为基础，为财政决策妥善



处置风险隐患提供数据支撑，目前已拓展推广多个省份财政

大数据业务。此外基于一体化业务改革、电子凭证会计数据

标准试点，公司积极拓展预算单位业务，包括智慧财务内控、

预算绩效、资产及项目管理等成熟产品，构建了新一代整体

解决方案，目前已服务众多行政事业单位，推动单位数字化

转型，助力数字政府建设。 

在数字采购领域，深化政府采购数字化业务市场布局，

提升公司数字采购业务在高校、医疗、企业等方面的市场占

有率，拓展各类业务主体运营服务。随着采购数字化渗透率

及货币化率的提升，数字采购的交易量每年将不断增加，公

司在客户市场占有率、交易规模及运营服务能力方面也将逐

步提高。公司政府采购数字化业务已拓展至全国 19 个省份，

高校客户累计达 260 余所，企业采购已经为 15 家央企和近

百家地方国企及金融机构提供数字化采购平台建设和运营

服务。 

问答环节主要内容如下： 

1、请问公司在数据要素方面的拓展及规划？ 

答：公司基于对业务、客户需求的理解，紧抓行业发展

机遇，借助国家政策东风，充分发挥在产品与业务创新上的

优势，以及自身具备的数据要素企业特征，积极开展数据要

素开发等创新性业务。在数字票证领域，公司从区块链+电

子政务、商保应用、公众服务等方面搭建生态链体系。例如，

在区块链+电子政务方面，结合财政部电子票据数据规范要

求，公司配合财政及医保部门推进医疗收费电子票据的数据

共享及报销应用，已助力 10 余省份打通医保局的数据共享

通道；在商保应用方面，公司凭借自身的票证能力、模型能

力，构建了财政、开票单位、商业保险公司、参保人等多方

参与、安全共享的平台系统，提供两核风险控制等服务，公

司已经为几十家商业保险公司提供服务，助力实现数字化应



用场景创新。在智慧财政财务领域，公司拥有突出的技术成

果，目前已拓展、推广多个省份财政大数据业务。公司把服

务财政治理作为落脚点，以预算管理一体化数据为基础，选

取重点领域热点问题开展财政运行监测，及时掌握全省（市）

财政运行状况，剖析运行风险，对财力薄弱、风险较高的地

区重点关注，为财政决策妥善处置风险隐患提供数据支撑。 

2、公司非税票据业务经过近几年快速发展，过了强建

设周期，如何维持收入的持续增长？ 

答：公司在经营过程中也有考虑到这个问题，并提前做

了相关业务布局，提高可持续收入。除了为客户提供票据和

非税的管理外，公司不断深入行业应用 SaaS 的场景创新应

用，满足客户提升工作效率、规范及服务质量的需求的同时，

公司收入结构不断优化，持续性收入占比提升。另外，公司

全面开展运营服务，持续提供财政+单位的运营服务，财政

电子票据系统纳入关键信息基础设施，除了基础的运维服务

外，公司还提供智能审验、安全运营服务等相关运营服务。

此外基于信创改造需求也会增厚公司收入规模。综上，公司

财政电子票据及非税收入业务的收入结构转变，可持续收入

占比将稳步提升。 

3、公司在电子凭证方面的业务优势及场景布局？ 

答：在电子凭证改革中，公司既是票务服务平台试点单

位、电子凭证会计数据标准深化试点服务保障单位，开具端

业务上，财政电子票据、电子非税一般缴款书、数字化发票

优势较为明显，同时也是部分开具端试点单位电子凭证系统

承建商、接收端试点单位财务系统承建商，深度全面参与此

次改革。目前的九大类凭证中，除了铁路电子客票，其他类

别凭证均与公司票务服务平台完成对接。所以在电子凭证业

务中，公司在打通上游环节中做了很多工作，已取得一定先

发优势。 



其次，公司在电子凭证方面的业务拓展比较大的优势是

在政务市场领域，因为凭证的使用需要跟业务场景相结合，

在政务市场的主要应用场景中包括非税收入及财政电子票

据的单位电子凭证接收+开具及业财协同、预算管理一体化

业务协同、财务内控业务场景及政府采购领域政府部门与几

十万供应商企业的电子凭证协同、内控场景上，公司的市场

占有率均为全国第一。基于此，对于电子凭证业务开展不管

是从产品的方案设计、技术能力、市场占有率来说，都可以

取得较高转化率及一定竞争优势。 

具体到行业场景应用，基于覆盖全国的市场基础，同时

结合公司自身丰富的场景应用经验，为电子凭证结合业财协

同、单位内控业务赋能，更好的开展推广服务工作。业务主

要覆盖公立医院、高校、其他行政事业单位及企业市场。 

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明 

无 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 12 月 21 日 

 


