
 

 

证券代码： 301248                                   证券简称：杰创智能 

杰创智能科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2023-008    

投资者关系活动

类别 

 

 特定对象调研          □ 分析师会议 

□ 媒体采访              业绩说明会 

□ 新闻发布会            □ 路演活动 

□ 现场参观  

 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

1、信达澳亚基金  冯明远、徐聪、刘权、张剑滔、齐兴方 

2、天风证券 柏海燕 

3、新橙基金  顾晶 

4、玄甲投资  李大志 

5、冠丰资产  杨欢 

6、泓阈基金  陈召洪 

7、聚德富  吴昊 

8、达安创谷  吴明峰 

9、圆石投资  谭中豪 

10、富业盛德  易建军 

11、亿纬投资  刘伟杰 

12、海南诺和  蔡玉 

13、凯鼎投资  黄少奇 

14、凯得投资  刘秋实、戴凯亮、刘哲玮 

15、嘉强基金  戴剑辉、许文 

16、广发证券  蔡伟斌 

17、银华基金  郭磊 

时间 2023年 12 月 18日 至 2023 年 12 月 22日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

1、副总经理、董事会秘书  严福洋 

2、广州常青云科技有限公司副总经理  许可 

3、证券事务专员  邵春艳 



 

 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、参观公司展厅，介绍公司基本业务情况 

 二、投资者提出的问题及公司的回复情况 

1、公司业务现状及前景如何？ 

公司从事智慧安全和智慧城市的产品研发和制造以及总体集成业务，

以云计算、大数据、人工智能等新一代信息技术为基础，形成了一系列成

熟的解决方案，广泛服务于政府、事业单位、大中型企业等。近两年受到

宏观经济下行影响，公司相关业务的拓展进度也有所放缓。但以人工智能、

大数据、云计算、物联网为核心的新一代信息技术仍保持快速发展趋势，

相关技术的应用领域和应用场景不断拓展，我们认为社会经济数字化建设

的发展趋势不变，智慧安全和智慧城市业务的市场潜力巨大，未来公司仍

将持续巩固和拓展智慧安全和智慧城市业务，通过不断提高自研产品在项

目中的占比，加强项目管理，不断优化成本结构，提高传统业务的盈利能

力。 

在继续深耕传统智慧安全和智慧城市业务的同时，公司也不断深度挖

掘市场需求并依托多年的技术积累，打造能够独立面向市场的优秀产品和

服务，积极探索新的业绩增长点，例如公司今年重点打造并成功独立面向

市场的常青云系列产品。常青云以算力为核心，以平台为依托，全面支持

国产的芯片、操作系统，具备自主可控、一云多芯、多云纳管、轻量易用、

稳定可靠、安全可信等核心能力，能够为客户提供高性价比的云计算解决

方案。 

2、常青云的商业模式是怎样的？ 

常青云相关产品和服务一方面将与公司智慧城市业务相结合，赋能公

司智慧化项目建设，为客户数字化转型提供更优质的体验；另一方面常青

云相关产品和服务也独立面向市场，推出了系列自主研发的新一代智能云

计算产品，如常青云平台、常青桌面云、常青云分布式存储、常青云超融

合等。上述产品和服务根据客户需求，可采取订阅式或买断式商业模式，

为客户提供更加多样的上云途径。 

3、公司的同业竞争企业有哪些？ 

智慧城市涉及的细分行业众多，市场空间巨大。目前行业中不乏进入

较早、经验丰富、技术先进的“先行者”。但从行业、地域、客户需求等



 

 

角度而言，差异较大，行业中虽然参与者众多但业务上各有侧重。公司自

成立以来，坚持以“让城市更智慧，让世界更安全”作为企业愿景，高度

重视自主研发的同时，也积极向优秀同行学习，不断实现自我的完善和超

越。 

4、常青云后续是否能够进行生态化的开发并根据客户需求提供定制

化服务？ 

常青云是公司完全自主研发的新一代智能云计算技术，能够对计算资

源、存储资源和网络资源提供统一的管理，具有适用场景广泛，安全可靠，

轻量化、简单易用等特点，易于维护和扩展。目前常青云已经完成国产芯

片（飞腾、鲲鹏、龙芯、海光、兆芯、申威）和操作系统（统信和麒麟等）

适配工作，并通过战略合作等多种方式与产业链相关企业建立密切稳定的

合作，打通数据安全、存储等完整业务链条，生态兼容甚广。 

常青云以用户为中心，能够为客户提供从方案咨询、业务分析、架构

设计、项目实施到持续运营和运维全生命周期、全方位的专业服务和支持。

目前公司常青云产品已在中山电信等企业中成功部署，并得到客户良好的

反馈。未来公司将持续深入理解客户需求，开发更多的云产品及服务，不

断为客户提供更贴心的上云方案。 

5、公司应收账款的回款情况和项目收入确认情况如何，订单交付周

期一般需要多长时间？ 

应收账款回款一直是公司的重点工作之一。近期，公司通过加强内部

及与客户的沟通等多种方式，强化应收账款管理，目前相关举措效果明显，

公司应收账款的回款情况整体已有较大改善，部分因房地产项目产生的应

收账款也通过以房抵债的方式予以收回。未来公司也会将客户的回款能力

作为前期项目评估的重要考量因素，从源头改善项目回款情况。 

关于项目收入情况，公司严格按照会计准则规定及项目合同的约定，

根据项目的完成及交付情况，进行收入确认。 

订单的交付周期视项目的具体情况而定，产品类和通用智能平台部署

通常交付周期较短；涉及领域较多或定制化开发服务通常交付周期较长。 

6、研发人员的薪酬如何，项目中的人工成本占多少比例？ 

公司高度重视研发队伍建设，通过多种途径吸纳优秀技术人才，壮大



 

 

公司研发力量，在薪酬福利方面给与丰厚待遇的同时，公司在个人发展、

技能培训等方面为员工提供多种深造渠道，鼓励员工不断提高个人专业技

能，拓宽未来职业发展空间。 

公司项目人工占比需要视具体项目而定，公司也将通过优化人员安

排，加强项目管理能力、提高自研产品在项目中的占比等方式进一步控制

项目成本。 

附件清单（如有）  

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明 

本次调研活动期间，公司不存在透露任何未公开重大信息的情形 

日期 2023-12-22 

 


