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证券代码： 300921                                  证券简称：南凌科技 

南凌科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2023-014 

投资者关系 

活动类别 

√ 特定对象调研       √ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参加            □ 其他 

参与单位名称  中信证券自营、银华基金 

时间 2023 年 12 月 21 日 10:00-12:00 

地点 深圳市福田区大中华喜来登酒店 

上市公司接待 

人员 
董事会秘书  喻  荔女士 

投资者关系 

活动主要内容 

公司董事会秘书喻荔女士简要对公司主要业务发展情况进

行了介绍： 

1、公司国内和国外客户的分布是怎么样的？ 

答：公司目前销售收入主要来自于国内市场。根据公司 2022

年年报显示，海外市场收入占公司 2022 年总营收的 5.55%，国

内市场占公司营收比重超 90%。 

2、公司未来两三年的增长点是什么？ 

答：公司 2023年发布了 SASE产品，增加了应用侧的网络安

全能力，从单一的网络服务商升级至“网络+安全”服务商。IP-

VPN 虚拟专用网（包括 SD-WAN）主要用于数字化企业内部数

据传输，而 SASE 除了可用于保护内部数据安全以外，它的网络

安全能力还能够用于企业办公上网的安全保障，全新的应用场景

未来将带来额外的收入。另一方面，公司成立了生态合作部，主

要是与电信运营商、云服务商等伙伴进行生态合作，积极推进在
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网络、安全、计算等云网安融合领域的互利合作，目前该部门已

经产生订单，未来，我们也会继续在这个方面发力，希望能够实

现和生态伙伴之间的合作共赢。除此之外，在海外市场，公司已

成立了海外销售团队，只是受大环境影响，在 2023 年业务开展

非常受限。2023 年以来，公司在海外推广方面付出了很多努力，

目前能看到一些初步的成果，未来，公司也会在海外的市场推广

方面再做一些努力，希望明年可以产生较好的收入反馈。 

3、生态合作部主要的目标客户是什么？ 

答：公司今年 7、8 月份才成立的生态合作部，虽然成立时

间比较短，但是目前已经开始产生订单。主要是与电信运营商、

云服务商等伙伴进行生态合作，希望能借助生态合作伙伴的力

量，可以进入到一些垂直市场，包括像国央企、政府、事业单位、

医院等领域，以及一些中小型的企业市场。 

4、现在公司的研发主要是在开发什么产品，SD-WAN 和

SASE不是开发好了吗？ 

答：公司 SD-WAN 这个产品目前是比较成熟了，在技术上

可以说与国外的优秀品牌不相上下。凌云 SASE 这个产品是今年

五月份新发布的，目前公司一直在根据不同应用场景下的反馈对

凌云 SASE 做迭代升级，持续提高产品体验的同时也在开发更多

的功能选项。除此之外，公司一直以来都紧密关注市场需求和行

业趋势，公司研发部也在市场调研和技术探索的基础上研发新的

产品，以满足市场的不断变化和客户的多样化需求。 

5、公司主要客户是什么群体？ 

答：公司主要做的是 To B 的业务，客户主要是跨区域经营

的大中型企业。根据公司 2023 年半年报显示，公司前三大客户

所属行业分别是制造业、批发和零售业、信息传输、软件和信息

技术服务业。越大型的企业，数字化程度越高的企业，网络与安
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全架构就越复杂，要求也越高，我们都是根据客户的需求定制方

案。客户基本都是混合型的网络，包含多种网络线路类型、多种

功能要求、多种网络策略与配置方式等等。 

6、公司凌网和凌云业务的客户在收入和数量上大概是一个

怎么样的比例？ 

答：从收入的角度来看， 2023 年半年报显示，凌网服务收

入 1.92 亿，占总营收的 67.89%，凌云收入 0.64 亿，占总营收的

22.80% ，收入上看凌网和凌云大约是 3:1 的比例，凌网服务包

括 IP-VPN 等企业专用网服务，主要是搭载在路由器、交换机等

硬件设备上为企业提供服务，整体价格比较高；而凌云服务可完

全依托于互联网，主要靠运行在边缘计算平台上的软件来提供服

务，价格相对比较低。凌网服务主要是公司的传统业务，存量客

户较多，增长缓慢；凌云的客户增长较快，但由于凌云的价格较

低，规模效应还未完全显现。因此导致这两个业务的收入差距。 

凌网服务和凌云服务的客户数量不太容易统计，因为公司目

前主要服务的客户大多是知名的大品牌企业，他们的特点是数字

化程度高，网络架构复杂，大多数的企业都是混合型的网络。根

据站点要求的不同，既有传统基于专线的凌网服务，也有基于软

件和互联网的凌云服务，所以凌网和凌云的客户是有重合的。 

7、凌云服务是比凌网服务便宜很多吗？ 

答：是的，由于成本的差异，SD-WAN 和凌云 SASE 与 IP-

VPN 企业专网类业务的价格相比优惠较多。凌网服务基于专线，

是企业的专属网络，因此在安全性和稳定性等方面是具有非常大

的优势；而 SD-WAN 可完全基于互联网，以互联网隧道的方式

保障企业数据传输的安全，在保证企业网络连接安全的情况下聚

焦于企业云上云下资源互联、云间资源互联等场景，能无缝整合

私有云和公有云，方便快速部署和管理，帮助企业实现低成本、

低延迟、高可用性的云资源访问和云间信息传输；凌云 SASE 可
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以看作是 SD-WAN 加上云安全，在 SD-WAN 的基础上整合了安

全 WEB 网关、下一代防火墙、云访问安全代理、零信任网络访

问等安全功能，为客户提供一站式解决服务。 

当代科技的发展趋势常常指向为用户降本增效的方向，网络

技术也不例外，因此新产品新业务的价格比传统业务的价格低是

必然的趋势。降本增效会使得越来越多的企业采用更加安全的网

络来保证内部数据安全，而不是让内部数据在互联网上“裸奔”，

因此未来公司的潜在客户群体在扩大。在跟随科技进步的路上，

公司也会通过持续的创新和提高服务水平来进一步扩大我们的

客户数量和范围、增强用户黏性，为公司的发展进步提供动力。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 12 月 21 日 
 


