
格力博（江苏）股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                            

编号：2024-001 

投资者关系活

动类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

财通证券、国泰基金、财通基金、泓德基金、天风证券、神

采基金、博道基金、国海证券、招商证券 

时间 2024 年 1 月 2 日 15：15 

地点 公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 

财务总监、董秘徐友涛先生 

投融资总监蒋晔先生 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

问题 1：请介绍一下公司产品情况？ 

回复：公司产品主要是新能源园林机械为主，也涵盖了部分

锂电动力的出行类产品，其中新能源园林机械覆盖手持式、

手推式、坐骑式和智能式全系列产品，主要包括割草机、打

草机、吹风机、修枝机、链锯、智能割草机器人、智能坐骑

式割草车及配套的电池包等，按电压等级，可分为 24V、40V、

60V、80V 和 82V 五个电压平台，其中 82V 是商用类产品，其

他电压等级都是家用类产品。 

问题 2：2023 年下游零售端需求情况如何？ 

回复：公司产品主要销往美国，由于 2023 年美国通胀水平较

高，家庭必备消费品支出较多，从而影响了耐用消费品的支

出，锂电类园林工具的增长情况相比往年有所下降，但相比

其他耐用消费品行业还是有增长。2023 年四季度开始已经有

一些零售渠道客户向公司发来了采购订单，由此可以看出，

下游零售渠道的库存水平已经有所下降，整个行业的销售情

况有望向好。 

问题 3：商用产品市场的开拓进展如何？ 

回复：商用产品的客户主要是绿化园林公司，在北美，这样

的公司众多，目前商用领域锂电替代率不足 5%（不含 ZTR），

所以面临较大的发展机会。相较家用端，商用领域更强调各

方面服务能力，更是一个系统工程。公司在 2023 年推出了商

用全系列产品，从 32寸至 72寸全部零转向割草车，价格范

围从 20000 美金至 40000 美金，以及包含链锯在内的商用手

持式产品，加上商用步推式产品，再搭配上移动充电系统，

2024 年开始，公司可以为绿化园林公司提供完整的锂电化解

决方案，从而在商用端继续保持领先优势。 



问题 4：公司对 2024 年的预期或展望是怎样的？ 

回复：如果 2024 年美国通胀下降，零售端的需求则有望转

强，于此同时，只要海运费价格和原材料价格能维持在较低

水平，公司新生产的产品成本较低，受益于这部分产品销售

比重加大，对公司毛利率提升有利。 

附件清单（如

有） 

 

 

 

日期 2024 年 1 月 2日 

 


