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佛山电器照明股份有限公司投资者关系活动记录表 
                                                  编号：2024-01 

投资者关系

活动类别 
 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

新闻发布会          路演活动 
□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

活动参与人

员 

广发证券：曾婵、袁雨辰；国联基金：刘野 ；中顺洁柔：邓冠

杰、齐娜。 

时间 2024年 1月 5日 

地点 公司会议室 

形式 现场会议 

上市公司接

待人员姓名 
公司董事会秘书。 

交流内容及

具体问答记

录 

1、公司未来发展战略是什么？ 

公司未来将致力于持续研发创新，拓展应用领域，提升品牌

影响力。公司按照“守住基本盘，开拓新赛道”的发展思路，将

会向智慧照明、海洋照明、健康照明、动植物照明、智慧路灯等

新赛道发力，通过 “内涵式发展”及“外延式扩张”双轮驱动

的方式，不断推进新赛道业务的布局和培育，不断优化公司业务

结构，推动公司高质量发展，以适应不断变化的市场环境和发展

需求。 

2、照明企业如何保持竞争优势？ 

照明行业竞争比较激烈，照明市场上品牌众多，国际品牌如

飞利浦、欧司朗、通用电气等和国内品牌如佛山照明、欧普照明、

雷士照明等都有各自的市场份额。照明企业想要保持竞争优势，

需要在以下几个方面进行努力。一是产业链整合。照明行业的产

业链包括原材料生产、零部件制造、成品组装和销售等环节。企

业需要整合整个产业链资源，提高自身的综合实力和竞争力。二
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是技术创新。随着科技的不断发展，照明产品的技术和品质也不

断提升。企业需要不断进行技术创新和研发，推出更具有差异化

竞争优势的产品，才能在市场竞争中占据有利地位。三是渠道建

设。销售渠道是照明企业市场竞争的重要环节。企业需要建立完

善的销售网络和渠道，提高产品的覆盖率和市场占有率。四是成

本优势。在价格竞争激烈的照明市场中，成本优势对于企业的竞

争力至关重要。企业需要通过优化生产流程、降低采购成本等方

式来提高自身的成本优势。 

3、照明行业未来发展趋势是怎么样？ 

未来照明行业的发展趋势是智能化、环保化、个性化和多元

化。一是智能化。随着物联网技术的发展，照明设备将不再是孤

立的个体，而是可以与其他智能设备相互连接、相互控制的终

端。二是环保化。随着人们环保意识的提高，人们越来越重视照

明设备的环保性能，未来，环保型的照明设备将会越来越受到市

场的青睐。三是个性定制化：人们对于照明的要求越来越高，照

明设备的设计和功能也需要越来越个性化。四是跨界合作多元

化：照明设备的应用领域非常广泛，未来将会有更多的跨界合作

出现。例如，照明设备与家居、商业、工业等领域的结合，将会

创造出更多的商业机会和市场空间。 

4、公司在出口业务方面情况如何？ 

公司今年出口业务保持相对稳定。 

5、公司照明出口业务规划？ 

公司照明业务出口占比较高，但出口业务的毛利较低，因

此，未来公司将通过以下举措持续做大做优出口业务：一是提高

产品质量和研发能力，不断推出具有创新性和差异化的产品，满

足不同市场的需求，提高灯具及智能产品等高附加值产品的销

售占比，提升毛利率。二是大力在海外市场拓展自主品牌业务，
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提升公司品牌在海外的影响力。三是提高海外薄弱地区的市场

开拓能力，有效扩大产品覆盖面，提高市场占有率。四是加强售

后服务和客户关系管理，不断完善售后服务体系，提高客户满意

度。 

 

关于本次活

动是否涉及
应披露重大

信息的说明 

否 

活动过程中

所使用的演

示文稿、提

供的文档等

附件（如有，

可 作 为 附

件） 

无 

 

 

 


