
 

证券代码：605365                                    证券简称：立达信 

立达信物联科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系活动类别 

特定对象调研    分析师会议 

媒体采访        业绩说明会 

新闻发布会      路演活动 

现场参观        其他 

形式 现场      线上      现场结合通讯 

参与单位名称 

及人员姓名 
国盛证券 徐程颖 

时间 2024 年 1 月 5 日 9:00-10:30 

地点 现场调研地点：立达信厦门总部 

上市公司接待人员 
副总经理/财务总监/董事会秘书 夏成亮 

证券事务代表 陈宇飞 

投资者关系活动主要

内容介绍 

（一） 公司概况介绍环节 

现场调研人员通过参观公司国内品牌数字教育展厅，了解公司相

关产品、发展历史及业务布局。 

（二） 调研交流的主要问题及公司回复概要 

问题1： 公司业务概况如何？提升整体营业收入及毛利率的发

力点是什么？ 

答：公司以北美、欧洲、日本以及中国为主要目标市场。在海外

市场以代工业务为主；在国内市场以自有品牌为主。海外市场北美占

比最高，尤其美国市场集中度高、规模效应好，需加大拓展力度；欧

洲市场相对分散，但市场总量也相对较高；日本市场相对稳定，需持

续深耕；中国也是公司大力拓展的市场，通过自有品牌加快拓展，形

成“品牌代工双主业，国内国外双循环”健康均衡的发展格局。 

公司通过增强创新能力及产品差异化优势，持续提升市场竞争



 

力，提升客户满意度，保障营收稳健；同时公司通过供应链的合理搭

建及运营管理，结合自动化设备、工艺技术及物流的改进升级，持续

挖潜降本空间，并协同供应商共同发掘降本可能性。 

问题2： 公司物联网（IoT）业务现状及未来发展规划？ 

答：目前公司物联网（IoT）业务的主要产品形态包括物联网硬件

产品和软硬件结合的物联网解决方案。其中，物联网硬件产品包括智

能照明，控制与安防产品以及智能家电产品，以代工出口为主要模式。

软硬件结合的物联网解决方案则聚焦智慧管理和智慧生活领域，以自

有品牌为主要模式。展望未来，物联网（IoT）业务赛道宽、发展空间

大，公司将保持战略定力持续深耕，力争实现新的突破。 

问题3： 公司有何提升物联网（IoT）业务毛利率的规划及举措？ 

答：毛利率受产品售价和成本双重影响，售价取决于市场对 IoT

产品价值的认可度，成本则需要持续优化，不断挖掘潜力。因此从产

品的创新和材料、工艺以及制造、物流等环节都需要相应的举措；一

方面提升产品的附加价值，一方面提高内部效率，这样才能有效提升

毛利率。 

问题4： 公司控制与安防类产品是否考虑重点开拓国内市场？ 

答：公司经营海外市场的时间更久，相对而言，对海外市场更为

熟悉，控制与安防业务借助了合适的市场、客户机会率先在海外市场

发展起来；因此在一定时期内，控制与安防类业务的重心仍将在海外

市场。 

问题5： 公司的经营业绩同比波动较为剧烈的原因？ 

答：一方面，海外经济存在不确定性，海外市场需求出现波动，

而公司出口业务占总体营收的比例较高，因此 2023 年前三季度业绩

所受影响较大。另一方面，国内业务处于转型发展、战略投入阶段，

相应的销售费用、管理费用、研发费用等与上年同期相比，增长较快。

综上，营收和费用两方面的共同作用下，导致净利润相较于 2022 年

波动幅度较大。针对这些情况，公司也及时地进行策略检讨，采取调

整控制举措，以保障公司平稳发展。 



 

 

附件清单（如有） 无 

本表填写日期 2024 年 1 月 5 日 


