
证券代码：301263 证券简称：泰恩康

广东泰恩康医药股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：投-001

投资者关系活动

类别

√ 特定对象调研 □ 分析师会议

□ 媒体采访 □ 业绩说明会

□ 新闻发布会 □ 路演活动

□ 现场参观

□ 其他（电话会议）

参与单位名称及

人员姓名

申万宏源证券、国泰基金管理有限公司、深圳正圆投资有限公司、

东方证券股份有限公司、西藏源乘投资管理有限公司、中意资产

管理有限责任公司、上海混沌投资（集团）有限公司、华泰证券

股份有限公司、PinPoint上海保银投资管理、鹏扬基金管理有限公

司、广州玄甲私募基金管理有限公司、长安基金、光保、平安、

国寿股份、天弘基金、宁银理财、淳厚基金、中信证券资产管理

部、华夏东方养老资产管理有限公司、瀚川投资管理（珠海）有

限公司、浦银安盛、苏州龙远投资管理有限公司、鸿盛资产管理

有限公司、中国人民养老保险有限责任公司、华夏财富创新投资

管理有限公司、圆信永丰基金管理有限公司、德邦基金、太平资

产管理有限公司、上海原点资产管理有限公司、招商证券、中欧

基金、民生信托、中邮证券、中银国际证券资产管理部、珠海坚

果私募基金管理中心（有限合伙）、南银理财有限责任公司、上

海拾贝能信私募基金管理合伙企业（有限合伙）、中海基金管理

有限公司、方正证券股份有限公司、红塔证券资管、上海运舟私

募基金管理有限公司、中信资产管理有限公司、华夏基金、长城

财富保险资产管理股份有限公司、南土资管、浦银安盛、百嘉基

金管理有限公司

（以上排名不分先后）

时间 2024年 1月 12日（星期五）11:00~12:00

地点 线上接入

上市公司接待人

员姓名
董事、副总经理兼董事会秘书：李挺先生



投资者关系活动

主要内容介绍

本次会议上，公司董事、副总经理兼董事会秘书李挺先生对

公司经营情况及未来发展做了简单介绍，投资者对公司进行了充

分的交流与沟通，随后由各投资者提问，主要交流内容如下：

1、公司近年来的分红情况

答：公司重视投资者的信任，自上市以来在综合考虑经营状

况、战略发展目标、未来发展的资金需求及行业情况等因素的同

时，积极实施利润分配回报投资者。2021年度、2022年度已向全

体股东现金分红累计超 2.48亿元，近两年平均股利支付率 81.84%，

未来公司将继续在重视对投资者合理投资回报并兼顾公司可持续

发展的基础上持续有效实施利润分配，积极维护投资者利益。

2、目前临床上针对白癜风的治疗手段有哪些

答：目前尚未有经 CDE批准治疗白癜风适应症的药物上市，

而对白癜风的治疗药物主要有糖皮质激素（TCS）及钙调神经磷

酸酶抑制剂（TCI）、维生素 D3衍生物等均为标签外用药，且有

长期用药的不良反应和疗效有限的临床痛点，难以满足白癜风患

者长期安全用药的迫切需求，CKBA 软膏作为白癜风治疗原创新

药的推出将具有重要的社会意义和经济价值。

3、白癜风药物 CKBA的临床进展情况

答：公司控股子公司江苏博创园生物医药科技有限公司（以

下简称“博创园”）自主开发的创新药 CKBA软膏目前正在进行

II 期临床试验工作，首例病人已于 2023 年 11月完成入组，公司

争取于今年年底基本完成 II期临床试验工作，集中资源加快推进

CKBA软膏的临床试验工作及上市进程。

4、CKBA的治疗周期及临床费用

答：1）CKBA的 II 期临床试验治疗周期为 6个月。2）公司

预计 CKBA 白癜风适应症的 II 期临床费用需要 6,000万元左右。

根据公司现行的会计政策 II 期临床费用费用化，对公司当期损益

会有一定的影响，但会在不同的会计年度内分期体现；III 期临床

费用符合资本化条件的支出可以资本化，资本化支出对当期损益



不会造成影响，总体上 CKBA 白癜风适应症的临床投入对公司当

期损益的影响可控。

5、公司对眼科用药领域的布局及预期

答：随着人口老龄化加剧，以及消费能力提高，公司认为眼

科用药领域的市场前景广阔，公司自 1999年开始代理销售沃丽汀，

经过 20多年的专业市场推广，公司构建了沃丽汀在国内完善的销

售网络，沃丽汀的产品知名度得到大幅提升，已成为我国眼科药

领域的知名产品。自研品种方面，公司正在全力推进研发工作，

目前盐酸毛果芸香碱滴眼液已经向国家药审中心申报临床试验申

请并已受理；雷珠单注射液研发进度进展顺利，准备申请临床试

验。此外，公司的眼科事业团队具备较强的专业知识及丰富的商

业化推广经验，公司有信心推动眼科用药领域市场的深度拓展和

广度覆盖，为公司增加新的利润增长点。

6、和胃整肠丸目前的生产情况

答：泰国和胃整肠丸厂家的生产线已于去年第四季度完成升

级改造，产能得到有效提升，在和胃整肠丸国产化之前，仍然由

泰国厂家供货，随着泰国厂家产能的提升，预计后续“和胃整肠

丸”销售收入仍保持增长。

另一方面，公司全资子公司安徽泰恩康制药有限公司（以下

简称“安徽泰恩康”）正在加紧进行和胃整肠丸国内生产的相关

工作，将加快推进“和胃整肠丸”国内药品注册相关工作。产能

问题得到解决后，以及随着公司开展的全国性推广活动，公司预

计“和胃整肠丸”接下来能够实现较好的销售收入增速，为公司

持续贡献利润。

7、和胃整肠丸产能转移后对毛利率的影响

答：和胃整肠丸 2022 年度毛利率为 80.04%，根据我们的测

算，随着 “和胃整肠丸”在安徽泰恩康的生产落地，和胃整肠丸

的毛利率还存在向上提升的空间。

8、未来的股权激励计划



答：公司于 2023年 10月 31日披露了《关于回购公司股份方

案的公告》，公司拟使用自有资金以集中竞价交易方式回购公司

人民币普通股（A股）股份，用于实施公司后续员工持股计划或

股权激励计划。本次回购资金总额为不低于人民币 3,000万元且不

超过人民币 5,000万元（均包含本数），回购股份价格不超过人民

币 25.00元/股（含）。目前公司已按照回购方案进行回购，员工

持股计划或股权激励计划尚未落地，后续公司将及时根据进展履

行信息披露义务。

9、功能性辅料和纳米给药关键技术平台目前主要项目的进展

情况

答：纳米聚合物胶束已成为目前行业研究重点，多数企业研

究耗时较长说明该项技术存在一定的技术壁垒，不易突破。公司

在 2015年即致力于打造功能性辅料和纳米给药关键技术平台，并

通过该技术平台掌握纳米聚合物胶束开发相关的技术，以开发系

列高端改良型新药。目前，公司创新的功能性辅料和纳米给药关

键技术平台主要在研项目包括注射用多西他赛聚合物胶束、注射

用紫杉醇聚合物胶束和注射用顺铂聚合物胶束等。在多西他赛聚

合物胶束的研究上，公司领先于其他竞争者，于 2018年 3月拿到

国内首张临床试验批件，目前，与复星医药控股子公司上海凯茂

合作研发项目注射用多西他赛聚合物胶束正在进行临床研究，同

时，公司正在积极推进注射用顺铂聚合物胶束及注射用紫杉醇聚

合物胶束研发项目。

10、和胃整肠丸在东南亚销售的具体规划

答：和胃整肠丸在东南亚市场的商品名为“肚痛健胃整肠丸”，

在东南亚市场已有 60多年的临床应用，拥有一定的知名度，具备

良好的销售基础。受限于产能问题，在东南亚地区未进行大规模

的推广销售。

“引进来、走出去”一直是公司坚持的发展战略，其中东南

亚市场是公司海外业务的重要布局地区。未来公司作为“肚痛健



胃整肠丸”东南亚区域的总代理，全权负责销售推广事宜。公司

将积极发挥在 OTC品牌推广方面的丰富经验及专业优势，建立东

南亚市场的本土化销售团队和销售网络，将其作为公司开拓海外

业务的重要支点。

本记录表如有涉及未来的计划、业绩预测等方面的前瞻性陈

述内容，均不构成本公司对投资者的实质承诺，投资者及相关人

士均应对此保持足够的风险认识，并且应当理解计划、预测与承

诺之间的差异。

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明

本次调研活动期间，公司不存在透漏任何未公开重大信息的情形。

附件清单

（如有）

无

日期 2024年 1月 12日


