
证券代码：301193                                    证券简称：家联科技 

宁波家联科技股份有限公司 

2024 年 1 月 12 日投资者关系活动记录表 

编号：2024-002 

投资者关系活动类

别 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

 现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及人

员姓名 
西南轻工 赵兰亭；海富通基金 赵晨凯；华宝基金 邢瀚文 

时间 2024 年 1 月 12 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人员

姓名 

董事会秘书    汪博 

证券事务代表  解竣皓 

投资者关系活动主

要内容介绍 

一、家联科技董事会秘书汪博向调研人员介绍公司的产品、客户

及生产经营情况。 

二、公司与调研人员就以下问题进行了探讨 

问题一：公司对未来内外销的展望？ 

答：目前，海外客户库存逐渐消化，市场需求复苏，公司外销

状况将会得到缓解，外销收入有望进一步提升。同时公司继续加大

国内市场投入，凭借强大的生产和运营能力及质量管控水平，公司

计划在原有客户新增的市场份额中获得增长，同时通过开拓头部客

户，迅速打响品牌知名度，大力开拓国内市场，实现内销快速增长。 



问题二：公司认为全降解制品的技术壁垒如何？ 

答：由于不同种类的制品对于材料性能的要求则不尽相同，因

此 PLA 等生物降解材料必需经过改性以后才能加工生产出符合客

户要求的产品。尽管国内外众多企业已纷纷布局生物降解材料的生

产，但目前主流生物降解材料如 PLA、PBAT、PBS 等的产能、产量

仍大幅低于传统塑料，相关制备技术亦相对不成熟。同时针对生物

降解塑料领域，材料改性和发泡等相关方向的研究需要大量的人

力、设备、资金及时间投入，且短时间内无法形成有效产能，这对

新入厂商形成了较高的壁垒。 

问题三：公司在泰国建立生产基地的目的以及最新进度？ 

答：公司在泰国设立生产基地能更好地开拓和应对海外客户的

需求，使公司有能力应对宏观环境、产业政策调整以及国际贸易格

局的变化，并且有效提升了公司规模、行业竞争力、海外市场占有

率以及抗风险的能力。 

目前公司在泰国租赁的厂房正在进行设备安装调试，部分产线

试生产，同时购买的 360 亩土地也在按计划建设中。 

问题四：公司对降解产品市场的判断？ 

答：截至 2023 年 9 月，公司生物全降解制品销售收入为

18,970.91 万元，同比增长 84.49%。未来，随着全球“禁塑”力度

加大，可降解材料及技术快速发展，绿色环保类产品也将成为行业

发展趋势，公司生物全降解制品的销售将进一步的提升。 

问题五：公司是否考虑员工股权激励计划？ 

答：公司重视人才队伍建设和科技创新，持续吸收、培养、引

进优秀的行业人才。考虑公司当下所处的发展阶段和战略规划，以

及对相关人才激励的需要，待各方面条件成熟时，公司会考虑推出

股权激励计划。 



 

日期 2024 年 1 月 12 日 

未公开重大信息泄

密的处理过程及责

任追究情况（如有） 

本次调研活动期间，公司不存在透露任何未公开重大信息的情形。 

 


