
证券代码：301362 证券简称：民爆光电

深圳民爆光电股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2024-006

投资者关系活动类

别

□√特定对象调研 □ 分析师会议

□ 媒体采访 □业绩说明会

□ 新闻发布会 □ 路演活动

□ 现场参观

□ 其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及人

员姓名

一、2 月 21 日 现场会议

冲积资产 1人、聚鸣投资 1人

二、2 月 23 日 电话会议

华夏基金、中科沃土基金、源乘投资、方正证券、崇山投资、明河投资、

京管泰富基金、长城基金、申万宏源、凯丰投资、易方达、融通基金、睿

新资产、国泰成长优选、混沌投资、玄甲私募、度势投资、金鹰基金、农

银汇理、聚鸣投资共 20人

时间 2024年 2月 21日-2月 23日

地点 深圳市宝安区福永街道（福园一路西侧）润恒工业厂区 2栋 5楼会议室

上市公司接待人员

姓名

董事、副总经理、董事会秘书 黄金元

证券事务代表 李 娜

投资者关系活动主

要内容介绍

1、公司的可见订单周期有多久？客户的账期是多少天？

答：可见订单周期 3-4个月。客户账期会从客户的信用资质、财务状

况、订单规模、合作时间等方面综合考虑，大部分控制在 60-90天。谢谢！

2、公司在开拓北美市场会有什么规划？

答：北美是目前全球最大的 LED照明产品需求市场，市场规模约占

全球市场的 30%；对于北美市场，公司有两大经营策略：一是子公司艾

格斯特定位做适用于中高端应用场景的差异化、定制化工业照明产品，主

要服务工程类客户；二是公司于 2018年设立了深圳市易欣光电有限公司，

定位于做商业照明和通用类工业照明产品，2022年成立了易欣光电（越



南）有限公司，定位承接北美的订单制造。公司上市后，将进一步加大研

发投入，开发种类更多，应用领域更广的满足北美市场需求产品体系；同

时加大销售团队的构建，加强市场开发力度，加快推动北美市场的开发拓

展，提升北美市场占有率，为公司业绩增长助力。谢谢！

3、公司未来的分红规划如何？

答：公司将实行积极、持续、稳定的利润分配政策，未来也会结合公

司的发展情况，综合考虑公司的正常经营及可持续发展并兼顾广大投资者

特别是中小投资者的利益，做出最优的股利分红政策。谢谢！

4、未来公司的业绩增长点有哪些？

答：公司实行的是“多板块、多主体”经营运作模式。全球 LED 照明

市场是万亿级的市场，当前，公司的业务区域已拓展至欧洲、大洋洲、日

本、北美洲等众多发达国家和地区；未来，公司将一方面通过进一步加大

研发投入，不断开发产品品类，提高在现有市场的渗透率，另一方面也会

开发像东南亚等快速成长的潜力市场。此外，公司也会持续推动 LED照

明技术与农业、安全、城市、体育、医美照明等深度融合，加快植物照明、

应急照明、美容照明等领域的发展，稳步提升公司的经营业绩。谢谢！

5、2023 年上半年海外去库存，目前海外的库存情况，是否会有下一轮去

库存周期？

答：从客户的库存情况来看，已经恢复正常，常规备库为 3-4个月，

订单需求有所好转，市场端的需求放量，阶段性的库存有增加一点。

6、如何维持高毛利率，公司的竞争优势在哪里？

答：公司的核心竞争力主要体现在以下几个方面：1、公司创立之初

就确定实行差异化市场竞争的策略，主要针对发达国家的中高端市场作为

目标市场进行业务拓展方向，为客户提供差异化、多样化、个性化产品，

帮助客户实行差异化竞争；2、公司建设一支强大的研发团队，建好了完

善的产品技术开发服务体系，对客户不同个性需求能实行快速反应、快速



实现；3、公司搭建了完善的、快速响应的柔性化交付体系，能及时满足

客户交付要求；4、公司实行了多元化的品质管控体系，针对不同市场、

不同应用领域产品实行差异化的品质管控方式，从而做到精准、高效的保

证产品品质，满足客户需求；5、公司持续大力推行精细化客户管理、信

息化建设，大大提升团队综合管理水平，实现降本增效。谢谢！

7、公司后续是否还有降本空间，通过何种方式降本？

答：公司一直致力于降本增效，以提高公司的竞争力和盈利能力，并

已采取多种措施，包括优化设计和生产工艺、优化供应链管理、加强精细

化管理、对项目投入产出加强管控、强化预算管控、严格控制业务成本等

方式，不断降低运营成本。

附件清单（如有）

日期 2024-2-23


