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广东博盈特焊技术股份有限公司投资者关系活动记录表 

 

 

投资者关系活动

类别 

 

☑特定对象调研      □分析师会议 

□媒体采访           □业绩说明会 

□新闻发布会         □路演活动 

☑现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

中泰证券股份有限公司机械行业分析师：张晨飞 

时间 2024 年 2 月 29 日(星期四)下午 14:00 

地点 广东博盈特焊技术股份有限公司 

上市公司接待人

员姓名 

1、 董事、副总经理、董事会秘书：刘一宁 

2、 投资者关系管理专员：姜叶萱 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

公司董事会秘书向来访者介绍了公司基本情况，包括公司发

展历程、主营业务、经营情况等方面内容，并与来访人员进行互

动交流,主要内容如下： 

1、公司对未来发展的计划和方向是什么？ 

公司将继续以科技研发为导向，加大研究开发投入与科技创

新力度，不断完善技术创新激励机制，持续保持自身研发水平的

领先性和创新方向的前瞻性；一方面积极进行新项目的建设，进

一步扩充公司的产能；另一方面，不断完善生产流程，持续进行

流程化改进，努力提升生产效率，提高产能；同时，将加大生产

设备自动化和智能化的升级力度，进一步提升公司的生产效率和

产能；积极把握市场机遇，进一步加大国内市场开拓力度，不断

拓展下游应用领域，扩大客户的覆盖范围。加大海外业务的开拓

力度，进一步提升公司的出口份额，通过全球范围内的市场需求

进一步助力公司业务增长。 

2、公司所处行业是否存在准入门槛？如果其他企业进入该



 

 

行业模仿公司设计，生产相同产品，会很困难吗？ 

是的，公司所处行业具有较高的准入门槛。其他企业难以模

仿公司设计、生产相同产品。 

（1）行业具有较高的技术壁垒。工业防腐防磨产品具有多

行业交叉、产业化应用周期较长、客户定制化要求高、应用领域

复杂、需要持续进行研发投入等特点，对于新进入本行业的企业

而言，具有较高的技术门槛。 

（2）行业具有较高的人才壁垒。工业防腐防磨行业技术人

才不仅需要掌握材料、工艺、设备等多方面的专业知识，还需要

对客户应用需求及行业发展趋势有深刻的理解。因此，技术人员

必须经过多年的实践和经验积累，才能成长为复合型的技术人

才。新进入本行业的企业难以短时间打造一支专业的技术人才团

队，因此面临较高的技术人才壁垒。 

（3）行业具有较高的规模壁垒。规模化生产是降低成本、

保证产品交付的前提。下游客户对供应商的生产规模、产品质量

稳定性和供货及时性等方面均有较高的要求。规模化生产能力的

建立需要企业在资金、技术、设备、厂房和人员等方面较大投入，

规模效应的显现则进一步要求企业高效利用各类生产要素。因

此，新进入本行业的企业面临较高的规模壁垒。 

（4）行业具有较高的客户壁垒。工业防腐防磨行业的下游

客户在选择供应商时，会进行严格的多维度考核，从技术实力、

产品质量、生产规模、应用案例、产品价格、行业口碑等多方面

对供应商进行综合评定，整体考核过程较严格且考核周期较长。

新进入本行业的企业项目经验相对较少，配套实力相对较弱，短

期难以取得客户的信任。 

3、公司在所处行业的竞争优势是什么？ 

（1）公司具有技术研发优势。公司坚持以焊接技术为支撑，



 

 

紧跟技术发展趋势及客户需求，积极进行新材料、新工艺、新技

术和新设备的研究，自主研发并掌握了涵盖材料、工艺、设备等

方面的关键核心技术，较好地解决了大面积堆焊中存在的堆焊层

均匀性不一、稀释率较高、厚度不达要求等技术难题，具有领先

的技术研发优势。 

（2）公司具有行业先发优势。公司是国内率先将工业防腐

防磨堆焊装备应用于垃圾焚烧发电领域的企业之一，有效推动了

防腐防磨堆焊装备在垃圾焚烧发电领域的产业化应用，取得了良

好的经济效益和社会效益，进一步巩固了公司的先发优势。 

（3）公司具有规模生产优势。公司凭借深厚的技术沉淀和

丰富的经验积累，将非标定制化的工业防腐防磨堆焊装备的生产

制造进行了流程化改进，提升了生产效率，提高了交付能力，降

低了生产成本，实现了规模化生产。 

（4）公司具有品牌及客户优势。公司凭借深厚的技术沉淀、

优良的制造工艺、过硬的产品质量，在行业内树立了良好的品牌

形象，积累了优质、丰富的国内外客户资源，并逐步转化为自身

的竞争优势。 

（5）公司具有管理优势。公司实行项目制的管理方式，严

格执行“项目经理负责制”，凭借多年项目执行经验，不断完善

项目制的管理体系，形成较强的领先优势。 

（6）公司具有人才优势。公司坚持“以人为本”的核心价

值观，高度重视员工队伍建设，始终将人力资源工作摆在重要位

置。公司通过自身培养和外部引进，汇聚了一批对工业防腐防磨

行业有着丰富经验的专业人才，形成了技术积淀深厚且深刻理解

客户需求的管理团队与研发团队，为公司长期可持续发展提供了

坚实保障。 

4、公司在核心技术方面有那些竞争力？ 

公司长期专注于特种焊接核心技术研发及应用的高新技术

企业，掌握工业防腐防磨领域的核心技术，具有较强的自主创新



 

 

能力。公司自主研发并掌握了涵盖材料、工艺、设备等方面的关

键核心技术，较好的解决了大面积堆焊在堆焊层均匀性、稀释率、

厚度等方面存在的技术问题。 

公司不断进行研发创新，通过数字脉冲 MIG 高频振荡堆焊技

术，将精准脉冲电弧控制与复合高频振荡相结合，从而获得稳定

的电弧过渡、极低的热输入和极低的稀释率，实现高熔敷率与高

稳定性。同时，公司自主配比研发了三元混合保护气体，使得镍

基熔池在低的热输入下润湿性改善，铺展性良好，焊道过渡平滑

且无凸起。 

另外，公司采用双层焊道搭接堆焊布置工艺，进一步保证焊

道间的平滑度，提高堆焊层的均匀性。此外，在巩固和发展数字

脉冲 MIG 堆焊领域优势技术的基础上，公司不断开发和储备行

业先进技术，先后开发并掌握了激光堆焊、二次重熔等领域的核

心技术。公司拥有广东省堆焊材料及应用工程技术研究中心，依

托研究中心的平台优势、人才与资源聚集优势，坚持走自主创新

的发展道路。公司积极探索开发新材料、新工艺、新技术和新设

备，形成了较丰富的研发成果，积累了较充足的生产制造经验，

实现了人才储备、专利储备和技术储备。未来，公司将持续加大

研发投入，积极进行新材料、新工艺、新技术和新设备的研发，

不断推动科技创新及应用领域拓展，为行业和公司的进一步发展

提供有力支撑。 

5、公司产品的生产周期是多长时间？ 

公司的主要产品为应用于垃圾焚烧发电领域的防腐防磨堆

焊装备，是定制化、特种大型设备，生产工艺较复杂，从下料、

生产到出库一般需要 3 个月左右的时间。在收入确认周期方面，

公司的防腐防磨堆焊装备属于垃圾焚烧余热回收锅炉的重要组

成部分，需要配合锅炉整体的安装节奏。对于附安装义务的销售，

从公司发货到验收通常需要 6 至 7 个月左右的时间，此类产品

销售周期通常为 9-12 个月左右的时间；对于不附安装义务的境



 

 

内销售以及不附安装义务的境外销售，因合同约定不涉及安装及

后续验收环节，从销售出库到验收，时间大约 1个月左右，此类

产品销售周期为 4个月左右时间。 

6、公司关于大凹生产基地建设项目实施情况。 

公司 2023 年已与鹤山工业城管理委员会签署《鹤山工业城

投资协议》，并在江门市鹤山工业城投资建设博盈特焊大凹生产

基地建设项目。目前项目正在有序推进中。  

7、公司在 2022 年毛利率较大幅度下降的原因是？ 

公司在 2022 年为 HZI 的迪拜垃圾焚烧发电项目生产制造

整个锅炉炉膛，该项目系公司首次生产整个锅炉炉膛产品，工艺

技术较为复杂，项目工期比较紧张，为按时完成项目耗用的工时

量较大，从而导致毛利率相对偏低。 

8、公司对市值管理有相关计划吗？ 

公司重视投资者回报，重视投资者关系工作，自上市以来始

终与投资者保持积极的交流。未来公司将持续增强高质量发展能

力，采取多重举措提升公司整体价值和核心竞争力。同时，公司

将一如既往做好信息披露工作，丰富和投资者的交流形式，积极

提升公司在资本市场的形象，让更多投资者认可公司的长期投资

价值。 

附件清单（如有） 无 

日期 2024.2.29 

 


