
证券代码：301362 证券简称：民爆光电

深圳民爆光电股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2024-009

投资者关系活动类

别

☑特定对象调研 □ 分析师会议

□ 媒体采访 □业绩说明会

□ 新闻发布会 □ 路演活动

□ 现场参观

□ 其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及人

员姓名

一、3 月 11 日 线上会议

华泰保兴、东方证券共 2人

二、3 月 12 日 现场调研

东北证券 1人

三、3 月 12 日 线上会议

汇丰晋信、东方证券共 2人

时间 2024年 3月 11日-3月 12日

地点 深圳市宝安区福永街道（福园一路西侧）润恒工业厂区 2栋 5楼会议室

上市公司接待人员

姓名

董事、副总经理、董事会秘书 黄金元

证券事务代表 李 娜

投资者关系活动主

要内容介绍

1、公司的客户群和渠道跟其他同行有何区别？

答：公司自设立之初就确定了主要以 ODM模式对客户采用直销的销

售策略，主要服务境外的区域品牌商和工程商，品牌商的客户又分为分销

商和工程商，我们主要为客户提供小批量多批次的差异化产品。国内有些

同行是做通用型标准化产品，他们的渠道是沃尔玛、宜家等国际品牌商、

连锁渠道商。谢谢！

2、公司的市场分布是怎样的？

答：截至目前，公司已积累合作超 4,000多家客户，市场已覆盖各大

洲 100多个国家和地区，2023年上半年，各大洲的销售收入占比分别大



约为欧洲 49%，美洲 13%，亚洲 18%，大洋洲 15%，非洲 1%。从销售的

主要国家分布来看，欧洲市场以法国、英国和德国等国家为主；美洲市场

以美国为主；大洋洲和亚洲市场以澳大利亚、日本和沙特等国家为主。谢

谢！

3、未来北美市场开拓的规划是什么？

答：北美是目前全球最大的 LED照明产品需求市场，市场规模约占

全球市场的 30%；对于北美市场，公司有两大经营策略：一是子公司艾

格斯特定位做适用于中高端应用场景的差异化、定制化工业照明产品，主

要服务工程类客户；二是公司于 2018年设立了深圳市易欣光电有限公司，

定位于做商业照明和通用类工业照明产品，2022年成立了易欣光电（越

南）有限公司，定位承接北美的订单制造。公司将进一步加大研发投入，

开发种类更多、应用领域更广的满足北美市场需求的产品体系；同时加大

销售团队的构建，加强市场开发力度，加快推动北美市场的开发拓展，提

升北美市场占有率，为公司业绩增长助力。谢谢！

4、公司的产能利用率怎么样？

答：公司为客户提供产品定制，根据客户的需求，由开发部设计 ODM

产品，经客户认可后，公司根据销售订单组织生产，即采用“以单定产”

的生产模式，因此产能规划比较精准，产能利用率非常饱和。谢谢！

5、公司的可见订单周期有多久？

答：公司的可见订单周期在 3-4个月。谢谢！

附件清单（如有）

日期 2024-3-12


