
1 
 

证券代码：300993                                                  证券简称：玉马遮阳 

山东玉马遮阳科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

  编号：2024-008 

投资者关系活

动类别 

□ 特定对象调研     □ 分析师会议     □ 媒体采访  

□ 业绩说明会       □ 新闻发布会     □ 路演活动 

□ 现场参观        √ 其他-电话采访 

参与人员姓名

及单位名称 
冯胜、蔡星荷、王国玉    中泰证券        

时 间 2024 年 3 月 18 日      9:00-----10:00     电话会议 

地 点 公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书            杨金玉 

证券事务代表          王云雪 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

1、功能性遮阳产品国内外行业的基本情况？ 

根据我国建筑遮阳材料分会 2022 年的数据，我国功能性遮阳产品

的渗透率还不到 5%，国内功能性遮阳产品的渗透率与发达国家 70%以上

的渗透率相比还处于较低水平。当前，我国的功能性遮阳产品还处于导

入期，企业的生产规模还相对较小，行业集中度很低。随着政府对鼓励

使用功能性遮阳产品支持力度的加大，消费者对功能性遮阳产品各项功

能的认可，绿色节能环保概念认识的深入，简约式装饰风格的引导，产

品的市场渗透率将不断提升，将会逐步达到国外的渗透率水平。 

海外功能性遮阳产品的市场较为成熟，商用、家用、交通遮阳及户

外遮阳的普及率和渗透率已经很高，市场渗透率已达 70%，功能性遮阳

产品作为快消品已经进入了大型商超，更换频率较高，基本上 3-5 年

更换一次。 

2、公司的客户结构？ 

公司的产品销售采用直销模式，绝大部分客户为成品加工商，占比

80%左右；另一部分客户为贸易商，产品通过贸易商流转到成品加工商

环节，贸易商客户占比 20%左右。 

3、功能性遮阳产品相较布艺窗帘的优势是什么？ 
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布艺面料仅有遮光功能，难清洗，占用空间大，装配困难，成本高，

性价比较低；功能性遮阳面料功能齐全，使用范围广，可满足不同的消

费需求，可调节光线强度，装配简单，综合成本较低。 

4、公司产品淡旺季明显吗？ 

每年第一季度由于受春节假期的影响，生产及销售量相对稍低，其

余季度较为均衡，产品淡旺季不明显。 

5、公司对国内外市场的销售策略？ 

公司经过多年的积累，产品在款式、性能、设计和品类等方面都已

经达到行业领先水平。内销客户主要还是以成品制造商为主，销售渠道

基本覆盖省会级城市，下一步公司将采取积极的渗透策略，由省会级城

市向地级市延伸。并计划在长三角、珠三角等设立销售办事处及物流仓

库，在各销售办事处建设产品展厅，加强公司产品宣传和推广力度同时

提升供货速度，从产品升级、服务升级、品质升级等多个层次进一步提

高“玉马”品牌知名度。同时，公司将进一步加强渠道建设，通过斑马

先生网上商城及户外遮阳产品的拓展，助推国内销量的提升。 

目前公司产品仅涉及 70 个国家，面对巨大的海外市场，公司将采

取积极的对外拓展策略，在保持原有市场的基础上，加大空白国家市场

的开拓，从近几年海外市场的开拓来看，美洲、澳大利亚及加拿大等发

达国家还具有较大的市场空间。 

6、公司未来的发展规划？ 

未来，公司将心无旁骛聚焦主业求发展。一是采取国际开拓、国内

渗透的市场开发战略，不断提升产品的市场占用率。二是继续加大研发

投入，持续抓好产品的研发创新，不断提升新品的成果转化率。三是严

控产品质量，加强对单一产品成本的管控，提高精益化管理水平。四是

充分运用资本市场工具，积极培育和发展上下游产业链，打造引领全球

的高分子功能性遮阳材料产业园。 

附件清单 

（如有） 

 

日期 2024.3. 21 

 


