
证券代码：301413                                                证券简称：安培龙 

 

深圳安培龙科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

 

编号：2024-007 

投资者关系活动类

别 

 

☑特定对象调研          □分析师会议 

□媒体采访              □业绩说明会 

□新闻发布会            □路演活动 

☑现场参观  

☑其他网络会议 

参与单位名称 国海证券、德邦证券、中邮基金、亿阳投资、西南证券、前海联合基金、

中航证券、银华基金、上海见合私募、上海呈瑞投资、国金证券、安联保

险资产、五地投资、工银瑞信、广发证券、国泰基金管理、易方达、景顺

长城基金、华鑫证券 

时间 2024 年 3 月 11 日 14:00-15:00 国海证券、德邦证券 

2024 年 3 月 11 日 15:30-16:30 中邮基金、亿阳投资 

2024 年 3 月 18 日 15:00-16:00 银华基金、西南证券、前海联合基金、中

航证券 

2024 年 3 月 19 日 09:00-10:00 安联保险资产、国金证券、上海见合私募、

上海呈瑞投资、五地投资 

2024 年 3 月 19 日 09:00-10:00 工银瑞信、广发证券 

2024 年 3 月 19 日 15:00-16:00 国泰基金、广发证券 

2024 年 3 月 20 日 14:00-15:30 景顺长城基金、华鑫证券 

2024 年 3 月 20 日 15:30-17:00 易方达、华鑫证券 

地点 2024 年 3 月 11 日 14:00-15:00 公司会议室 

2024 年 3 月 11 日 15:30-16:30 公司会议室 

2024 年 3 月 18 日 15:00-16:00 公司会议室、易董线上会议 

2024 年 3 月 19 日 09:00-10:00 易董线上会议 

2024 年 3 月 19 日 09:00-10:00 易董线上会议 

2024 年 3 月 19 日 15:00-16:00 易董线上会议 

2024 年 3 月 20 日 14:00-15:30 公司会议室 

2024 年 3 月 20 日 15:30-17:00  公司会议室 

上市公司接待人员 副总经理、董事会秘书 张延洪先生 



姓名 证券事务代表         彭碧泳 女士 

投资者关系活动主

要内容介绍 

 

问题 1：请介绍一下公司的海外业务情况，目前主要的海外客户有哪

些？主要应用在哪些领域？公司后续海外业务拓展的战略发展是如何布

局的？ 

回复：全球化将是公司重要发展战略，公司 2023 年前三季度海外业

务营收占比在 14%左右，主要供应产品包括热敏电阻及温度传感器、压力

传感器。公司主要海外客户包括绿山咖啡、Stellantis、捷温、法雷奥、三

星、伊莱克斯等客户，主要应用领域包括汽车、家电、工业控制以及通讯

设备等。未来，公司将积极把握好国际市场发展机遇，大力拓展海外市场，

主动与全球范围内的汽车主机厂、汽车零部件、家电等下游客户建立紧密

的合作关系，持续提高海外市场销售占比，提升公司的品牌效应。 

问题 2：公司与汽车主机厂客户主要以什么方式进行合作，是直接给

主机厂供应还是通过一级供应商供货？两种合作方式的比例是怎么样

的？ 

回复：公司与汽车客户的合作方式包括直接与主机厂配套供应，也有

通过一级供应商进行合作，最终交付给汽车主机厂终端。目前来看，两者

合作方式的供货比例差不多。 

问题 3：请介绍一下公司热敏电阻及温度传感器的主要下游应用及后

续在该领域的发展展望？ 

回复：公司的热敏电阻及温度传感器产品包括 PTC 热敏电阻器、NTC

热敏电阻器及温度传感器，主要应用领域包括家电、汽车、光伏、储能、

充电桩、通讯以及工业控制。 

（1）在家电领域，公司将充分利用与美的集团大客户合作带来的品

牌效应，加大与格力、TCL、海尔、海信等其他国内知名家电客户的合作

规模，同时大力拓展海外市场，丰富客户结构，保持平稳发展。 

（2）经过多年的研发技术积累，公司热敏电阻及温度传感器产品线

型号丰富，未来将顺应国家产业趋势，把握“碳中和”带来的发展机遇，

拓展光伏、储能、充电桩等新兴领域的业务机会，目前公司已是华为、比

亚迪等客户在此领域的供应商。随着储能温控应用领域的快速发展，公司

的热敏电阻及温度传感器在该领域的业务将会保持较为快速增长趋势。 

（3）公司将加大热敏电阻及温度传感器在汽车应用领域的拓展，目

前已取得国内外多家汽车主机厂项目定点，同时已在捷温、法雷奥、赛力

斯等汽车及汽车零部件厂商实现供货。 



未来，在热敏电阻及温度传感器领域，公司将积极拓展储能、充电桩、

光伏、汽车等新应用领域市场，同时在成熟的家电应用领域拓展市场份额，

不断完善热敏电阻及温度传感器的规格型号数量并提升高端产品的关键

性能，为公司持续拓展国际品牌客户打下更为坚实的基础。 

问题 4：请介绍一下公司压力传感器的主要下游应用及后续在该领域

的发展展望？ 

回复：公司的压力传感器包括陶瓷电容式压力传感器、MEMS 压力传

感器、玻璃微熔压力传感器，主要应用在汽车、商用空调以及储能领域。

压力传感器市场空间巨大，根据赛迪顾问发布的《2023 年中国传感器企

业高质量发展白皮书》资料显示，在 2022 年中国传感器市场产品结构中，

压力传感器仍是占比最高的产品类型，市场空间为 588.6 亿元。面对压力

传感器较大的市场规模，公司未来的经营策略为： 

（1）在传统的燃油车领域，随着全球化贸易格局正发生巨变，供应

链的安全自主可控越来越受到重视，部分国产整车厂商开始寻找进口产品

的国内替代产品。公司作为国内较早实现的陶瓷电容式压力传感器规模化

应用企业，将抓住此历史机遇，快速提升在国内自主品牌主机厂的市场占

有率及品牌知名度，同时加大海外市场拓展力度，以保持公司在该领域的

持续增长趋势。 

（2）在新能源汽车领域，公司的温度-压力一体传感器（目前主要应

用于测量新能源汽车热泵以及发动机机油压力和温度）已实现大批量供

应，其所涉及的核心发明专利“一种温度-压力一体式传感器”打破了国

外公司对该类型产品的技术壁垒，目前已取得比亚迪、北美某知名新能源

汽车客户、上汽集团等汽车客户订单并已批量交付，未来市场空间广阔。 

（3）公司积极丰富压力传感器的产品线，除陶瓷电容式压力传感器

外，公司同时也布局开发了 MEMS 压力传感器以及玻璃微熔压力传感器，

并取得了国内外知名主机厂客户的项目定点，逐渐实现批量交付。通过上

述产品的开发，公司将成为国内少数覆盖低、中、高压全量程的压力传感

器企业之一。 

在压力传感器领域，其是公司未来几年的战略产品，自量产以来订单

量呈快速增长，已成为公司收入重要增长来源，有望支撑公司未来的持续

快速发展。 

问题 5：公司的产品布局的发展思路如何？ 

回复：产品方面，公司践行“多产品、梯次化布局”的发展思路，深



耕敏感陶瓷技术以及 MEMS 技术，并以此为依托，开发出各种高性能传

感器产品品类。目前，公司的具体产品布局包括成熟产品线热敏电阻及温

度传感器、陶瓷电容式压力传感器、MEMS 压力传感器以及战略产品氮氧

传感器、玻璃微熔压力传感器、氧传感器等。在下游应用行业方面，公司

践行家电、汽车、光储充、工业控制等多行业客户融合发展的策略，以一

类产品打通一类下游市场，并将其他产品导入既有客户，在一类市场中提

高市场占有率之后，逐步向其他市场拓展。技术方面，公司践行进口替代

路线，提升传感器相关关键技术创新能力，提升新能源汽车等国家战略性

新兴产业供应链自给保障能力。 

附件清单（如有）  

日期 2024 年 3 月 22 日 

 


