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北京中科江南信息技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-05 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研                  □分析师会议  

□媒体采访                      业绩说明会 

□新闻发布会                    路演活动 

□现场参观                       电话会议 

□其他：          

参与单位名称及

人员姓名 

东北证券股份有限公司吴雨萌；泓德基金管理有限公司董肖俊；红杉资本股权投资

管理(天津)有限公司闫慧辰；红土创新基金管理有限公司杨一；赛意产业基金周怡

君；长城证券股份有限公司沈彻；华鑫证券有限责任公司张敏；中国国际金融股份

有限公司唐屹坤；财通证券股份有限公司郑元昊；国盛证券有限责任公司李纯瑶；

广东奶酪投资基金股份有限公司庄泽娜；东方财富证券股份有限公司吕林；民生证

券股份有限公司丁辰晖；中邮人寿保险股份有限公司朱战宇；中泰证券股份有限公

司孙行臻；海通证券股份有限公司杨昊翊；江苏瑞华投资管理有限公司章礼英；浙

商证券股份有限公司郑毅；金股证券投资咨询广东有限公司曹志平；珠海横琴智合

远见私募基金管理中心(有限合伙)黄勇；重庆市金科投资控股(集团)有限责任公

司荣富志；创金合信基金管理有限公司李晗；东方财富证券股份有限公司童心怡；

北京达麟投资管理有限公司董怡君；汇丰前海证券有限责任公司张恒；汇丰前海证

券有限责任公司刘逸然；中国国际金融股份有限公司童思艺；兴业证券股份有限公

司杨本鸿；华创证券有限责任公司杜郁坤；国金证券股份有限公司李忠宇；海南善

择私募基金管理合伙企业(有限合伙)冯志刚；东方证券股份有限公司宋鑫宇；国信

弘盛创业投资有限公司杨嘉；国盛证券有限责任公司杨然；上海和谐汇一资产管理

有限公司凌晨等 149人次参与本次活动。 

时间 2024 年 3 月 29 日 

地点 公司通过进门财经网络交流平台以网络电话和文字形式交流 

公司接待人员姓

名 
董事长 罗攀峰；总经理 朱玲；董事会秘书 张驰； 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、 公司简介及 2023 年度主要业务经营情况 



答：2023 年，公司营业收入达到 12亿多，同比增长 32%；归母净利润近 3亿，

同比增长近 16%，扣除股份支付影响后 2023 年度公司净利润增长 43%，取得了不

错的经营业绩。分业务板块看，2023 年度公司稳步推进支付电子化升级和下沉市

场推广，已完成 336 个新增区划银行端、1155 个乡镇及开发区财政端的电子凭证

库、电子印章及柜面系统实施工作。在国库支付电子化的基础上，2023 年度公司

积极扩展了财政业务电子化，如财政非税缴库电子化、对账电子化、账户管理电子

化等。非税缴库电子化业务，对账电子化已实施覆盖 13 个省、172 个地市和 1225

个区县，覆盖 5137 家商业银行。 

2023 年度公司不断扩展财政一体化业务范围，在电子凭证会计数据标准改革

业务中，中科江南深度参与了电子凭证会计数据标准的修订工作。在医保业务方

面，公司完成了电子票据应用区块链平台及电子票据共享项目的全国总节点和 28

个分节点建设，目前已在 3000 家试点医疗机构完成上线，并采集上传了 1600 万

余条电子结算凭证数据信息。公司研发的电子结算凭证服务控件在湖北、陕西、河

南等 8个省份的医疗机构试点实施。同时，公司扩展了行业电子化，如人社支付电

子化、退税电子化、债券业务电子化等，并已在全国各省份大面积进行了推广应用。 

2、2023 年预算单位云服务收入增速情况及数电票平台 2024 年年度规划情况 

答：2023 年度公司预算单位云服务业务增长较快，增长 184%。本年度基于预

算管理一体化系统全面铺开使用，各预算单位的财务系统与预算管理一体化系统

相连并开始上报数据，公司给客户提供的财务服务也开始以云服务的形式提供，业

务收费方式由原来单一软件代理出售的方式转变为服务年费(即提供SAAS服务)的

方式收取。因为服务的客户存在特殊性，相关客户对于 SAAS 认识还在培养，故 2

023 年服务费收入各地还有一定差异，但比 2022 年已经有显著增长。公司相信未

来这一产品和服务还有较大的成长空间。 

数电票平台在全国多省市已经建设落地，且财政部今年进一步深化试点工作，

鼓励非试点单位主动试点，应接尽接。目前数电票平台推进领域依然集中在政府单

位部门，因为政府单位部门的财务系统经过预算管理一体化已经相对统一，而应用

场景相对标准，中科江南在这一客户领域具有天然的优势，2024 年度预计依然能

够保持领先的市场优势。 

3、预算管理一体化 2.0 的建设情况 

答：预算管理一体化 1.0 版本主要集中于解决数据集中、业务流程集中、版本

集中等问题，2.0 则增加了更多的应用模块，新增模块 150 个，调整模块 96 个。

2023 年开始各省就启动了预算管理一体化 2.0 相关工作。中科江南全程参与了财



政部预算管理一体化业务规范及技术标准 2.0 的制订，在全国新一轮预算管理一

体化系统建设中，目前共参与了江苏、湖南、甘肃等 12 个省份的预算管理一体化

2.0 升级建设。在实践中，公司感觉到部分地区开始探索财政业务的数字化转型和

升级，财政业务系统今后将更加着重于解决数字化的问题，有些地方已经提出数字

财政的概念和框架。因此公司也及时调整预算管理一体化的产品结构，2023 年公

司在财政大数据方面有比较多的进展，已经完成深圳数据治理初步验收，完成云南

数据中台、数据治理、数据分析项目规划方案和监测平台优化，在其它几个省市也

开始讨论下一代数字财政的框架和思路。 

4、公司对国库集中支付的战略设想 

答：国库集中支付大板块在 2023 年度保持了 8.5 亿元（含运维）收入规模，

比去年 7.4 亿元增长了 1.1 亿元，整体保持了较为稳定的增长。公司目前在国库

集中支付电子化系统增加了新的功能，包括传递票据资金指令、对账报文等。随着

数字化要求的提升，现在的系统除了能用于国库集中支付已经开始支持其他业务

如财税、财政、非税缴库等业务正在全省范围内推广，同时还有社保支付电子化、

退税电子化等业务的尝试开展。虽然这些业务尚未形成全国统一推广项目，但已有

不同省份进行推广或尝试，这将带来国库集中支付进一步改造升级和增量。总体来

看，这个系统作为连通全国财政、代理行的基础设施，未来市场需求量是稳定可预

期的。 

5、公司预算管理一体化和预算单位云服务毛利率波动 

答：预算单位云服务项目毛利率变动主要因为该项目在 23 年归集口径与 22

年存在差异，为了更准确反映项目的效益情况，23 年将运维项目中属于预算单位

云服务运维拆出划入预算单位云服务项目中，运维的毛利率相对低一些；同时，公

司为了增强对终端用户的感知、把控，减少中间环节对经销商的依赖，营销模式由

经销改成了直销。之前经销是给与经销商直接销售折扣，直销是公司自己签署销售

合同，而后将现场服务工作委派技术服务商进行，这也造成了毛利率和往年的差

异。 

一体化项目中有几个项目含有硬件代采整合，这部分是影响毛利的；其次是个

别一体化项目实施周期长，累计转结成本较高，两部分共同影响造成项目成本增幅

较大且高于收入的增幅，造成毛利率下降。 



6、公司接下来的经营策略 

答：公司作为离财政最近的服务单位之一，具有较大的优势和感知。为了降低

风险，公司加大了在其他非财政领域的工作力度，如数电、医保和商标等，不断寻

求拓宽全国业务，即使面临项目投入的压力，公司仍将持续在细分领域进行产品化

工作。同时，公司将进一步提高管理水平，加大产品化的力度，复用研发人才，合

理管理公司成本，提升利润及毛利率。在实际业务开展中公司力求与客户建立顺畅

的沟通形式，增加客户群体对公司业务情况的了解度，提升客户信任感和满意度。 

附件清单 无 

日期 2024 年 4 月 2 日 

 


