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福建恒而达新材料股份有限公司 

投资者关系活动记录表 
 

编号：2024-005 

投资者关系活动类别 

□特定对象调研              ☑分析师会议 

□媒体采访                  □业绩说明会 

□新闻发布会                □路演活动 

□现场参观                  □其他 

参与单位名称及 

人员姓名 

西南证券 王宁；华创证券 胡明柱；工银国际控股有限公

司 吴亚雯；长城财富保险资产管理股份有限公司 胡纪

元；长城基金 陈良栋；鸿运私募基金管理（海南）有限公

司 张弼臣；融通基金 关山；广州云禧私募证券投资基金

管理有限公司 龙华明；徐汇资本 苏成龙；宁波三登投资

管理合伙企业（有限合伙） 倪娜；金股证券投资咨询广东

有限公司 曹志平；光大保德信 李心宇；深圳中天汇富基

金管理有限公司 许高飞；深圳正圆投资有限公司 黄志

豪；东方马拉松投资管理有限公司 卜乐；恒越基金管理

有限公司 钱臻；农银汇理 罗文波；上海亘曦私募基金管

理有限公司 林娟；红杉中国 闫慧辰；太平资产管理有限

公司 赵洋；上海度势投资有限公司 顾宝成；华福证券有

限责任公司（资管） 魏征宇；湖南八零后资产管理有限公

司 田超平；太平基金管理有限公司 田发祥；泰诚资本 高

杉；海富通基金管理有限公司 刘海啸；阳光资产 李辰曦。 

时间 2024年04月20日 14:00——15:00 

地点 线上电话会议 

公司接待人员姓名 公司副总经理、董事会秘书 方俊锋先生 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

一、介绍公司业务经营情况及发展战略 

二、投资者提问环节 

接待过程中，公司接待人员严格按照有关要求与来访

投资者进行交流、沟通，没有出现未公开重大信息泄露的

情况。 

附件清单 互动交流问答记录详见附件 

 



附件：2024年04月20日互动交流问答记录 

一、2023年公司发展战略与业务布局方面是否有所调整度？主要经营情况？ 

2023年，公司坚守以产品系列化及配套装备一体化的企业战略，不遗余力地

加速公司智能数控装备及其核心工（功）部件（装备核心工作部件——金属切削

工具，装备核心功能部件——直线导轨副等）产业链布局落地，不仅巩固并提升

了主营产品的国内市场份额，还积极拓展境外销售网络，为丰富产品矩阵、打开

业务增长空间进而实现公司持续健康成长奠定了坚实基础。 

2023年公司营业收入继续保持增长势头，实现营业收入54,248.58万元，同比

增长12.34%；受2022年度第四季度公司适用《财政部 税务总局 科技部关于加大

支持科技创新税前扣除力度的公告》（财政部 税务总局 科技部公告2022年第28

号）而享受临时性大额科技创新所得税优惠（2022年度公司享受该税前扣除政策

相应减少所得税费用1,320.32万元，增加2022年净利润1,320.32万元），和公司2023

年度滚动功能部件业务进一步加大研发性投入且处于投资建设与产能爬坡期的

阶段性因素的影响（2023年度公司滚动功能部件研发投入较上年增加1,011.09万

元，直接导致公司2023年度净利润减少722.93万元），2023年公司实现归属于上

市公司股东净利润8,728.63万元，同比减少8.35%，实现归属于上市公司股东扣非

净利润8,325.22万元，同比减少4.84%，若考虑上述临时性和阶段性两个因素抵消

的影响，2023年公司实现归属于上市公司股东净利润、归属于上市公司股东扣非

净利润分别同比上升15.21%、21.81%。 

二、可以看到公司2023年度模切工具毛利率为26.26%，较2022年增长4.01%，请

问下主要原因是什么？销售规模增幅大么？ 

模切工具业务毛利率增长的主要原因有两个，一方面是公司通过持续进行工

艺优化和技术创新，不断提高生产效率，从而降低单位制造成本；另一方面2023

年度公司模切工具的主要原材料热轧钢卷的价格有所下调，公司模切产品材料成

本有所降低，与此同时公司凭借市场龙头地位，通过制定并实施合理的销售政策，

使得模切工具产品销售单价降幅较小，使得产品的毛利率整体有所上升。 

2023年公司模切工具收入销售为2.74亿元，较2022年度增长4.60%，其中轻

型模切工具销售收入同比增长16.46%。 

三、公司2023年度报告中提到公司境外销售业务已扩展至46个国家和地区，实现



境外销售收入5,375.29万元，同比增长37.58%；其中锯切工具实现境外销售收入

1,712.75万元，同比上涨503.66%，请问方总，2023年度公司境外业务销售增量的

主要原因是什么？公司境外销售收入主要来源于哪些国家和地区？ 

随着公司募投产能逐步释放和公司产品力的逐年提升，公司自2023年起开始

发力海外市场业务，除借助中国制造网、外贸快车等跨境电子商务平台外，还通

过参加专业展会、定向客户拜访、接洽进出口贸易公司等方式加大对境外重点区

域、重点市场的营销网络开拓投入，如公司于2023年参加了“上海国际机床展”、

“俄罗斯国际机床工具及金属加工展览会”、“泰国国际机床及金属加工机械展”

等国内外影响力较大的行业展会。随着中国一带一路国家的不断融合，通过境内

外展会等方式对公司境外业务的拓展效果逐步显现。 

随着公司对境外市场的持续深耕，境外客户对公司产品的认可度将得到进一

步提升，公司产品出海扩张趋势将进一步凸显。 

四、公司智能数控装备的发展重点？ 

公司目前已形成了CNC全自动圆锯机、高速数控带锯床、柔性材料智能裁切

机及CNC加工中心等4个智能数控装备系列产品，并可根据客户个性化需求进行

产品定制开发。后续公司还将综合考虑客户需求、行业发展及公司自身需求，开

发出更多品类的智能数控装备，以满足多领域、多样化及专业化的应用需求。 

五、请方总介绍下公司2023年滚动功能部件业务的推进情况。 

2023年，围绕对标业内全球一流企业标准，聚焦进一步提升产品性能、改善

固化设备工艺流程、开发丰富产品系列规格型号的目标，公司进一步加大滚动功

能部件业务研发投入强度，共投入研发资金1,321.22万元，先后完成两大系列近

80个型号直线导轨副产品的研发工作，其中滚珠型直线导轨副已经实现小规模量

产并向市场供货，滚柱型直线导轨副产品已进入小批量试产阶段，产品的营销网

络初步建立。随着公司直线导轨副产品产能逐步扩大、生产工艺持续优化及人机

效率、产品性能不断提升，2023年直线导轨副产品的毛利率也得到了较大改善。 
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