
深圳市飞荣达科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

证券简称：飞荣达                证券代码：300602                编号：2024-001 

投资者关系活动类别 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

■其他 电话会议 

参与单位名称 

及人员姓名 

中泰证券、长城证券、申万宏源证券、方正证券、银河证券、东方财富证

券、国元证券、德邦证券、招商国际证券、华西证券、山西证券、华安证券、

德邦证券、中银国际证券、开源证券、中邮证券、国海证券、浙商证券、申

银万国证券、中金公司、中泰电子、鸿运私募基金、长盛基金、九泰基金、

青岛金光紫金、瑞芯通宁私募基金、杭州弈宸私募基金、明世伙伴私募基

金、重庆环保基金、睿融私募基金、横琴淳瀚私募证券基金、固禾私募证券

基金、远致瑞信、华安财保、北京江亿资本、前海旭鑫、马可孛罗至真资产

管理、北京点石汇鑫、深圳前海海雅金融、尚诚资产、华强资产、磐厚动量

(上海)资本、致海蓝资产、丞毅投资 

时间 
2024 年 5 月 7 日（星期二） 上午 10:00-11:00 

地点 电话会议 

上市公司接待 

人员姓名 

董事、副总经理、董事会秘书：王燕 

证券事务代表：马蕾 

投资者关系活动主要

内容介绍 

 

飞荣达 2023 年度暨 2024 年第一季度业绩交流会 

首先董事会秘书王燕女士介绍了公司的基本情况、产品和服务，以及客户

情况。公司主要为客户提供定制化的电磁屏蔽及导热以及轻量化应用解决

方案，以优化的设计、适宜的材料选型和性价比来满足客户的全方位需求。

公司涉及通信类、消费类电子、新能源类等多个领域，客户包括国内和全球

的各大供应商，通信类客户包括 H 公司、中兴、诺基亚、爱立信、思科、

新华三、超聚变等；服务器客户包括：H 公司、中兴、微软、思科、浪潮、



大唐移动、宝德、超越、新华三、超聚变、东方通信、神州鲲泰及 Facebook、

google 等；手机类客户包括 H 公司、三星、荣耀等；笔记本客户包括 H 公

司、联想、戴尔、惠普、荣耀、小米、三星、谷歌、Meta 等；其他消费类

客户有歌尔、索尼等；新能源汽车电池厂客户的包括宁德时代、比亚迪等；

车厂客户包括广汽、北汽、长安、吉利、理想、未来、小鹏、赛力斯等；逆

变器客户包含 H 公司、阳光电源、古瑞瓦特、固德威，电控类客户包括汇

川、威迈斯等。 

2023 年度公司实现营业总收入 434,594.07 万元，较去年同期增长 5.37%；

归属于上市公司股东的净利润为 10,321.41 万元，较去年同期增长 7.31%；

扣除非经常性损益后的归属于上市公司股东的净利润为 8,172.02 万元，较

去年同期增长 985.24%。从应用领域收入构成情况来看，消费类电子收入占

比约为 38%，通信领域收入占比为约 27%，新能源（新能源汽车、光伏及

储能等）收入占比约为 35%。2024 年第一季度公司实现营业收入 98,235.62

万元，较上年同期增长 27.05%，实现归属于上市公司股东的净利润 2,363.50

万元，较上年同期增长 194.07%，实现归属于上市公司股东的扣除非经常性

损益的净利润 2,037.78 万元，较上年同期增长 159.03%。主要增长是消费

类电子领域，新能源汽车部分定点项目逐步量产，订单量同比增长明显。 

 

提问互动环节： 

1、请问公司目前产能利率的情况，想了解一下公司关于服务器产品布局进

展情况。 

答：不同的产品产能利用率也有不同，公司会根据一些项目的进度进行布

局扩产。服务器客户包括 H 公司、中兴、微软、思科、浪潮、大唐移动、

宝德、超越、新华三、超聚变、东方通信等，公司拥有单相液冷模组、两相

液冷模组、3D-VC 散热模组、轴流风扇及特种散热器等产品，可满足不同

客户的不同产品、不同使用环境场合及不同使用等级等方面的散热需求。

2023 年开始配合客户做了一些液冷相关产品开发打样，已有部分产品小批

量交付。 

 

2、消费类领域公司业务增长较快，公司给客户做的新品单机价值量相比于



之前有没有提升？或是有没有一些新的增长？ 

答：随着手机更新换代，手机单机价值量也在增长。散热和电磁屏蔽相关产

品根据机型不同对产品的需求有增长，单机价值量也同样有所增加。 

 

3、H 公司的手机从去年下半年开始卖的很好，公司有相关产品供应吗？ 

答：公司从 97 年开始和 H 公司合作，属于公司重要的客户及合作伙伴，双

方在手机、笔记本、服务器、通信设备、新能源汽车、储能等领域均有合

作，公司都是其合作供应商。随着手机的更新换代，H 客户不同的手机机

型单机价值量也有所增长。 

 

4、近年公司毛利率变化较大，请讲一下主要原因。 

答：公司从 2020 年开始，毛利率波动主要受贸易战、公司部分新建生产基

地逐步投入使用，新园区的客户认证，前期投产阶段整体的费用会比较高，

并且产能利用率相对来比较低、新项目新产品的前期投入，产品结构调整

及部分原材料价格上涨等原因影响导致公司毛利率波动较大。公司这两年

的毛利率也在逐步的在修复，尤其是分季度情况来看，每个季度都是环比

在上升，已经明显逐步得到了改善，预计今年随着公司的产能利率的提升，

毛利率将进一步得到提升。 

 

5、请领导介绍一下天线振子的单基站价值量 5G 基站升级为 5.5G 基站后

方案和价值量会有提升吗？ 

答：5.5G 公司有供一些电磁屏蔽材料及器件、导热材料及器件，包括模组。

对应的通信领域的产品都有迭代升级，从技术难度、性能要求等都有不同

程度的提升。公司有 3D-VC 散热模组、轴流风扇及特种散热器等产品，可

满足不同客户的不同产品、不同使用环境场合及不同使用等级等方面的散

热需求。5.5G 包括天线振子也是一个升级版产品，和之前的版本有一些差

别，单机价值量都会有一些提升。 

 

6、请问晟腾的散热方案单相和两相方案是同时会存在的大致比例是怎么样

的，国内竞争对手公司了解到的有哪些？ 



答：晟腾的散热方案，单相液冷、两相液冷其实都会同时存在，主要根据应

用场景的不同，选择不同的方案。 

 

7、关于公司各个领域板块的细分，消费类领域进一步了解公司手机和 PC

占比情况？ 

答：从 2023 年及 2024 年一季度经营情况、公司整体应用领域收入构成情

况来看，消费类电子占比约为 35%，通信领域占比约为 26%，新能源（新

能源汽车、光伏及储能等）占比约为 35%。其他业务占比约 4%。消费类电

子领域里，手机跟 PC 占比差不多，手机约 40%，笔记本约 40%，其他如

VR 眼镜、游戏机等约 20%。 

 

8、请教一下，从手机终端领域，今年来看除了大客户那边，然后在其他家

的一个进展情况如何？ 

答：公司手机类的客户主要是 H 公司、三星、荣耀等，公司在 H 公司、荣

耀属于重要供应商，向其提供电磁屏蔽材料及器件，导热材料及器件等相

关产品。公司给三星之前只提供一些石墨片产品，2023 年公司增加了一些

产品品类通过了三星认证，如电磁屏蔽材料、热管理材料、VC 等，这些产

品将应用于客户新的机型。 

 

9、关于 PC 领域，今年市场上我们也看到就是很多 AI  PC 的一个产品在

逐渐推出。请问从公司出货产品结构来看，AI  PC 未来单机价值量如何？ 

答：AI  PC 是 PC 未来重要的发展趋势，将会对散热及电磁屏蔽解决方案

提出更高的要求，A I  PC 的单机价值量会有提升。 

 

10、新能源业务方面请再具体拆分、比如汽车领域及光伏领域。未来哪部分

将成为公司重要的增长点？ 

答：新能源领域，汽车领域约三分之二，光伏储能约占三分之一，去年光伏

领域发展并不是特别好。按产品来看，跟汽车相关的，我们有产品持续在交

付，有一些新产品超级快充桩的液冷散热器、电控电机散热器、RTM 公司

也都有在交付。关于新能源汽车相关的产品，公司也做了一些产品结构及



技术升级。光储领域公司也一直在布局，像工商储的一些液冷公司也在做。 

 

11、公司 2023 年和 2022 年业绩相比，营收和净利润都略有增长，但经营

活动产生的现金流量净额从 1100 多万大幅度增长到了 5.9 亿元，增幅达到

4952%，请大致解释下原因，谢谢。 

答：公司 2023 与供应商合作采取延长账期，改变结算方式如增加商业承兑

等方式做了改善；2023 年整体银行承兑贴现利息较低，一定程度低于存款

利息，因此公司的票据收到后基本都会快速贴现，一定程度也加大了回款。

所以我们的现金流整体是会比较好，谢谢！ 

 

12、请问领导公司分红水平较低的考虑因素是什么？ 

答：公司综合考虑目前及未来盈利规模、现金流量状况、发展所处阶段提出

的 2023 年度分红方案，该预案尚需提交公司 2023 年度股东大会审议。公

司去年未进行现金分红，主要是由于去年做定增发行正好和利润分配时间

节点冲突。2023 年现金分红预案经公司股东大会审议通过并实施后，公司

满足最近三个会计年度累计现金分红总额不低于最近三年年均净利润的

30%的要求。 

附件清单（如有） 
 

日   期 2024 年 5 月 7 日 

 


