
山东奥福环保科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

（2024年 5月）

证券简称：奥福环保 证券代码：688021

投资者关系活动

类别

 特定对象调研 分析师会议 媒体采访

业绩说明会 新闻发布会 路演活动

现场参观 其他（电话会议）

参与单位名称 通过上海证券交易所上证路演中心参加业绩说明会的投资者

时间 2024年 5月 10日下午 13：00-14：00

地点 http://roadshow.sseinfo.com/（上证路演中心）线上文字互动

公司接待人员姓

名

董事长：潘吉庆 总经理：武雄晖

董事会秘书：潘洁羽 财务总监：曹正

独立董事：范永明

投资者关系活动

主要内容介绍

交流的主要问题及答复

1、尽管 2023年全年业绩出现亏损，但公司前三季度营业收

入同比增长了 83.49%，显示出了强劲的增长势头。请问，推

动公司主营业务收入大幅增长的关键因素是什么？是市场需

求增加、产品线扩展、市场份额提升还是其他经营策略的调

整？

尊敬的投资者您好：

公司 2023年度营业收入同比增长主要是：（1）2023年

我国重型卡车累计销售较上年增长 35.59%，公司经营业绩和

商用车重卡市场景气度关联性较强，销售收入随之增长。（2）

公司在 2023年积极拓展新项目新客户，国内市场在第三季度

实现对一汽解放柴油机和潍柴动力天然气机的批量供货，国

外市场新增对大型主机厂的批量供货，为后续市场份额的提

升奠定坚实基础。谢谢！

2、面对 2023年业绩的起伏，奥福环保管理层对于未来的发

展规划是什么？公司计划采取哪些具体措施来稳定盈利、提



高经营效率，并应对行业内外部的不确定性？特别是在面对

可能的市场波动和成本压力时，公司的长期发展战略如何确

保可持续增长？

尊敬的投资者您好：

未来公司将持续聚焦蜂窝陶瓷载体制造业务，充分发挥

行业资源与技术优势，在服务好现有客户的基础上，继续加

大对下游客户的业务开拓，巩固强化公司在商用车市场的战

略优势，努力提升公司产品的客户占有率和市场占有率。公

司也将继续加强与海外客户的合作沟通，重点推广小载体后

市场业务，优化产品结构，为公司新的增量市场打下坚实基

础。公司将采用更加灵活的市场策略，应对价格竞争、产品

升级和新兴市场需求，甄别并抓牢目标产品市场涌现的新业

务机会，积极抢占国内外乘用车市场。此外，公司将对核心

资源进行针对性投资和优化，持续推动产品结构和产能结构

升级迭代，动态适配公司不同生产基地的制程能力，增强公

司韧性和竞争力，提升公司整体抗风险能力，维持公司市场

领先地位，并打牢公司中长期稳健成长的根基。公司将积极

应对外部环境带来的挑战，坚持以技术创新和产品升级为内

核，深度参与客户下一阶段排放标准产品的预研和开发，做

好相关技术和工艺的储备。此外，公司还将围绕蜂窝陶瓷核

心技术，向重点行业绿色升级和绿色节能领域拓展，如节能

改造和污染物深度治理、能源系统整体优化等，积极培育未

来发展方向，为公司可持续健康发展奠定坚实基础。

3、在 2023年前三季度实现了扭亏为盈，净利润达到约 1083

万元，但全年却出现了 769.91万元的净亏损。请详细分析造

成公司全年业绩从前三季度盈利到全年亏损的主要原因是什

么？是哪些一次性项目、季节性因素、成本上升还是市场环

境变化导致了这种业绩反转？

尊敬的投资者您好：



公司全年业绩从前三季度盈利到全年亏损主要原因是公

司在第四季度按照企业会计准则的要求，遵循谨慎性原则对

资产进行减值测试，计提资产减值损失和信用减值损失合计

1,381万元。此外，公司第四季度固定资产增加以及天然气价

格上升对生产成本有一定的影响。谢谢！


