
 

 

证券代码： 301290                                 证券简称：东星医疗 

江苏东星智慧医疗科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                     编号：2024-001 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研         □ 分析师会议 

□ 媒体采访            √ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 
参加“2023 年度业绩说明会”的网上投资者 

时间 2024 年 5 月 15 日 (周三) 下午 15:30~17:00 

地点 全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net） 

上市公司接待人

员姓名 

1、东星医疗 董事长：万世平 

2、东星医疗 董事、副总经理、财务总监、董事会秘书：龚爱琴 

3、东星医疗 董事、总经理：魏建刚 

4、东星医疗 独立董事：徐光华 

5、保荐代表人：庄晨 

投资者关系活动

主要内容介绍 

投资者提出的问题及公司回复情况 

公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复： 

1、贵公司有没有通过欧洲和美国的认证，是否开展出口业务？ 

尊敬的投资者，您好！公司多项产品已根据境外不同国家或

地区对医疗器械监管政策或惯例要求的不同，先后获得美国FDA、

巴西 ANVISA、韩国 KFDA 等多国认证，部分产品获得 ISO13485

认证和 CE 认证。产品出口亚洲、欧洲、南美洲、非洲等多个国

家和地区。感谢您的关注！ 

2、你好，贵司凭借扎实的产品质量、个性化的产品优化改良、

成熟的营销渠道、价格优势等与强生、美敦力等国际一线品牌进

行有效竞争，提升国产品牌的市场占有率，请问贵司有能力达到

这些一线品牌的水平吗，谢谢！ 



 

 

尊敬的投资者，您好！公司和境内外竞争对手相比优势主要

体现在围绕腔镜吻合器形成的技术优势。虽然同类吻合器的技术

路线相似且各企业在吻合器的基本技术指标上差异不大，但对于

成钉技术、智能化水平、缝钉材料抗拉强度等关键指标，公司产

品处于国内领先地位，达到国外竞争对手水平。同时，公司产品

以技术含量较高、由海外厂商占据主要市场份额的腔镜吻合器为

主，始终专注于腔镜吻合器的研发、生产和销售，经过多年的技

术积累和产业整合，拥有从零部件研发到吻合器组装的完整产业

链，不仅可以从产品“最小设计单元”（即吻合器各类零部件）

进行研发优化，而且可以根据终端客户需求进行定制化的改进，

通过长时间持续的迭代升级，形成了包括三排不等高钛钉设计、

钉仓表面壁虎爪设计和水滴型导向钉槽设计等多项吻合器关键

技术，并在此基础上开发了智能化电动系统。公司相较于国内竞

争对手更早研发和应用相关技术，具有先发优势，产品受到了市

场的广泛认可，在国内腔镜吻合器市场具备较强的竞争力。感谢

您的关注！ 

3、穿刺器产品是做羊水穿刺的么？新一代产品是否可以降低穿

刺的风险？ 

尊敬的投资者，您好！穿刺器是指腹腔镜用穿刺器，用于穿

透腹壁全层，配合微创设备，为腹腔微创手术提供手术器械进入

腹腔的通道，主要应用于腹腔手术等外科手术中。公司最新穿刺

器系列产品双向螺纹款穿刺器，针对单项螺纹穿刺器会随着手术

器械向腔内滑动，从而影响器械在腔内进行各种手术操作的问

题，通过双向螺纹设计，不仅极大地提高了穿刺的安全性，而且

显著降低了器械在进出时的位移风险。这种创新设计使得手术操

作更加便捷，同时也有力地保证了手术的安全性和有效性，获得

了临床医生的高度认可。感谢您的关注！ 

4、你好，贵公司在医疗器械行业享有较高知名度和良好的市场

口碑，积累了众多大型医院和经销商资源，与各级子公司联动良

好，协同发展，现在与国外一线品牌对比差距是否很小或者没有



 

 

差距，谢谢！ 

尊敬的投资者，您好！从产品上看，公司腔镜吻合器产品的

多项技术指标，尤其是成钉技术和智能化水平等关键技术，具备

与国内外一流厂商直接竞争的实力，并在此基础上开发了智能化

电动系统。因此，公司在国内腔镜吻合器市场具备较强的竞争力。

同时公司建立了经验丰富的医疗设备销售团队和高值耗材销售

团队，实现销售渠道的双轮驱动，推动营销渠道快速扩张与下沉，

依靠公司的品牌声誉、产品质量、服务水平逐步积累销售渠道优

势，建立了以长三角为中心辐射全国的销售网络，覆盖了华东、

华北、华南及中西部地区的多个核心城市和大型三甲医院，产品

的市场认可度及品牌影响力不断提升。但公司目前的资金实力和

资产规模相对较小，与国外行业龙头在资金、资产规模上仍有一

定差距。感谢您的关注！ 

5、你好，贵公司多项产品已根据境外不同国家或地区对医疗器

械监管政策或惯例要求的不同，先后获得美国 FDA、巴西 ANVISA、

韩国 KFDA 等多国认证，部分产品获得 ISO13485 认证和 CE 认证，

那在国内是否获得技术含量最高的医疗器械认证，谢谢！ 

尊敬的投资者，您好！截至 2023 年 12 月 31 日，公司已取

得 43 项医疗器械注册证及备案凭证，包括 4 个Ⅰ类医疗器械、

39 个Ⅱ类医疗器械产品；取得专利 227 项，其中发明专利 50 项。

感谢您的关注！ 

6、您好，请问贵司回购是否已经结束，从回购的金额看贵公司

目前已达到下限。谢谢 

尊敬的投资者，您好！公司本次回购资金总额为不低于人民

币 2,000.00 万元（含）且不超过人民币 3,000.00 万元（含）。

截至 2024 年 4 月 30 日，公司通过股份回购专用证券账户以集中

竞价交易方式累计回购股份成交总金额为 24,983,242.50 元（不

含交易费用）。目前该回购方案仍在实施中，公司后续将根据市

场情况在回购期限内实施本次回购方案，并在回购期间根据相关

法律法规和规范性文件的规定及时履行信息披露义务。感谢您的



 

 

关注。 

7、你好，请问对于跌跌不休的股价，有什么想法？ 

尊敬的投资者，您好！二级市场股价运行受宏观经济、市场

环境、投资偏好以及短期投机等多重复杂因素影响，自上市以来，

公司始终立足主业，聚焦市场需求，同时，公司管理层也勤勉尽

责，致力于持续提升经营业绩，持续创新，驱动公司内在价值增

长。公司会全力以赴做好经营，不断夯实基本面，努力实现更好

的业绩回报股东和投资者。感谢您的关注！ 

8、请问，公司如何看待集采政策对“国产替代”和“行业集中

度”的影响？如果公司觉得集采政策对公司会产生不确定性，甚

至不利影响，为什么 IPO 募集大量资金进行大规模扩产？谢谢！ 

尊敬的投资者，您好！“带量采购”政策的核心是“以量换

价”，即生产厂商降价，医疗机构保证采购量，带量采购将导致

产品终端价格下降、中标企业产品销量有望增加、市场集中度上

升、有利于国产进口替代。随着各地带量采购的执行推进，2023

年，威克医疗产品销量同比增长 22.44%，整体符合“以价换量”

的销售策略预期，同时随着人口老龄化程度不断提高，潜在的医

疗健康需求持续提升，公司产品的市场需求量也将进一步增长。

公司募投项目均与主营业务密切相关，公司将坚定信心，一如既

往的以科技化的脚步和经营管理理念为指导，以可持续发展和互

利共赢为目标，持续扩大生产规模，提高产品质量，既注重经济

效益，更追求社会效益。感谢您对公司的关注。 

9、你好，贵司对于医疗反腐如何看待，对贵司有什么影响，谢

谢！ 

尊敬的投资者，您好！公司始终坚持守法合规经营，医药行

业反腐不会对公司运营造成不利影响。集中整治是推动健康中国

战略实施、净化医药行业生态、维护群众切身利益的重要举措，

有利于医药行业长远健康发展。公司坚决支持国家开展医药领域

集中整治工作。感谢您的关注！ 

10、贵司在本次 CMEF 展会上，有没有什么重点产品、新产品推



 

 

出，有没有啥亮点？展会上营销如何，有无意向单落地？ 

尊敬的投资者，您好！在本次上海 CMEF 展会上，公司携同

子公司威克医疗、孜航精密、昶恒精密、三丰东星、三丰原创五

家子公司精彩亮相，带来了精彩的展示，其中包含威克医疗“威

创”全电动智能腔镜切割吻合器、孜航精密吻合器零部件和组件

等高端精密五金产品、三丰东星TS6800手术台、三丰原创BQF-1D

吊塔等多款产品闪耀亮相，集中展示了医用外科吊塔/床、腔镜

吻合器、吻合器、穿刺器、精密吻合器零部件等众多先进医疗类

产品。 

在坚持研发道路上，威克医疗始终积极听取临床意见，协调各项

资源帮助医院提升学术效率，与知名医院联合开展产学研转化，

本次展会期间，威克医疗将围绕肛肠诊疗新模式举办新品发布

会，带来全新产品——电动肛肠套扎吻合器，颠覆传统诊疗模式，

开创智能医疗新时代。此创新产品的研发，是传统中医诊疗理念

和现代科技的完美结合，为中医手术诊疗领域带来了新的突破和

进步。自主研发的电动胶圈套扎器，让套扎技术更便捷、更规范。

自带吸力稳定的双微型负压机，可以完全摆脱外接负压的束缚。

专利三窗附件，一镜多用，实现痔套扎技术更便捷的临床操作。 

为期 4天的上海 CMEF 展会，公司展台共计接待近千名咨询客户，

拓展了一定的订单新客户。如后续涉及相关合同披露事项，公司

将及时履行相关信息披露义务。感谢您的关注与支持！ 

11、公司第三代电动吻合器是否取得医疗器械注册证，是否实现

批量生产？ 

尊敬的投资者，您好！公司电动腔镜吻合器产品“一次性腔

镜用直线型电动切割吻合器及钉仓组件”、“一次性腔镜用直线

型全电动切割吻合器及钉仓组件”均已于 2022 年取得Ⅱ类医疗

器械产品注册证，截至 2023 年 12 月 31 日，共计取得相关专利

15 项，其中发明专利 3 项。与传统的手动腔镜吻合器相比，电

动腔镜吻合器操作简单，击发省力省时，止血效果好，事故发生

率低，切割缝合连续平稳。威克医疗重磅打造新一代全电动腔镜



 

 

切割吻合器——威创，推动产品更智能化，以新技术打造临床解

决方案。“威创”作为新一代全电动智能腔镜切割吻合器，搭载

了全新智能芯片，手术时可实时反馈击发阻力，使术者的操作更

加游刃有余。同时，“威创”还具备智能自检设定、型号自动识

别和实时信息显示等功能，为术者带来了全新的人机交互体验。

目前，上述产品均已实现批量生产。感谢您的关注。 

12、你好，贵公司募集资金 61,295.77 万元，用于孜航医疗器械

零部件智能制造及扩产项目、威克医疗微创外科新产品项目、医

疗外科器械研发中心项目，现在这些项目进度能更新一下吗，谢

谢！ 

尊敬的投资者，您好！募投项目基建工作均已于 2023 年度

开工，其中公司募投项目-医疗外科器械研发中心项目于 2023 年

12 月份顺利封顶；募投项目-孜航医疗器械零部件智能制造及扩

产项目实施主体公司全资子公司孜航精密也于 2023 年 8 月-11

月整体搬迁进入项目实施地点东星医疗园区内。公司根据招股说

明书披露的募投项目预计时间稳步推进相关募投项目建设，并严

格按照证监会及交易所要求对项目变化及进度情况进行披露，在

各级监管部门监督下使用募集资金，项目建设进展情况请您关注

公司定期报告相关内容。感谢您的关注！ 

13、公司有自主生产研发销售电动产床，请简述说明电动产床在

辅助生殖领域的作用和贡献。公司的电动产床目前销售情况如

何？谢谢。 

尊敬的投资者，您好！公司自主生产的电动产床为外科手术

设备，通过其灵活性和多功能性，在辅助生殖领域中为医生提供

了便利的操作平台，为患者提供了更加舒适的手术体验，对提高

辅助生殖技术成功率和改善患者舒适度做出了积极贡献。公司电

动产床自 2018 年投入市场后，销售稳定。感谢您对公司的关注。 

14、你好，贵司有没有新产品研发和投放计划？ 

尊敬的投资者，您好！截至 2023 年 12 月 31 日，公司在研

项目共计 13 项，具体内容请参见公司《2023 年年度报告》，感



 

 

谢您的关注！ 

15、您好，公司增长的潜力和机遇在什么地方？如何扭转业绩下

滑的趋势？ 

尊敬的投资者，您好！公司始终坚持内生发展与外延扩张双

轮驱动，对内推进外科器械新产品的研发，进一步提升公司吻合

器产品市场竞争力；对外并购整合成长型外科器械公司、参股经

营外科器械新产品新技术，不断寻求新的战略增长点，延伸公司

产业链布局。在创新产品领域，公司重点研发行业前瞻性的电动

腔镜吻合器、超声刀、可吸收材料医疗产品等；在医疗设备领域，

推动专科手术设备的投入和研发；在上游模具制造领域，加强吻

合器零件的模具研发，全面提升产品品质，为下游终端医院提供

安全、创新、有效的产品。感谢您的关注！ 

附件清单（如有）  

日期 2024-05-15 

 


