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天津市依依卫生用品股份有限公司 

2024 年 5 月 15 日投资者关系活动记录表 
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投 资 者 关

系 活 动 类

别 

 特定对象调研 分析师会议 

媒体采访 业绩说明会 

新闻发布会 路演活动 

现场参观 其他           

 

参 与 单 位

名 称 及 人

员姓名 

西部证券 李雯 

西部证券 孙阿敏 

太平洋证券 刘洁冰 

国泰君安证券 毛宇翔 

融通基金 苏林洁 

北大方正人寿 付丹婷 

时间 2024 年 5 月 15 日 

地点 天津市依依卫生用品股份有限公司会议室 

上 市 公 司

参 与 人 员

姓名 

董事会秘书兼财务总监周丽娜 

证券事务代表张贝贝 

证券事务专员杨一木 

投 资 者 关

系 活 动 主

2024 年 5 月 15 日，公司参会人员通过现场调研的方式与投资者进行

了交流，本次会议纪要如下： 



要 内 容 介

绍 

一、参观产品展室 

二、回答交流环节 

Q1、公司如何看待竞争对手在卫生护理领域的表现？与海外客户合作的

壁垒有哪些，公司的优势在哪方面？ 

答：公司历经二十余年的行业深耕，成长为国内卓越的卫生护理用品商之

一，公司对外出口金额占海关统计国内同类出口产品总金额的比例连续多年在

30%以上，在同类产品出口市场领域中规模优势较为突出。随着国内宠物卫生

护理用品行业的蓬勃发展，众多企业通过海外代工积累了宝贵经验，并取得了

显著成就。面对未来，我们的目标是扩大市场份额，继续推动中国制造的宠物

卫生用品走向国际舞台，以实现行业的共同繁荣和进步。 

公司与客户合作周期均较长，通过多年的努力，公司已与主要境外客户建

立了长期稳定的合作关系。客户最看重产品的品质、价格、产品设计研发能力

以及交期等，公司所具备的能力得到客户的认可。公司的主要优势在于以下几

点：1、产品品质的保障。对于产品的检验，公司的自检要求比第三方检测公

司标准还高，以高标准严格要求自己，尽力为客户提供高质量产品；2、规模

化生产优势。公司的产品型号可以满足不同客户间多元化、定制化的产品需求

以及针对客户对成本上面的管控要求，交货周期较之前大幅缩短的需求；3、

具备创新研发能力。公司不只是单纯的给客户供货，公司具备专业化的产品研

发团队，针对市场潜在的消费可能，锐意进取，凭借多年对宠物卫生用品市场

的敏锐观察及生产经验，用新的思维、新的创意，源源不断的向下游客户推荐、

迭代升级产品品质、丰富产品种类。 

Q2、目前公司的在手订单情况如何？ 

答：公司部分大客户增加了下单频次，越来越注重对安全库存的管理，订

单可见度周期较短，结合目前在手订单情况，订单比较充足。 

Q3、公司海外市场的成长性来自于哪些呢？ 

答：一是从全球经济消费形势来看，宠物经济依然保持着稳定增长，公司

的产品又属于养宠刚需类产品，所以海外市场的成长性一部分源于原有外国客

户的销售量保持稳定增长。二是部分外国客户原有供应商的产能已经不能满足

其增长所需，所以外国客户更大意愿与具备一定生产规模，综合能力比较强的

制造商合作。三是公司不断地大力拓展、挖掘潜在客户，过去，由于公司产能



受限，我们在拓展新客户方面遭遇了阻碍，随着我们募投项目产能的释放，公

司将顺应宠物市场的发展趋势，积极参加国内外大型宠物专业展会，大力扩展、

挖掘潜在客户。 

Q4、公司目前的产能利用率情况如何？ 

答：2024 年第一季度宠物尿垫产能利用率约为 86%，宠物尿裤产能利用

率约为 72%。随着原有客户订单量的稳定增长以及新拓展客户开始贡献收入，

宠物尿垫产品产能利用率进一步提升至 90%左右。 

附件清单 无 

日期 2024年 5月 15日 

 


