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证券代码：601229             证券简称：上海银行 

 

上海银行股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号:2024-04 

 

投资者关系活动

类别 

 

 特定对象调研  □分析师会议 

□媒体采访    业绩说明会 

□新闻发布会   □路演活动 

□现场参观    □其他：                    

时间及参与单位

名称 

2024年 5月 17日 9:30-10:45  现场及电话会议形式调研 

兴业证券、中信建投证券、浙商证券、华融证券、WT Asset、

Marco Polo Pure Asset Management、长信基金、国华兴益保险

资管、正圆投资、国信证券自营、淡水泉投资、东兴基金、上海

人寿、宁泉资产、盟洋投资、兴银理财、明世伙伴基金、长城基

金、光大保德信基金、人保健康、交银康联、诺安基金、西部利

得基金等 

地点 上海银行 38楼会议室 

本行接待人员 
董事会办公室、公司业务部、零售业务部、计划财务部、 

风险管理部、授信管理部等相关部门负责人员 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、全年信贷目标如何安排？目前公司贷款及零售贷款拓展情

况及对全年的展望？ 

我行持续提高服务实体经济质效，积极配置信贷资源，加快重

点领域信贷投放，贷款占资产总额比重进一步提升。我行综合考虑

全社会经济发展情况，特别是所属区域情况，同时结合资产负债管

理、资本管理的具体情况设定信贷投放目标。投放节奏上，强调尽

早投放，尽早发挥作用。 

公司贷款方面，我行加快科技金融、普惠金融、绿色金融等重

点领域信贷投放。目前来看，信贷投放进度符合预期。零售贷款方

面，促进消费提振，满足居民在绿色出行、日常消费、首套住房及

改善型购房等领域的信贷需求，加大住房按揭、小额消费贷等业务

的拓展力度。 

 

2、对公信贷的经营策略如何展望？项目储备情况怎么样，增

量主要是哪些行业？ 

关于公司信贷，我行积极顺应经济转型过程中的结构变化，注
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重效率，力争投放更加精准。一是侧重区域，加大对长三角、京津

冀、粤港澳以及成渝双城等国家重大战略规划的重点区域投放信

贷资源；二是聚焦园区，我行自 2023年以来较大力度地调研园区，

进行储备分析推进园区内企业的触达和覆盖；三是关注行业变化，

围绕集成电路、生物医药等细分赛道开展专业研究分析，形成目标

客户名单，实现行研成果转化。 

2023年,科技金融、普惠金融、绿色金融等重点领域信贷增量

超过我行对公信贷增量的 80%，后续信贷资源投放会持续向重点领

域倾斜。科技金融聚焦科技型园区、重点行业和产业和科技型标签

企业（如专精特新企业、高新技术企业）等三类客群。绿色金融聚

焦风光储氢等深绿企业以及部分高碳转型行业。普惠金融加大与

科技金融、绿色金融融合发展。 

 

3、房地产融资协调机制方面的进展如何，相关的项目储备大

概什么情况？ 

我行重视房地产融资协调机制，多次召开专题会议部署传达

相关精神，制定相关工作举措，推动协调机制落地。我行总、分行

都成立工作专班对接监管、房管部门，争取第一时间获得协调机制

的项目清单（即“白名单”）；同时我行开设审批绿色通道、提高

决策效率，内部形成“三五十四”的工作机制，即“3个工作日完

成对接，5个工作日完成尽调，14个工作日完成审批”；细化“一

个项目，一个策略”，对项目严格落实三查机制，审视评估风险，

严守风险底线，做到资金闭环管理，确保信贷资金用于项目建设，

确保回笼资金优先用于“保交楼”，严防信贷资金挪用。 

针对存量项目，主要根据项目的施工进度、销售进度、回笼款

进度，优化授信方案；针对新增项目，根据市场化和法治化原则，

坚守风险底线，落实协调机制要求。后续我行将继续贯彻政策要

求，体现地方金融国企的使命担当，推动房地产融资协调机制落地

见效。 

 

4、未来拨备计提策略和节奏如何展望？ 

总体来看，我行拨备计提政策与风险状况是相匹配的，拨备覆

盖率、拨贷比、第三阶段平均计提的拨备比例均高于行业平均水

平，重点领域风险抵补能力充足，例如 2023 年末房地产贷款拨备

覆盖率高于我行平均水平近 200 个百分点，房地产贷款拨贷比高

于我行平均水平近 7 个百分点。 

2020-2023年，我行拨备计提金额分别为 183亿元、200亿元、

163亿元和 114亿元。过去几年我行采取前瞻性拨备计提策略，加
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大非信贷资产拨备计提力度，随着 2022年以来非信贷资产信用风

险陆续出清，2022、2023 年拨备计提规模相应有所下降。我行将

持续根据预期信用损失法的有关规定和实际风险状况充分计提拨

备，不断增强风险抵御能力。 
 

 


