
证券代码：688660                                             证券简称：电气风电  

上海电气风电集团股份有限公司 

2024 年半年度业绩说明会投资者关系活动记录表 

编号：2024-011 

投资者关系 

活动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            √业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □其他 

参与人员 采用网络文字互动，面向全体投资者 

时间 2024 年 09 月 18 日 11:00-12:00 

形式 网络文字互动 

接待人员 

董事长：乔银平先生 

总裁：王勇先生 

董事会秘书、财务总监：黄锋锋女士 

独立董事：周芬女士、洪彬先生、蒋琰女士 

投资者关系 

活动主要内容 

问题１、电气风电在 2024 年上半年出现了明显的收入

下滑和净亏损，导致这一状况的主要原因是什么？是由于市

场需求减少还是公司的生产或销售遇到了特定的挑战？ 

答：公司上半年销售收入同比去年下降，一方面因为公

司 2023 年全面切换陆上产品技术路线，陆上新接订单获取

阶段性的有所放缓，导致 2023 年新增订单不足同时 2024 年

上半年大部分新增订单尚不具备交付条件。同时，受今年上

半年部分销售订单项目执行进度延后影响，导致今年上半年

可转化的订单项目交付和收入有所减少。在收入大幅下降的

情况下，公司通过采取积极的降本控费措施，净利润同比仅

减少 1,590 万，扣非净利润同比增加 5,349 万。 

下半年公司会从提升新接订单转化率、紧盯订单项目进

度与紧密跟进物料交付等方面加强力度，按计划进行订单的

排产和交付，争取完成交付目标，并持续通过技术实现降本、

通过采购端的全供应链成本控制，精益制造、运输端的持续

方案优化以及项目成本全流程策划管控机制进一步控本。 

 



问题 2、截至 2024 年 6 月末，请问公司在手订单是什

么情况？ 

答：截至 2024 年 6 月末，公司上半年新增订单为

3,197.05MW ， 其 中 已 中 标 尚 未 签 订 合 同 的 订 单 为

1,419.65MW。公司累计在手订单为 11,513.90MW，其中已中

标尚未签订合同的订单为 2,138.60MW。 

问题 3、对于电气风电而言，面对当前的财务困境，公

司采取了哪些措施来应对亏损并促进未来的盈利增长？是

否有新的战略调整或市场扩展计划以提高业绩？ 

答：上半年公司从以下几方面进行积极应对： 

（1）技术研发方面，公司持续加强技术研发，提升产品

竞争力，上半年推出多款具有成本竞争力的海陆产品。 

（2）市场开拓方面，公司针对不同客户以及不同区域

的客户、业务诉求，因人、因地施策，提供相应的整体解决

方案，积极拓展国内外市场。上半年实现新增订单

3,197.05MW，较上年同期增长了 113.71%，此外，上半年公

司在印尼等地实现零突破，取得部分订单。同时，公司在风

资源开发和服务业务方面也进一步发展，上半年收入均实现

同比提升。 

（3）控本降本方面，公司通过核心技术带动产品降本，

并从采购、生产、物流等多业务方面发力实现进一步降本，

同时深入推进销售订单项目成本全流程策划管控机制，有效

提高销售订单项目盈利性，上半年整机产品毛利率同比有一

定提高。 

（4）经营质效方面，公司基于管理创新全面提升经营

质效，聚焦技术与质量管理体系优化，通过多种手段实现管

理提升，以达到提质增效的目的。 

公司下半年将继续从多方面发力，力争实现保持海上领

先地位，保持陆上一定市占率并积极进行海外业务拓展。 

问题 4、尽管电气风电在 2024 年上半年遭遇了财务上

的困难，但是第二季度单季净利润同比有所增长，这是否意

味着公司的经营状况正在改善？如果增长的原因是什么？ 

答：面对目前竞争激烈的市场竞争环境，公司积极采取

各项措施努力改善盈利情况，包括通过技术创新实现机组成

本下降、通过采购端的全供应链成本控制，精益制造、运输

端的持续方案优化以及项目成本全流程策划管控机制进一



步控本等，今年上半年公司综合毛利率同比有所提升。 

问题 5、请问公司在售机型有哪些？？ 

答：公司产品基本实现了全功率和全场景覆盖。产品覆

盖 2.5MW 到 18MW 全系列风电机组，产品主要应用于陆上和

海上场景的风力发电。上半年公司在售的陆上风电机组主要

是 5/6/7/8/10MW 级别产品，海上 8/9/12/13/16/18MW 级别

产品。 

附件清单（如有） 无 

日期 2024 年 09 月 18 日 

 

 

 


