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证券代码：301286                                 证券简称：侨源股份 

四川侨源气体股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2024-003 

投资者关系活

动类别 

☑ 特定对象调研        □ 分析师会议 

□ 媒体采访             业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

西藏中睿合银投资管理有限公司 熊竑杰 

四川海子投资管理有限公司 宋家鋆 

成都保盛家族资产管理有限公司 邓鹏程 

成都金枫银帆投资管理有限公司 王凌岚 

成都凯普乐资产管理有限公司 张文皓 

成都之柱资产管理有限公司 白玉柱 

海南致衍私募管理有限公司 周海洋 

海南旗泓私募基金管理有限公司 王卫、周雨婷 

青岛长铭私募基金管理有限公司 兰公宇 

上海璞真私募基金管理有限公司 陈林子 

上海掌赢投资管理有限责任公司 刘小华 

深圳坤钰资产管理有限公司 张臻 

深圳市中润东方资产管理有限公司 刘凌荣 

四川天府增进投资管理有限公司 张雯 

四川振兴嘉杰私募证券投资基金管理有限公司 陈鑫 

中财招商投资集团有限公司 闫育知 

重庆国恩私募证券投资基金管理有限责任公司 马元昊 

四川化材科技有限公司 郭振宇 

创钰投资管理有限公司 唐小皓 

四川省上市公司协会 刘唯玮、段准、杜欣悦 

华泰证券  杨锐、蔡莉鑫、朱宏伟、向文龙、季晨曦、王碧玉、陈青 

时间 2024 年 9 月 24 日（星期二）下午 14:00—16:00  

地点 
四川省成都经济技术开发区（龙泉驿区）经开区南二路 566 号办

公楼会议室 

上市公司接待

人员姓名 

董事、总经理：李国平先生 

财务总监、董事会秘书：童瑶女士 

副总经理：郑永萍女士 
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投资者关系活

动主要内容介

绍 

一、公司情况介绍 

公司财务总监、董事会秘书童瑶女士对公司主要业务、行业

情况、核心优势及发展战略规划作简要介绍。 

二、互动交流主要内容 

公司领导就投资者普遍关注的问题进行沟通与交流，主要问

答情况如下： 

1、截至 2024 年半年报已经披露的重要合同目前进展如何？

以及未来新订单的方向？目前四川地区新能源项目发展的比较

快，公司与这类客户还有多大合作空间？ 

回复：截至 2024 年半年报，公司已经披露的重要合同中，除

通威四期已在第二季度开始供气外，其他项目均处于在建状态。

报告期内，公司在新能源、新材料、半导体、电子信息、食品、

军工、医疗等新兴产业的营收占比已逐渐提升。随着各类新兴产

业的发展以及新能源、新材料产业技术的更新迭代，公司后续将

深入绑定客户双赢式发展，在新兴领域进一步提高市场占有率。

谢谢！ 

2、公司高纯氧项目大概在去年 6 月份投产？产能利用率还不

错，但我们在报表上没有看到很明显的优势，想请教下高纯氧气

的毛利情况？ 

回复：公司高纯氧项目于 2023 年第一季度投产，2023 年产能

利用率 72.37%，其毛利率水平高于公司综合毛利率。谢谢！ 

3、管道气和液态气定价和调价机制？ 

回复：公司产品销售定价总体是按成本加成的原则执行，综合考

虑市场竞争、供需导向等多种因素来确定，针对不同形态的产品具体

定价策略略有不同： 

对于管道气客户，一般采取一事一议方式，本着长期合作、互惠

互利和成本加成的原则，综合考虑电价、客户所属行业及市场地位、
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客户用气规模以及周边客户对气体的需求情况、所属区域及行业竞争

情况等多种因素去确定较长时间内相对固定的结算价格，并在此基础

上根据每年电费、CPI等因素的变化进行动态调整。 

对于液态气和瓶装气的终端客户，尤其是气体需求稳定、规模较

大的终端气体使用方，产品定价以成本加成为核心原则，成本方面主

要包括气体生产成本、运输成本、供气方的固定资产投资规模（在客

户现场配置储罐）等，在此基础上综合考虑客户的气体需求规模及稳

定性、所属行业及市场地位、所属区域及竞争情况，以及双方约定的

结算方式、信用期等因素后确定，以框架协议所确定的价格通常在数

月甚至超过一年的期间内保持相对固定。针对其他客户，公司产品价

格通常随行就市，综合考虑市场供求及竞争状况、与该客户的业务量、

客户资信、付款条件等因素后确定产品价格。谢谢！ 

4、公司应收账款的回款情况如何？ 

回复：公司对应收账款的回款管理一直比较严格，近几年应收账

款的周转天数 50 多天，今年受宏观经济形势的影响，其周转天数增

加至 70 多天。未来公司将会加大应收账款的管理力度，尽量降低周

转天数。谢谢！ 

5、公司存货中全部是空分产品吗？ 

回复：公司存货中空分产品较少，绝大部分为设备的备品备件以

及供周转使用的包装物。因为公司的管道气体没有存货，液体产品由

于存储空间有限，储存的存货仅为保供使用的安全库存量。谢谢！ 

6、公司除了自建产能外，还有一些运维的项目，目前运维项

目商业模式是什么？这块业务的定价模式是什么？以及盈利能力

会不会相对稳定？ 

回复：运维模式是公司近年来新兴的营利模式，运维服务盈利能

力相对稳定。目前公司主要有技术服务运维和综合供气运维两种模

式。已运行的项目主要有彭山通威、链升项目等，在建的还有通威双
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流五期。公司通过运维模式的合作，向客户提供气体运维服务，将自

身成熟的气体运营经验和生产技术工艺进行输出，帮助客户更加高效

地利用其自有空分装置或公司提供的空分装置，更好地满足各类型客

户的需求。运维模式的定价是基于成本加成的原则，综合考虑供需导

向、市场竞争等多种因素来确定。谢谢！ 

7、华南地区竞争压力还是比较大的，公司福建/福州装置的

产能利用率，以及未来的规划？福建福州地区的成本是不是比较

高，因为没有电价优势？ 

回复：截至 2024年半年报，公司福州基地 4万空分的产能利用

率较高。随着周边工业气体和医用气体市场的拓展，产能利用率将会

逐步提升。因福州基地没有电价优惠政策，导致该基地较公司四川地

区的电力成本偏高，但由于产品售价是成本加成定价，其成本对综合

毛利率没有影响。谢谢！ 

8、除了川渝和福建，区域拓展规划？ 

回复：公司在区域拓展上坚持以“立足川渝，布局全国，走向海

外”的发展战略为规划方向。谢谢！ 

9、今年因为宏观经济和行业竞争的关系，大宗气体价格持续

回落，下半年有没有新的订单交付已实现以量补价，对下半年业

绩的展望？ 

回复：公司管道气体客户是长协合同售价比较稳定，液体客户售

价受宏观经济和行业竞争关系的影响，单价略有下降，但总体影响不

明显。公司下半年随着通威四期、通威双流五期以及金象项目等新订

单的逐步交付，将会实现一定程度的以量补价，对业绩的提升可能有

一定的推动作用。谢谢！ 

10、公司在零售气业务开拓上有什么展望（消纳剩余产能）？

零售气主要面向哪类客群？ 

回复：公司未来的发展规划将紧密围绕战略目标展开，主要包括： 
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（1）零售气体领域，巩固和拓展高端客户资源，夯实区域市场

地位。 在零售气体方面，公司将继续深耕川渝市场，在现有汶川液

态基地、都江堰液态基地的基础上，一方面，利用募集资金实施高纯

特气技改项目和氮气回收环保节能技改项目，加大对现有产能的有效

补充，另一方面，借助公司募投项目之一的甘眉工业园配套工业气体

项目也会配套年产 35 万吨液氧、高纯液氮、高纯液氩产品，可有效

辐射川南片区工业企业，从而进一步优化区域资源布控，降低物流成

本，夯实区域市场地位。  

（2）现场制气领域，依托丰富的运营经验和口碑，实现跨区域

布局 公司依托现场制气的运营模式与技术，通过近几年的摸索与总

结，已成功地在福建区域内进行了运营，主要服务于闽光钢铁、宝钢

德盛等优质钢铁客户，积累了丰富的经验和口碑。随着国家对安全和

环保的要求越来越严，工业企业加速向园区集中，园区内工业企业普

遍具有用气的集中需求。未来，公司将继续开拓新的现场制气项目、

优质的工业园区集中供气项目，形成对重点工业区域的布局，并逐步

向全国扩张，紧随国内外气体巨头的步伐，提高国内的市场占有率。 

 （3）以市场为导向，丰富产品品类，拓展高纯空分气体及其他

特气市场 随着下游新能源、半导体、电子信息、生物医药、新材料

等新兴产业发展迅速，下游客户用气需求尤其是特种气体的需求不断

增长，高纯空分气体及其他特气市场迎来广阔的市场发展空间。基于

此，公司未来将不断丰富产品品类，逐步着手布局新材料产业、半导

体产业等所需特种气体，如高纯液氧、高纯液氨、烷类气体、氟碳类

气体、其他浓度为ppm（10-6）甚至 ppb（10-9）级的电子混合气等。

此外，在现有医用氧、食品氮以及军工所需高纯氩、高纯氮基础上，

拓展生产经营医疗、食品、军工及航空航天领域的其他特种气体，不

断挖掘新的利润增长点，提升公司的综合实力。谢谢！ 

11、公司在四川地区有比较突出的保供和市占率优势，近几

年会不会明显感觉到新的竞争对手的压力？ 

回复：公司作为我国西南地区最大的全液态空分气体专业供应商
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之一，凭借先进的生产工艺和稳定的产品质量，区域领先的生产规模

和保供能力、生产成本管控优势以及丰富的优质客户资源，且在经验

丰富的销售队伍、及时高效的物流配送体系的支撑下，公司不断开拓

市场、壮大规模，尤其是在川渝地区与其他外资气体巨头的竞争中建

立了领先的市场地位，为民族气体工业赢得了荣誉。公司未来将持续

坚持以振兴民族气体工业为使命，不断提升自身综合竞争力，巩固行

业地位。四川地区市场竞争一直激烈，公司也是一直在竞争中不断成

长壮大。谢谢！ 

  

附件清单  

（如有） 
无 

日期 2024 年 9 月 24 日 

 


