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投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2024-007 

投资者关系 

活动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访             业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他  

业绩说明会名称 2024 年半年度业绩说明会 

时间 2024 年 10 月 10 日 

地点 上海证券交易所上证路演中心 

上市公司接待 

人员姓名 

董事长：费俭先生 

董事、总经理：王明俊先生 

董事会秘书：刘雯女士 

独立董事：任海峙女士 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

1、南模生物上半年业绩表现不佳，原因之一在于下

游工业客户投融资承压。请问，（1）来自工业客户的这

一影响进入第三季度是否已有改善？（2）就此，南模生

物采取什么应对措施？ 

尊敬的投资者，您好！南模生物面对下游工业客户

投融资承压，积极扩充热门靶点小鼠模型品系库，强化

服务质量，提升对客户服务意识。二季度标准化模型业

务和药效评价及表型分析业务订单量同比有所增长，为

下半年业绩提供了保障。关于三季度数据，请您关注公

司 2024 年 10 月 31 日即将披露的三季度报告。感谢您对

南模生物的关注与支持！ 



2、南模生物海外地区收入的毛利率一直高于国内地

区，但多年来海外地区的收入占比始终较低。请问，（1）

南模生物是否会加快海外市场的拓展进度以提升营收？

目前的措施和成果有哪些？（2）拓展海外市场最大的困

难是什么？ 

尊敬的投资者，您好！海外市场的拓展是公司重要

的战略方向，2024 年上半年，公司海外业务收入占比约

为 14%，增速较高。得益于公司高度重视海外市场的渠

道建设，初步建立了一支十余人的海外 BD 团队，产品

及服务涉足美国、德国等近二十个国家和地区。下半年，

公司将继续优化海外 BD 团队的建设，并通过参加生物

医药专业会议、增加海外代理商合作、与知名 CXO 公司

紧密合作等市场开拓活动，进一步增强公司在海外市场

的竞争力。公司进入海外市场时间较晚，海外市场的拓

展难点主要在于海外客户信任关系的建立，海外科研客

户其科研习惯主要仍是自己在实验室做模型，尚未形成

外包给其他机构做模型的习惯，大部分科研客户的信任

度较难建立；海外工业客户则在于进入大药企供应商库

的审核流程会比较繁琐和漫长。感谢您对南模生物的关

注与支持！ 

3、南模生物曾对外透露，国内笼位的产能利用率在

80%，有待进一步提高。请问，在提高产能利用率方面，

南模生物的具体措施有哪些？ 

尊敬的投资者，您好！公司共有九个生产研发基地，

总产能约为 14 万笼位，分布在上海、广东、北京，并在

美国设有子公司。国内产能总体利用率水平接近 80%，

已属于较高水平，一方面，公司会采取拓展新品种模型、

扩大业务规模等措施争取进一步提升产能利用率；另一

方面，公司会紧跟市场需求通过提高在养小鼠的销售成



功率、增加单笼产出更高的小鼠或服务的销量来优化产

能结构。感谢您对南模生物的关注与支持！ 

4、南模生物也透露，因主要基地位于上海，笼位租

金等支出较高，给利润端带来压力。今年 9 月底，南模

生物原经营范围中增加了“非居住房地产租赁”。请问，

（1）增加这一经营范围的考量是什么？租赁场地是否来

自于未利用的笼位所空出来的场地？（2）增加这一经营

范围可以带来什么获益？ 

尊敬的投资者，您好！公司增加该经营范围的原因

主要是部分客户在购买公司饲养服务的同时有配套实验

室、办公室的使用需求，公司为满足客户的多方面需要，

提供更好的综合服务，增加该经营范围，在给公司带来

一定收入增加的同时，给客户带来更好的服务体验。感

谢您对南模生物的关注与支持！ 

附件清单（如有） 无 

日期 2024 年 10 月 10 日 

 


