
证券代码：002011                                                          证券简称：盾安环境 

浙江盾安人工环境股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                                 编号：2024-004 

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研□分析师会议 

□媒体采访业绩说明会 

□新闻发布会□路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 景顺长城基金、博时基金、南方基金、中金基金、平安基金、招商基

金、西部利得基金、国联基金、华富基金、泰康基金、金鹰基金、国投

瑞银基金、恒越基金、宏利基金、上银基金、国泰基金、博道基金、天

风证券、广发证券、招商证券、华创证券、民生证券、西南证券、国信

证券、太平洋证券、中金公司、中国人寿资管、东方证券资管等机构 

时间 2024 年 10 月 26 日 10:00-11:00 

地点 电话会议 

上市公司接待人

员姓名 

1、公司副总裁兼董事会秘书章周虎 

2、公司财务负责人徐燕高 

3、公司汽车热管理副总经理沙海建 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

问题 1、公司前三季度经营情况如何？ 

答：2024 年前三季度，公司生产经营稳定运行，经营业绩稳步增长，实

现营业收入 93.36 亿元，同比增长 10.54%；实现归属于上市公司股东的

净利润 6.49 亿元，同比增长 20.10%；归属于上市公司股东的扣除非经常

性损益的净利润 6.29 亿元，同比增长 0.81%。 

 

问题 2：公司第三季度归母净利润下降 17.18%的原因？ 

答： 第三季度归母净利润下滑的主要原因系公司计提了其他应收账款的

减值准备。目前公司已与主要欠款方就收款事项签署协议并已收回部分

款项，按协议约定预估四季度能够收回该单位全部欠款，预计不会对公

司全年经营业绩产生重大影响。 

 



问题 3：在以旧换新政策背景下，公司产品结构是否会有明显升级？ 

答：以旧换新政策推动能效标准不断提升，促使公司积极调整产品结构，

优化收入构成，提升高毛利产品（如电子膨胀阀）的占比。这与公司的发

展战略不谋而合，将促进公司运营策略的落地实施。 

 

问题 4：汽车零部件业务的在手订单及客户情况？ 

答：目前公司汽车零部件业务在手订单约 130 亿元，主要客户包括比亚

迪、吉利、理想等知名厂商，公司未来将持续提升产品竞争力和市场份

额。 

回顾上半年，受全球市场环境波动的影响，新能源汽车市场遭遇了

增速放缓的挑战，消费需求一度疲软。在以旧换新政策刺激以及公司的

不懈努力下，公司 9月份实现了单月发货金额首次过亿元的历史性突破。

公司预计未来的发货量将进一步增长，环比增幅最高有望达到 20%以上。

公司将继续积极组织资源，保质保量保交付，同时继续完善产品布局，进

一步提升综合竞争力。  

  

问题 5：商用空调零部件业务发展态势如何？  

答：以往，公司商用空调零部件业务市场开拓乏力，客户覆盖面不足。公

司通过积极引入人才，调整业务策略及管理架构等措施，大大提升了业

务竞争力。目前，公司的市场推进策略已初显成效。自 8 月起，公司成

功接到了数个大型商用空调制造商的订单，这标志着我们在商用空调阀

件市场拓展上迈出了坚实的一步。不过，商用空调零部件产品的市场验

证周期相对较长，需要耐心而细致地推进。展望第四季度，公司的核心目

标是完成几大关键客户产品的全面验证工作，为明年公司产品的规模化

销售奠定坚实基础。 

 

问题 6：公司业务在海外市场的表现如何？ 

答：前三季度，公司海外业务收入增速高于公司整体收入增速。北美是公

司的重要市场，毛利率较好的微通道换热器在北美取得较大进展。此外，

泰国工厂已运营 16年，公司将进一步扩大泰国基地规模，增加换热器等

业务以满足客户需求，提升竞争力，充分发挥其海外业务桥头堡作用。 



 

问题 7：股东紫金投资减持的原因和进展？ 

答：股东紫金投资 2022 年以 76.82 亿元收购盾安集团旗下以锂矿为主的

资产包，其中包括盾安环境 89,069,416 股股份；其持有盾安环境股份期

间未提名董事，不参与公司的日常运营。公司目前的治理结构与管理体

系完善，重大事项决策高效，生产经营稳健，业绩持续增长。紫金投资减

持股份是出于自身业务规划和资金需求的考虑，对公司的治理及生产经

营不会产生不利影响。  

附件清单（如有） 无 

日期 2024 年 10 月 26 日 

 

 


