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投资者关系活动

类别 

 

特定对象调研        □分析师会议   

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

东北证券江苏分公司武硕、陈伟标、邢华鹏等及多位中小投资

者 

时间 2024 年 11 月 15 日 

地点 南京市，公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书：窦海涛   

证券事务专员：王贺、赵彬 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1.公司近年来总体业绩企稳回升，但部分产品的毛利润率

较低，尤其是空调压缩机的毛利率降幅较大。后续有哪些提升

计划？ 

答：随着竞争的加剧，近年来公司主要产品的毛利率的绝

对值确实有所降低。尤其是近一两年来，汽车零部件行业竞争

激烈、内卷加剧，主机厂降价的成本压力都会通过采购传导到

供应商的层面上来，受制于市场环境影响，公司盈利产品的毛

利率也存在一定的下行压力。但相对而言，公司主要产品的毛

利水平在行业内仍保持在合理区间，在降本增效的基础上保持

了稳定的净利润水平，从而为公司业绩的提升打下了基础。 

未来公司将进一步做好降本增效，力求在净利润水平上有

更好的表现。电动空调压缩机市场竞争加剧，因此确实仍面临



较大的降价压力，但其单车价值量较高，市场需求旺盛，因此

公司总体的净利润水平仍能保持在均衡水平。期待未来行业内

卷情况尽快改善，相关产品的利润水平可能会更好的释放。 
 

2.近期公司储能热管理业务的发展情况？ 

答：子公司埃泰斯 2024 年前期业绩表现不及预期，主要

是竞争加剧，下游终端产品大幅降价带动储能热管理系统同步

大幅降价所致，产品毛利水平下滑。储能行业当下面临的竞争

强度远高于汽车行业，因此也更可能较快出现触底反弹迹象，

公司对储能行业的未来发展充满信心，也对埃泰斯作为储能热

管理行业龙头的未来表现寄予厚望。 
 

3.公司未来是否有外延并购的想法，主要考虑那些方向？ 

答：公司未来的并购方向将主要围绕汽车热管理业务，旨

在提高主业的市场占有率，进一步巩固公司的行业龙头地位，

希望和产业链的优秀同行实现强强联合。在自主研发布局方

面，公司将以汽车产业链为核心落脚点，充分发挥新控股股东

带来的湖北汽车产业人才技术资源优势，开展汽车产业相关新

质生产力的前瞻布局。 
 

4.未来美国外贸政策环境变化是否会给公司的业务发展

造成一定的压力，公司做了哪些应对措施？ 

答：如果公司现主要产品的生产地、销售地所在国的关税

政策有大幅变化，确实会对公司现有产品的出口造成一定的压

力。我们的应对策略分两种：一方面，公司长期保持全球化布

局，多元化拓宽销售路径，以有效化解部分关税政策变化风险，

另一方面，如果国际政治经济环境出现显著变化，公司也可以

考虑向新兴市场区域转移产能以规避相关风险。公司将根据情

况的发展来采取应对举措，我们也相信自身的产品质量过硬，

物美价廉，终会在国际市场取得应得的销售业绩。 



 

5.公司 2024 年前三季度净利润同比实现大幅增长，主要

驱动力有哪些？未来还有哪些增长点？ 

答：公司 2024 年净利润实现大幅增长的主要原因是今年

电动压缩机的产销量实现了大幅增长，虽然毛利率仍存在下行

压力，但该产品的单车价值量较高，为公司净利润增长做出较

大贡献。未来公司将优化产能调配，进一步提升新能源产品在

总体销售收入中的占比，从而实现营业收入和净利润的稳步增

长。 
 

6.公司在今年 7 月分红之前为何多年未分红？未来还有

哪些股东回报计划？ 

答：公司近年来收入规模大幅增长，短期投入成本较大，

且客户付款周期较长，自有资金存在一定压力，因此前期在盈

利的情况下分红次数较少，主要是为了节约自有资金用于生产

经营，根本目的也是为了维护公司和股东的权益，相关决议也

得到了公司股东大会的批准。近年来公司基本面逐渐向好，同

时为了响应监管层面的相关要求，公司对 2023 年度进行了权

益分派，与公司股东共享公司发展成果。未来公司将根据经营

业绩及资金状况适时开展现金权益分派，也可以考虑以回购股

份等替代分红的方式实施市值管理，提升投资者对公司的信

心。 

 

附件清单（如有） 无  


