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北京竞业达数码科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表    

                                                     编号：2024-008 

投资者关系活动

类别 

 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          路演活动 

现场参观  

□其他  

参与单位名称 

领秀私董会、申万宏源、源达信息证券研究所、丰汇投资、

北京神农投资、中信证券、龙鼎投资、开元资产、北京银

行、艳珍投资、磊垚资本、君毅投资、唐丰投资、北京青

创伯乐投资、北京枫瑞私募基金管理有限公司、北京龙鼎

投资 

时间 2024 年 11 月 22 日下午 

地点 北京竞业达数码科技股份有限公司会议室 

方式 现场会议 

上市公司 

接待人员姓名 
董事会秘书：王栩 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、董事会秘书王栩女士带领投资者参观公司体验馆、

AIGC 新质生产力中心、实验教学基地，就公司的发展历程、

发展战略、产品情况等内容进行讲解。 

二、投资者交流主要问题 

1、在当下时代，公司的战略定位？ 

公司作为AIGC时代数智教育先锋，从信息化到数智化，

从环境建设到 AIGC 应用，紧跟行业发展趋势，不断丰富

AIGC 产品，挖掘 AIGC 应用场景，贯穿人才培养全链条、全



流程，深耕教育服务。未来公司将继续依托大模型、大数

据、AI 等多方面优势全面升级智慧教育板块，发力北京以

外重点区域，积极拓展数智教育市场。  

2、公司自研大模型的具体应用？ 

公司在智慧教育领域深耕近三十年，自主研发软硬件

产品深入教育的各个环节，构建了覆盖终生教育的全链条

解决方案和端到端业务流程。通过为众多高校和职业院校

打造智慧教室和教学平台，积累了丰富的多模态教学训练

数据，基于以上数据，公司自研教育垂类大模型，更多支

撑 AIGC+教学应用，包括课堂教学的知识图谱、智能助教、

智能导师、分层作业、智能问答以及服务实验教学、考试

评测、学校专业调整和教学质量评价的应用，最终实现助

力高质量人才培养全过程的目标。 

3、公司销售费用率占比较高的原因？未来会继续增加

投入吗？ 

公司近年来加强营销团队建设，新设区域总部及新质

生产力中心，加速推进行业及区域市场工作。2024 年 1-3

季度销售费用同比增长 24%。同时，持续加大研发投入，2024

年 1-3 季度研发投入同比增长 8.31%。上述投入短期内影响

了公司经营业绩，但为长期发展和行业领导地位提供了强

有力的支撑，也进一步夯实了公司 AIGC 赋能行业高质量发

展的实力。 

4、公司收入季度波动性明显，解释下具体原因？ 

公司智慧教学与校园、智慧轨道业务的最终用户多为

教育、轨道运营等公共单位，一般为上半年规划论证、年

中或下半年实施，受政府财政资金管理制度的影响，公司

承建项目多集中在季度末或者年度末验收，存在季节性波

动的特点。智慧招考业务受高考、研究生考试等国家考试

时间安排影响，通常第二、第四季度收入较高。从近年各



季度经营情况来看，亦呈现第一季度营业收入较低，第二、

第四季度营业收入较高的特点。 

5、公司 AIGC 报告具体的收费模式？ 

公司对课堂等教学过程性数据进行智能化分析+专家

评价，以 AIGC“生产”的方式提供服务报告，用户按年度

订阅制模式付费，不同种类报告面向课堂、课程或专业进

行计费。 

6、公司智慧教学的毛利率情况？ 

公司的智慧教学业务毛利率一般在 45%左右，随着公司

深入推进教育 AI 应用，公司教学业务毛利率呈现稳步上升

趋势。具体而言，从 2022 年度的 44.48%提升至 2024H1 的

47.34%，这一增长体现了公司在服务教育数字化转型中的

积极成效。 

7、公司如何平衡未来的轨道交通与教育两块业务的发

展？ 

公司轨交业务恢复到稳定运营周期，当前在手订单和

新订单足以支持未来两年的稳定发展。同时，轨交业务正

积极推进 AI 转型，聚焦运营和运维市场，未来致力于形成

服务式和稳定性的发展模式。短期内，智慧招考和智慧教

学是收入的核心贡献方向。招考业务预期稳定，仍需关注

政策变化;教学业务市场需求释放，竞争格局洗牌，数字化

AI 产品价值增量明显，未来有望成为高增长业务模式。  

8、公司应收账款的具体情况？ 

公司的应收账款以智慧轨道业务为主， 应收账款客户

以政府、事业单位、大型国有企业为主，资金来源于财政

拨付，回款一般能够得到保障。在国家化债政策等一系列

政策支持下，公司将继续强化应收账款的风险控制和回款

管理， 改善公司未来的现金流状况。  

附件清单（如有） 无 



日期 2024 年 11 月 22 日 

  

 


