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四川国光农化股份有限公司投资者关系活动记录表 

 

 编号：2024-055 

投资者关系 

活动类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他（     ） 

活动参与人员 
中信证券股份有限公司             孙臣兴、谢滟馨 、严芷苓 

国光股份      证券事务代表       李超 

时间 2024 年 12 月 10 日 

地点 公司龙泉办公区 

形式 现场调研 

交流内容及具

体问答记录 

问 1：公司明年全程解决方案的推广重点是什么？ 

答：一是继续增加测产会、技术培训会的频次，进一步宣传全

程解决方案的效果和价值；二是大田作物解决方案与水果类解决方

案并重，既要加强大田作物的方案营销，也要加强水果类的方案营

销；三是加强核心市场，如山东、河南、新疆、东北等区域的人员

配置，做大核心市场；四是作物全程解决方案与调控方案等多种方

案并重，持续推进方案营销工作，覆盖更多作物和市场；五是要继

续促进渠道商升级转型，提升渠道商认知，促进渠道商理念更新、

服务水平提升，培养核心渠道商，增加核心渠道商数量，使公司产

品、技术、服务和渠道商的技术、服务意识、服务能力有机结合。 

问 2：作物解决方案在营销战略中的地位如何？ 

答：方案营销是公司坚持做的重要的营销战略。解决方案是面

对农业规模化、专业化、集约化发展趋势推出的为种植户提供的从

种植到收获的全生命周期管理服务，是公司适应农业发展趋势的长
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期战略，也是推动公司发展的重要手段。 

问 3：公司的产能利用率如何？ 

答：公司制剂产能 8.9 万吨、原药产能 1.45 万吨，产能利用

率约 40%，农药原药和制剂的产能还有较大富余，能满足未来几年

公司发展所需。水溶肥的产能 1.7 万吨，产能利用率已达 100%，复

合肥基本上通过委托加工解决。 

问 4：公司的销售区域是如何划分的？技术营销人员是如何分配

的？ 

答：公司的销售区域按品牌以省（区）份划分，公司根据业务

发展情况配备相应的技术营销人员。国光品牌销售规模较大的省

（区）一般有 30 人左右，销售规模较小的省区有 10 人左右。 

问 5：公司明年的主要资本支出有哪些？ 

答：公司目前有两个在建项目，一是正在建设的可转债项目，

二是在重庆万盛工业园投资建设的原药及中间体项目。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

公司不存在应披露而未披露的重大信息。 

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文

档等附件（如

有，可作为附

件） 

无。 


