
 

 

证券代码：301326                                               证券简称：捷邦科技 

 

捷邦精密科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

编号：2024-004 

投资者关系 

活动类别 

特定对象调研 □分析师会议 

媒体采访 业绩说明会 

□新闻发布会 □路演活动 

□现场参观 □其他 

参与单位名称 

及人员姓名 

东北证券 陈敏佳、信达证券 郭一江、浙商证券 王俊之 

（以上排名不分先后） 

时间 2024 年 12月 13日 

地点 广东省东莞市常平镇常东路636号1栋大会议室 

上市公司 

接待人员姓名 
董事会秘书、副总经理 李统龙 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

一、介绍公司基本情况 

 捷邦科技成立于2007年，是一家以苹果产业链精密功能件产品起

家的高新技术企业。公司围绕“成为客户信任的精密智造与新材料应

用综合解决方案提供商”的发展定位，以先进精密制造与新材料研发

为核心能力，持续在消费电子领域与新能源锂电池领域耕耘。 

在消费电子领域，公司产品主要为精密功能件及结构件，主要应

用于笔记本及一体机电脑、平板电脑、智能家居等领域。在新能源锂

电领域，公司产品主要为碳纳米管导电浆料，主要作为新型导电剂应

用于动力锂电池电极片制备，用以提高锂电池能量密度及循环寿命。 

近年来，公司紧跟消费电子产品“AI+”发展趋势，在原功能

件、结构件产品领域进行拓展升级，开始布局终端设备因算力需求提

升带来的散热产品解决方案业务。公司于12月10日公告的关于收购东

莞赛诺高德蚀刻科技有限公司控股权事项正是公司在该领域布局获得

实质性进展的重要一步。 



 

 

在市场反馈方面，消费电子领域，公司是苹果、谷歌、SONOS等

知名消费电子终端品牌的一级供应商，自2018年以来，公司连续多年

是苹果官方公布的全球前200强主要供应商。锂电新材料领域，公司

碳纳米管产品已取得宁德时代供应商代码，已向宁德时代少量供货。 

在研发投入方面，公司拥有近200人的研发团队，2021-2023年研

发费用投入占营业收入的比例分别为6.67%、6.72%和8.17%。 

 

二、提问环节 

1、问题：市场近期比较关注公司收购赛诺高德控股权事项，能

否介绍一下赛诺高德公司及收购背景。 

赛诺高德总部位于东莞，是一家以高精密金属蚀刻技术为核心的

高新技术企业，也是专精特新“小巨人”企业，主要为消费电子、汽

车制造、半导体等行业客户提供金属蚀刻、电镀、激光切割、冲压等

精密金属加工一站式解决方案。在消费电子领域，赛诺高德业务主要

涉及 VC（Vapor-Chamber）均热板、金属功能件/结构件的蚀刻加工及

相关制造，产品主要应用于手机、笔记本电脑、服务器等散热模组、

摄像头模组、无线充电模组及相关结构件。尤其在手机VC均热板蚀刻

加工领域，赛诺高德是国内参与最早、产能储备最大的企业之一，是

该领域内的头部企业。 

随着AI技术深度渗透，手机等终端设备散热需求持续攀升，VC均

热板正成为行业的关键解决方案。赛诺高德在手机VC均热板蚀刻加工

领域的积累与发展规划，与公司布局散热产品解决方案业务高度吻

合。若此次收购完成，可帮助公司横向拓展精密金属业务产品线，加

快公司向散热功能模组及手机产业链相关制造的布局，符合公司战略

发展需要。 

2、问题：此次收购案，赛诺高德最终交易估值为8亿元人民币，

该估值的合理性。 

公司针对此次收购事项，聘请了审计机构、评估机构进行审计和

评估工作，对股权价值进行论证，估值合理。赛诺高德管理层根据现

有业务的执行情况、新增合同及实施计划等资料，并结合主营业务宏

观经济和所在行业发展趋势的分析，预测营业收入和利润。评估人员



 

 

对管理层及销售部门进行了访谈、抽样获取了部分赛诺高德与下游企

业的2024年订单、产量的统计数据，还对部分下游企业的管理层或销

售部门进行访谈，最终采用了赛诺高德管理层提供的预测数据。 

同时，本次交易设置了交易对方2025、2026及2027年度三年期业

绩承诺，业绩承诺期实现的净利润累计不低于22,860万元，若标的公

司任一年度截至当期期末累计实现净利润数低于截至当期期末累计承

诺净利润数，补偿义务人应向公司以现金方式进行补偿。 

标的公司未来三年业绩承诺期的年平均净利润为7,620万元，按照

该平均净利润进行测算，标的公司8亿元估值的动态市盈率约为10.5

倍，总体也属于合理区间。 

3、问题：赛诺高德未来三年业绩承诺对比过去一年一期净利润

数据有较大幅度增长，其可实现性如何。 

赛诺高德在过去多年的经营发展中沉淀了不少优质客户，也积累

了过硬的技术能力与充实的产能储备。展望未来三年，在存量客户方

面，赛诺高德预期会扎实推进，获得稳定增长；在增量客户方面，赛

诺高德已于2024年6月获得北美大客户一级供应商代码，目前正在参

与其2025年量产的新项目开发。赛诺高德经营管理层预期该增量业务

会给公司带来较大幅度的业绩增长。 

公司聘请的专业评估机构对赛诺高德管理层及销售部门进行了访

谈、抽样获取了其与下游企业的2024年订单、产量的统计数据，还对

部分下游企业的管理层或销售部门进行访谈，最终采用了赛诺高德管

理层提供的预测数据。根据评估机构出具的评估报告中的预测期企业

自由现金流，2025年-2027年的各年度净利润预测数均高于业绩承诺

数。 

因此，目前赛诺高德存量客户和增量客户相关项目顺利推进，公

司预计该业绩承诺具有较高的可实现性。 

此外，本次交易完成后，捷邦科技将取得标的公司控制权，公司

和赛诺高德将在生产管理、产品研发、客户资源、公司治理等领域进

一步融合，公司将帮助赛诺高德提高精细化管理水平，提升经营管控

能力，提供新增项目开发需要的资金及资源支持，以进一步提高赛诺

高德的综合竞争力，增强相关业绩承诺的可实现性。 



 

 

4、问题：公司针对此次收购，除了业绩对赌以外，还有什么措

施能降低交易风险，保障上市公司利益。 

本次交易对交易主要对方设置了针对未来三年的业绩承诺及现金

补偿条款，此外以下几个措施也有助于保障上市公司及中小股东利

益： 

（1）在交易方案的风险控制方面，本次交易设置了对赌期结束

后的标的公司减值测试补偿安排条款，设置了标的公司若出现重大违

法违规或重大诚信问题等行为公司有权要求交易主要对方回购标的等

条款。具体条款内容可参见公告，以上风险控制条款力求能充分保障

上市公司及中小股东利益，降低交易风险。 

（2）本次交易方案中，交易主要对方承诺收到指定股权转让款

后向赛诺高德提供无息借款9,000万元，直至业绩承诺期届满。该条款

在保障赛诺高德未来发展获得充足资金支持的同时，将交易主要对方

的利益与公司未来发展高度绑定。展开补充，由于捷邦科技资产负债

表质量较好，截至三季度末公司负债率仅有约22%，净资产13.4亿

元，账面货币资金（含理财产品等）超过6亿元，故公司也有足够能

力为赛诺高德未来发展提供充足资金支持。 

（3）本次交易方案中，公司将赛诺高德原财务投资人所持股份

全部收购并获得控制权，除赛诺高德现有经营管理层以外的其他股东

已基本出场。因此在本次交易顺利完成后，赛诺高德剩余少数股权与

其现有经营管理团队利益高度相关，将交易主要对方的长期利益、经

营管理层的长期利益与公司未来发展高度绑定。 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2024年12月13日 

 


