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深圳清溢光电股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                     编号：2024-006 

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研         □ 分析师会议 

□ 媒体采访            √ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

投资者网上提问 

时间 2024 年 12 月 12 日 (周四) 下午 14:30~17:00 

地点 公司通过全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net）

采用网络远程的方式召开业绩说明会 

上市公司接待人

员姓名 

1、董事、总经理吴克强 

2、董事会秘书、财务总裁任新航 

3、独立董事高术峰 

4、独立董事陈建惠 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

投资者提出的问题及公司回复情况 

公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复： 

1、公司在 2024 年的每股收益和每股净资产均实现了同比增

长，这对公司的投资者有何影响？ 

尊敬的投资者，您好！公司在 2024 年的每股收益和每股净

资产均实现了同比增长，增强了公司股票在市场中的吸引力，也

为未来分红的实施提供了更坚实的基础。公司将继续秉持稳健经

营与创新发展的理念，致力于为各位投资者创造更大的价值与回

报。感谢您对公司的关注！ 

2、公司的毛利率和净利率在 2024 年有所提升，这对公司的

盈利能力有何影响？ 

尊敬的投资者，您好！公司的毛利率和净利率在 2024 年有

所提升表明公司产品结构优化，市场上竞争力增强。增强了公司



 

的盈利能力和财务稳健性，为公司的持续健康发展和为股东创造

更多价值提供了有力保障。感谢您的关注！ 

3、公司在 2024 年的现金流状况和债务状况如何，是否存在

潜在的财务风险？ 

尊敬的投资者，您好！公司财务状况一切正常。感谢您的关

注！  

4、清溢光电在 2024 年上半年的应收账款同比增幅达到

35.01%，这是否反映了公司在运营过程中的一些问题？ 

尊敬的投资者，您好！公司生产运营一切正常。感谢您的关

注！ 

5、清溢光电在 2024 年的销售费用、管理费用和财务费用总

计占营收的比例有所增加，这是否反映了公司的运营成本增加？ 

尊敬的投资者，您好！2024 年公司销售费用、管理费用和财

务费用总计占营收的比例有所增加，这一情况确实在一定程度上

反映了公司运营成本的上升，其主要原因是佛山项目设备订购、

厂房建设等筹建需要，借款金额及开办费大幅增加，导致财务费

用的利息支出和管理费用增加，同时因日元和美元汇率波动导致

财务费用的汇兑损失大幅增加，但在行业保持高增长的背景下，

公司的长期价值依然具备较高的确定性。我们深知投资者对公司

运营成本和盈利能力的关注，公司管理层将密切关注各项费用的

变化，优化成本控制，提高资金使用效率，确保公司在实现快速

发展的同时，保持良好的盈利能力和财务状况，为投资者创造更

大的价值。感谢您的关注！ 

6、公司在 2023 年 12 月投建佛山生产基地，预计对公司的

产能和技术能力有何提升？ 

尊敬的投资者，您好！佛山生产基地项目包括高精度掩膜版

生产基地建设项目和高端半导体掩膜版生产基地建设项目，总投

资 35 亿元。其中，高精度掩膜版生产基地建设项目将分三期进

行建设，合计拟投资 20 亿元，高端半导体掩膜版生产基地建设

项目合计拟投资 15 亿元。项目建成投产后，将显著提高清溢光



 

电平板显示掩膜版和半导体掩膜版的产能。 

技术能力方面：在平板显示行业掩膜版领域，公司已实现 8.6 代

高精度 TFT 掩膜版及 6 代中高精度 AMOLED/LTPS 掩膜版的量产。

佛山生产基地项目将进一步提升公司平板显示掩膜版的产能和

技术水平，特别是在 a-Si、LTPS、AMOLED、LTPO、MicroLED 等

平板显示领域。在半导体芯片掩膜版领域，公司正在推进 130nm-

65nm 的 PSM 和 OPC 工艺的掩膜版开发和 28nm 半导体芯片所需的

掩膜版工艺开发规划。 

感谢您的关注！ 

    7、公司在面板及半导体掩膜版领域的国产替代进程如何，

这对公司的市场地位有何影响？ 

尊敬的投资者，您好！在平板显示掩膜版技术方面，已实现

8.6 代高精度 TFT 用掩膜版、6 代中高精度 AMOLED/LTPS 等

掩膜版，以及中高端半透膜掩膜版(HTM)产品的量产，且利用合

肥清溢光电现有厂房，扩大 AMOLED、HTM 用掩膜版的产能，同

时未来将新增 PSM 掩膜版的生产能力，将扩大 AMOLED、AR/VR 

等高端掩膜版的产能，加快公司以 HTM、OPC、PSM 等技术为代

表的新产品、新工艺的研发及量产，填补 PSM 产品的技术空白，

并进一步缓解平板显示行业等上游企业高端掩膜版的需求缺口，

更有利于公司的长远发展。 

    半导体芯片掩膜版技术方面，公司已实现 180nm 工艺节点

半导体芯片掩膜版的量产，以及 150nm 工艺节点半导体芯片掩

膜版的客户测试认证与小规模量产，正在推进 130nm-65nm 的 

PSM 和 OPC 工艺的掩膜版开发和 28nm 半导体芯片所需的掩膜

版工艺开发规划。公司坚持“技术创新驱动”战略，通过持续拓

展半导体芯片的先进工艺研发能力和先进产品的竞争力。技术水

平的持续提升能力为公司的长期发展和市场地位的提升提供了

有力支撑。感谢您的关注！ 

 

8、清溢光电在 2024 年上半年和前三季度的营业收入和净利



 

润均实现了同比增长，这背后的主要驱动因素是什么？ 

尊敬的投资者，您好！公司在平板显示行业掩膜版和半导体

芯片行业掩膜版业务上实现了“双翼”并进，产销规模进一步扩

大，营业收入稳步增长导致业绩相应增长。感谢您的关注！ 

9、公司在资本开支和股权融资方面的表现如何，这对公司

的长期发展有何影响？ 

尊敬的投资者，您好！资本开支和股权融资有助于公司提升

资金实力、技术实力、扩大产能、增强市场竞争力。 

10、在面板以及半导体领域，贵司与华为是否有合作？ 

尊敬的投资者，您好！公司平板显示行业掩膜版的典型客户

包括京东方、维信诺、惠科、天马、华星光电、信利、龙腾光电、

群创光电、瀚宇彩晶等；半导体芯片行业掩膜版的典型客户包括

芯联集成、三安光电、艾克尔、士兰微、泰科天润、积塔半导体、

华微电子、赛微电子和长电科技等，感谢您的关注！ 

11、清溢光电在 2024 年的业绩增长和盈利能力提升，是否

有助于提升公司的市场竞争力？ 

尊敬的投资者，您好！2024 年公司业绩增长和盈利能力提升

以及技术进步和产能提升加上国产替代机遇，都有助于提升公司

的市场竞争力，感谢您的关注！ 

附件清单（如有）  

日期 2024-12-12 16:26:44 

 


