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广东博盈特焊技术股份有限公司投资者关系活动记录表 

 

 

投资者关系活动

类别 

 

☑特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访           □业绩说明会 

□新闻发布会         □路演活动 

□现场参观  

☑其他 线上调研（腾讯会议：469-755-293） 

参与单位名称及

人员姓名 

中信建投证券股份研究有限公司研究发展部中小盘研究员林赫

涵 

时间 2024 年 12 月 17 日（星期二）下午 15:30  

地点 广东博盈特焊技术股份有限公司 

上市公司接待人

员姓名 

1、 董事、副总经理、董事会秘书刘一宁 

2、 投资者关系管理专员姜叶萱 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

公司董事会秘书向来访者介绍了公司基本情况，包括公司发

展历程、主营业务、经营情况等方面内容，并与来访人员进行互

动交流,主要内容如下： 

投资者提出的问题及公司回复情况 

公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复： 

1、公司的技术和资质壁垒较高，主要表现在哪些方面？ 

由于公司所处工业防腐防磨行业所要求的技术水平较高，具

体表现在以下四个方面： 

（1）技术壁垒：工业防腐防磨产品从技术创新、产品研发、

制造工艺摸索、产品应用验证到最终产业化应用，需要较长的时

间投入、资源投入和长期的经验、技术沉淀；工业防腐防磨产品

具有定制化的特点，需要根据客户需求及具体的应用环境进行生

产制造，只有成熟、可靠的生产技术才能满足客户的定制化需求；

随着近年来工业防腐防磨行业应用领域的不断扩展，其应用场景

逐渐增加，应用环境也更加复杂，下游客户对产品的防腐防磨性



 

 

能、成本提出了更高的要求，企业需要通过持续的新材料、新工

艺、新技术的研发满足市场需求。 

（2）人才壁垒：工业防腐防磨行业属于典型的综合性、交

叉性领域，技术人才不仅需要掌握材料、工艺、设备等多方面的

专业知识，还需要对客户应用需求及行业发展趋势有深刻的理

解。因此，技术人员必须经过多年的实践和经验积累，才能成长

为复合型的技术人才。新进入本行业的企业难以短时间打造一支

专业的技术人才团队，因此面临较高的技术人才壁垒。同时，由

于工业防腐防磨产品需要根据客户需求进行定制化生产，企业需

要不断提升管理水平，及时响应、充分满足客户的需求。高效的

管理能力需要行业经验与管理经验丰富的管理人才。新进入本行

业的企业面临较高的管理人才壁垒。 

（3）规模壁垒：工业防腐防磨产品的规模化生产是降低成

本、保证产品交付的前提。下游客户对供应商的生产规模、产品

质量稳定性和供货及时性等方面均有较高的要求。规模较大的企

业具有一定的规模效应，在规模化生产、成本控制、技术研发、

抗风险能力等多方面拥有较为明显的比较优势。规模化生产能力

的建立需要企业在资金、技术、设备、厂房和人员等方面较大投

入，规模效应的显现则进一步要求企业高效利用各类生产要素。

因此，新进入本行业的企业面临较高的规模壁垒。 

（4）客户壁垒：工业防腐防磨行业的下游行业主要为节能

环保、电力、能源、化工、冶金等重要工业领域，下游客户多为

上述行业中的大型企业。下游客户在选择供应商时，会进行严格

的多维度考核，从技术实力、产品质量、生产规模、应用案例、

产品价格、行业口碑等多方面对供应商进行综合评定，整体考核

过程较严格且考核周期较长。新进入本行业的企业项目经验相对

较少，配套实力相对较弱，短期难以取得客户的信任。因此，较

高的准入门槛以及严格的考核对新进入本行业的企业形成了较

高的客户壁垒。 



 

 

感谢您对公司的关注！ 

2、已使用公司的堆焊技术的产品部件，相较于市场上未使

用公司堆焊技术的产品部件具有哪些优势？ 

腐蚀与磨损现象广泛存在于节能环保、电力、能源、化工、

冶金、造纸等工业领域，是造成材料损失、设备损坏、停工检修

的主要原因之一。 

公司的防腐防磨堆焊装备通过特种焊接技术将具有一定使

用性能的合金材料熔敷于设备或工件表面，达到提高工业设备防

腐防磨性能、延长其使用寿命的目的，降低设备检修更换带来的

直接损失与停工带来的间接损失，实现工业设备在强腐蚀、易磨

损、高温、高压等复杂环境下的安全、稳定、长周期、高效率运

行，有效促进下游行业的提质增效与转型升级。 

感谢您对公司的关注！ 

3、公司目前在手订单情况怎么样？海外收入在公司营业收

入占比多少？ 

截止 2024 年 6 月 30 日，公司在报告期末已签订合同、但尚

未履行或尚未履行完毕的履约义务所对应的收入金额约为 4.35

亿元。 

截止 2024 年 6 月 30 日，海外收入在公司营业收入占比

72.33%。感谢您对公司的关注！ 

4、未来公司的发展规划如何？ 

公司发展的核心战略可以总结为“一个平台、三条实现路

径”，即“构建特种焊接技术应用转化平台，让国产特焊装备应

用于更多领域，服务于全球市场”，并坚持“拓展产品种类、拓

展应用领域、拓展国际市场”的战略实现路径。 

基于公司优化产能布局的需要，公司投资建设博盈特焊大凹

生产基地建设项目，进一步完善公司产业布局，扩大业务规模和

产能，增强公司核心竞争力。 

基于市场推广与客户开拓的需要，公司通过研讨会、主动拜



 

 

访等多种形式，积极加强与各下游行业目标客户的沟通交流，持

续跟踪了解目标客户的需要，加大市场覆盖与开发力度。 

基于公司海外战略发展布局的需要，公司在香港投资设立全

资子公司，通过香港子公司在越南投资设立子公司并在越南投资

建设生产基地，进一步开拓海外市场，发展海外业务，提升公司

的整体竞争力和盈利能力。 

感谢您对公司的关注！ 

5、贵公司在国际市场拓展方面有哪些具体举措？目前越南

工厂建设情况如何？ 

为了拓展国际市场，我们设立了香港子公司和越南孙公司。

越南工厂的筹建工作正在进行，预计 2025 年正式投产。感谢您

对公司的关注！ 

6、公司拿到订单后，交期时间是多长时间 

公司的主要产品为应用于垃圾焚烧发电领域的防腐防磨堆

焊装备，是定制化、特种大型设备，生产工艺较复杂，从下料、

生产到出库一般需要 3 个月左右的时间。在收入确认周期方面，

公司的防腐防磨堆焊装备属于垃圾焚烧余热回收锅炉的重要组

成部分，需要配合锅炉整体的安装节奏。对于附安装义务的销售，

从公司发货到验收通常需要 6 至 7 个月左右的时间，此类产品

销售周期通常为 9-12 个月左右的时间；对于不附安装义务的境

内销售以及不附安装义务的境外销售，因合同约定不涉及安装及

后续验收环节，从销售出库到验收，时间大约 1个月左右，此类

产品销售周期为 4个月左右时间。感谢您对公司的关注！ 

7、特朗普上台后，将对中国商品加征关税，对公司业绩有

影响吗？ 

目前公司业务未受到相关负面影响。同时，公司积极防范局

部市场潜在贸易风险。感谢您对公司的关注！ 

附件清单（如有） 无 

日期 2024 年 12 月 17 日 

 


