
深圳市兆威机电股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

证券代码：003021            证券简称：兆威机电            编号：2024-016 

投资者关系活动

类别 

特定对象调研         □分析师会议 

□媒体采访             □业绩说明会 

□新闻发布会           □路演活动 

□现场参观 

□其他（请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 

7 家机构（共 9 人）参与公司于 2024年 12月 19日举行的投资

者交流会，其中包括： 

华夏基金、重阳投资、中再资产、华泰证券、民生证券、上海喜

世润投资、隆象资本 

时间 2024 年 12 月 19 日 

地点 深圳市宝安区燕罗街道燕川社区燕湖路 62号办公楼 

形式 现场交流 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书：牛东峰先生 

投资者关系经理：王岚女士 

交流内容及具体

问答记录 

一、基本情况介绍 

二、交流内容 

Q1：公司的销售模式是怎样的？下游各个领域客户结构如何？ 

A：公司下游应用领域广泛，多数产品是基于客户的个性化应用

需求，提供方案设计开发与产品的生产销售，产品具有个性化特

征，故公司的销售模式主要以直销为主。公司下游各业务领域重

点聚焦核心大客户及行业标杆企业，在行业标杆企业客户对技

术、品质及性能的高要求下，持续进行产品创新、不断丰富产品

线；积累技术经验，努力提升技术水平。整体来看，在长期合作



中，公司客户粘性不断增强、结构相对稳定。 

 

Q2：公司开发的滚筒电机产品有什么优势？ 

A：公司开发的滚筒电机解决方案，具备以下特点：一是高功率，

采用更高功率电机，实现在有限的空间下，输出更大扭矩；二是

模块化，采用马达线朝外的设计结构，实现模块化组装，检修更

加方便；三是高强度，齿轮箱采用粉末冶金制造，在强度和寿命

均有所提升；四是标准化产品，多种长度、多种直径、多种驱动

链接方式等不同规格产品供客户选择。 

 

Q3：公司汽车电子业务未来的增长主要来自哪些方面？ 

A：随着汽车电子电动化渗透率的提升和智能化创新应用的不断

涌现，公司汽车电子微型传动系统和微型驱动系统的下游应用不

断更新迭代，将迎来更多发展机遇，消费者对于汽车体验感、舒

适性等配置的关注日益提高。公司一方面不断提升与现有客户的

合作深度和广度，增强客户粘性，深化战略合作关系；另一方面，

积极开拓新客户，扩大客户覆盖范围，拓展产品应用领域，提高

市场份额。 

 

Q4：公司切入电机产品具备哪些竞争优势？ 

A：目前，公司电机产品开发部完成了高转速直流电机、无刷直

流电机以及微型空心杯电机和永磁步进电机的开发，并积极布局

攻关更具挑战的电机产品。在竞争优势方面：（1）专业团队与技

术能力，公司组建了专业团队，团队成员具有丰富的电机技术背

景与从业经验，深入把握电机技术的前沿动态，了解不同应用场

景下的需求特点，从而为产品的定位、开发与营销策略提供合理

且精准的建议；（2）丰富的经验积累，早期公司作为电机配件供

应商，在工艺技术、生产管理等方面积累了丰富经验，熟悉电机

产品质量控制要点，进而在电机设计、制造与优化过程中发挥积



极有效的作用；（3）协同效应与成本控制，电机产品与现有业务

能产生积极协同效应，有助于提高微型传动系统的效率与稳定

性，降低生产成本，增强产品市场竞争力；（4）客户资源优势，

公司在下游已构建稳定客户资源网络，存在对电机产品的潜在需

求，公司可通过产品组合推广方式，有效地挖掘多元需求，进而

为客户提供优质的产品与卓越服务。 

 

Q5：公司未来的产能布局是怎样的? 

A：公司目前的主要生产基地在深圳及东莞，苏州兆威驱动工业

园建设目前正按计划有序进行中。东莞兆威机电产业园是公司的

募投项目之一，定位为公司大湾区研发生产制造基地，现已全面

投产，产值不断提升中。苏州兆威驱动工业园定位为公司长三角

地区研发生产制造基地，主要深耕汽车电子、医疗和个人护理、

工业自动化等行业，目前主体工程已完成竣工验收。公司将充分

利用各区域产业优势，发挥产业链上下游联动作用，结合多方面

因素，谨慎评估，合理规划，确保产能规划有利于促进公司战略

发展规划的实现。 

 

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明 

本次活动不涉及应披露而未披露的重大信息。 

活动过程中所使

用的演示文稿、

提供的文档等附

件 

无。 

日期 2024 年 12 月 19 日 

 


