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投资者关系活动类别 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□电话会议 

□其他  

活动参与方 

达实智能副总经理、董事会秘书-吕枫 

达实智能证券事务代表兼投资者关系总监-管小芬 

红思客资产、雷沃基金、深圳市启富证券、梅花创投等 10 位机构及

个人投资者 

时间 2025 年 1 月 3 日 (周五) 上午 10:00~12:00 

地点 公司会议室 

形式 现场参观+现场交流 

交流内容及具体问答

记录 

公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复： 

1、公司智慧空间业务毛利率情况如何？ 

根据公司发布的 2024 年半年度报告，公司智慧空间业务毛利

率为 26.52%，可具体细分为三类，第一类是毛利率 18.27%的智慧

空间整体解决方案业务，第二类是毛利率 68.37%的智慧空间产品

及技术服务业务，第三类是毛利率 60.93%的智慧空间运营服务及

其他业务。 

近年来随着公司技术实力的提升和自主研发能力的增强，公司

的 AIoT 平台和智能终端产品在整体解决方案中逐步实现对部分第

三方楼宇控制产品的替代，不仅降低了依赖外部供应商的成本，还增

强了智慧空间整体解决方案业务的毛利率可控性。 

 未来公司计划持续加大自主研发产品的投入，通过提供更具创

新性的产品和商业模式，扩大毛利率更高的智慧空间产品及技术服

务业务和智慧空间运营服务及其他业务在整体业务的占比，为公司

未来盈利能力提供有力支撑。 



 

2、公司目前有哪些新布局的业务方向吗？ 

公司目前基于自主研发的 AIoT 物联网平台，聚合模块化的空间

场景应用，为企业园区、医院、城市轨道交通、数据中心等领域客户

提供智慧空间产品和解决方案。除此以外，公司还在积极布局中小微

企业、既有建筑的智能化升级、节能改造以及海外市场，目前这些新

布局市场尚处于成长阶段，相信未来这些新兴市场逐渐成熟，将成为

公司未来业绩重要的增长点。 

 

3、公司目前在大湾区和一线城市业务拓展得非常成功，对于未

来业务下沉到二三线城市和推向海外市场的策略有哪些？ 

目前公司的智慧空间业务已布局全国，在北上广深成杭等核心

一线、新一线城市均已树立基于 AIoT 物联网平台的整体解决方案标

杆案例。一线及新一线城市中 AIoT 物联网平台在企业园区等领域渗

透率不足 10%，市场潜力仍然巨大，公司会持续重点投入一线城市

业务，进一步发掘一线城市的业务机会，为全国范围的 AIoT 物联网

平台业务拓展提供示范效应。 

公司的物联网智能终端产品已逐步下沉到二、三线城市。公司已

与全国各地超过 1400 余家的集成商合作，协同扩大了物联网产品

的覆盖面与市场规模。与集成商合作的策略既能更好地适应当地市

场需求，有效降低获客成本，也有助于公司在全国范围内扩展业务，

同时保持稳定的回款周期和收益。 

出海方面，公司已成立国际业务团队专门跟进海外业务，已在东

南亚、欧洲等地服务多个国内制造业、新能源行业客户。目前公司也

正在积极探索与海外本地合作伙伴协作，共同拓展市场，扩大物联网

产品的市场规模，服务更多国际客户。 

 

4、公司目前物联网设备的连接是无线还是有线方案？ 

目前公司物联网系统中需要通讯稳定性强的核心设备以有线网

络为主，局部结合无线通讯技术以实现最佳性能。未来，公司也将围

绕细分市场需求，优化产品和服务以保持行业领先地位。 

 

5、达实智能的对外投资主要集中在哪些领域？ 



公司面向 2030 年的战略是基于自主研发的 AIoT 物联网平台，

聚合模块化的空间场景应用，成为全球领先的智慧空间服务商。为实

现这一目标，目前公司对外投资主要关注可以聚合在 AIoT 物联网平

台之上的智能终端、Al 算法、智慧运营服务商等方向。通过对外投

资，增强平台的技术能力，扩展平台的应用场景，打造更为完善和全

面的智慧空间生态，并推动公司整体业务的持续发展。 

 

关于本次活动是否涉

及应披露重大信息的

说明 

不涉及 

活动过程中所使用的

演示文稿、提供的文

档等附件（如有，可作

为附件） 

 

 

 


