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奥特佳新能源科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2025-001 

投资者关系活动

类别 

 

特定对象调研        □分析师会议   

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

光大证券：倪昱婧、邢萍 

太平基金：徐昊、徐闯 

时间 2025 年 1 月 13 日 

地点 线上会议 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书：窦海涛   

证券事务专员：赵彬 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1.公司近年来的业绩变化情况，主要驱动因素有哪些？ 

答：2020 年以来，本公司的营业收入实现快速增长，一方

面得益于新能源汽车市场的爆发，另一方面也是公司在电动压

缩机领域长期技术研发积淀的价值兑现。此外，在市场结构层

面，国内新能源汽车市场爆发之前，本公司的压缩机产品客户

以国产自主品牌为主，合资车市场涉及较少，但 2020 年之后

随着新能源汽车市场的快速崛起，自主品牌客户的生产销售能

力持续大幅提升，我们也借此机遇实现了快速增长，销售规模

在电动压缩机和电动汽车热管理系统方面均有长足进步。 

2.公司的主要客户有哪些？主要的研发模式是怎样的？ 

答：目前本公司的客户覆盖了国内和国际主流的汽车制造

商，但每个客户在公司采购的具体产品、价值链长度上会有所



不同。就压缩机业务而言，标准化程度较高，但品类较多；就

空调系统整体而言，本公司目前主要以受托研发为主，即根据

主机厂的车型定点做配套研发，其他通用型零部件主要做本公

司产品的配套。 

3.公司净利率水平偏低的具体原因？ 

答：主要原因是近年来市场竞争加剧导致终端产品价格持

续下降，主机厂的降本压力会通过采购传导到供应商层面，在

这种情况下，汽车热管理市场产品的毛利率也存在一定的下行

压力。公司一直在积极采取多维度的降本增效措施来保证合理

的净利润水平，未来公司将进一步做好降本增效，依靠先进的

技术和明显的规模效应降低成本，力求在净利润水平上有更好

的表现。我们也期待未来行业价格过度竞争的情况尽快改善。 

此外，正如我们在近年来的定期报告中提到的，公司前期

海外经营面临诸多因素影响，业绩表现欠佳，尤其是美国与墨

西哥的业务，前期受到公共卫生事件、美国通胀、人力成本昂

贵等各类因素不利影响持续处于亏损状态。目前公司已加大对

海外子公司的管控力度，规划调整生产经营布局，积极应对潜

在风险，2024 年北美业务有望实现显著减亏，相信这些措施将

成为公司经营持续向好的重要支撑。 

4.公司控制权变更之后在经营管理方面有哪些变化？ 

答：长江产业集团成为公司实际控制人之后，对公司发展

的支持力度很大，公司的外部融资环境和业务环境都有所改

善。新控股股东对公司原有管理团队很信任，除财务总监之外，

高管队伍无重大变化。目前公司正在实施国有控股上市公司管

理体系的落实。总体而言，国有控股后，公司的优势并未减少，

而是增长了，我们有信心在 2025 年继续提高发展质量，增强

股东回报。 

5.公司有哪些发展规划？主要发力点在哪些方向？是否

涉足新的温控产业？ 



答：长江产业集团对本公司的定位是其在汽车产业链上的

重要一环，因此本公司未来的发力点也将主要围绕汽车产业

链，聚焦现有主业，提高在汽车热管理市场的占有率，进一步

巩固公司的行业龙头地位。如有合适机遇，将积极把握机会针

对产业链条上及行业内的优质资产实施并购。公司目前暂时没

有对机房温控等业务的规划。 

附件清单（如有） 无 
 


