
宁波金田铜业（集团）股份有限公司 

投资者关系活动记录表 
编号：2025-01 

投资者关系活

动类别 

√公司现场接待 

□其他场所接待 

□定期报告说明会 

□其他： 

√电话接待 

公开说明会 

□重要公告说明会 

 

参与单位名称

及人员姓名 
参会名单请见附件。 

时间 2025年 4月 17日 地点 公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 
副总经理、董事会秘书丁星驰 

投资者关系活动主要内容介绍 

公司向投资者介绍了公司发展战略、产能布局、产品应用、经营亮点等基

本情况。 

 

1、公司行业地位和竞争优势。 

答：公司专注铜加工行业 39 年，是国内规模最大且产业链最完整的铜及

铜合金材料制造企业之一。2021-2024 年，公司铜及铜产品产量年复合增长率

为 8%，至 2024年公司实现铜及铜合金材料总产量 191.62万吨，占中国铜加工

材综合产量比例为 9%，持续保持行业龙头地位，成为行业主要的产品标准制定

者。公司是国内少数能够满足客户对棒、管、板带和线材等多类别铜材产品一

站式采购需求的企业，产品主要应用于新能源汽车、清洁能源、通讯电子、电

力电气、芯片半导体、AI散热等领域。公司在战略与文化、客户资源、科技研

发、智能制造、精益管理、低碳环保等多方面具备竞争优势。 

 

2、公司海外业务发展与布局情况。 

答：公司秉持全球化视野，深入推进国际化战略。报告期内，公司在德国、

泰国等地新设子公司。同时，通过新建泰国生产基地、拓展越南基地产线规模，

扩大海外基地联动优势，更好地满足全球客户一站式铜材采购需求。公司“泰

国年产 8万吨精密铜管生产项目”进展顺利；越南新能源汽车用电磁扁线项目、

越南紫铜管件项目等已开始量产。报告期内，公司境外主营业务收入 121.61亿

元，同比增长 26.75%，占公司主营业务收入 10.76%。公司铜管、电磁线、铜带



等铜材产品海外销量 16.99万吨，同比增长 20.58%。境外业务的稳步增长，有

利于加快推动公司在全球范围内的产品、客户升级。 

 

3、公司在新兴市场领域的业务拓展情况。 

答：公司坚持“产品、客户双升级”的经营策略，重点聚焦新能源汽车、

清洁能源、半导体芯片、人工智能等战略新兴产业，陆续成功开发一批具有自

主知识产权的高端铜基先进材料，并积极推进前沿技术储备。其中，2024年公

司应用于新能源汽车、光伏、风电等领域的铜产品销量增长至 20.59 万吨，保

持逐年增长态势，其中新能源汽车（含 IGBT）领域铜产品销量同比增长 13%。

公司凭借市场占有率及技术储备优势，已成为全球新能源领域铜及铜合金产品

的核心供应商。公司将紧抓新兴前沿科技领域的材料与产品需求机遇，持续为

科技进步奠基。 

 

4、公司新能源电磁扁线的建设进度及业务情况。 

答：公司新能源电磁扁线已形成 6万吨的产能规模。公司积极与世界一流

主机厂商及电机供应商开展电磁扁线项目的深度合作，目前共有 200 多项新能

源电磁扁线开发项目，已量产 70余个，实现多个 800V高压平台电磁扁线项目

的批量供货。公司低介电常数 PI扁线产品为新能源汽车领域的“兆瓦闪充”技

术应用提供材料支撑，已成为全球首家 1000V 驱动电机扁线量产供应商。同时，

公司在越南基地建设电磁扁线产能，已于 2025 年第一季度实现量产，以更好

满足海外市场需求。 

 

5、公司在研发及专利标准方面的进展。 

答：公司积极把握下游前沿产业发展趋势，以市场需求为导向，围绕重点

细分行业与标杆客户，加大研发投入力度，持续为科技进步奠基。2024 年，公

司研发费用共计 6.12 亿元，同比提升 18.61%。截至报告期末，公司主持、参

与国家、行业、浙江制造团体标准制订 71项，拥有授权发明专利 253 项，其中

日本、美国等国际专利 4项，获省级以上科技进步奖 20项。 

附件清单 参与调研人员登记表 



附件： 

序号 公司名称 姓名 

1 光大证券 方驭涛 

2 太平基金 刘金 

3 太平基金 蒋栋轩 

4 国寿资产 夏天 

5 嘉实基金 雷霆 

6 嘉实基金 李广胜 

7 嘉实基金 刘宸垚 

 


