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2025 年 4 月 23 日投资者关系活动记录表 
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投 资 者 关

系 活 动 类

别 

 特定对象调研    分析师会议 

媒体采访        业绩说明会 

新闻发布会      路演活动 

现场参观        其他 

参 与 单 位

名 称 及 人

员姓名 

详见附件 

时间 2025 年 4 月 23 日 

地点 天津市依依卫生用品股份有限公司会议室 

上 市 公 司

参 与 人 员

姓名 

董事会秘书兼财务总监周丽娜 

证券事务代表张贝贝 

证券事务专员杨一木 

投 资 者 关

系 活 动 主

要 内 容 介

绍 

2025年 4月 23日，公司参会人员通过线上调研的方式与投资者进行了交流，

本次会议纪要如下： 

一、董事会秘书兼财务总监周丽娜女士总结公司 2024 年度和 2025 年第一

季度经营情况 

2024 年总结： 

2024 年公司实现营业收入 17.98 亿元，较上年同期增长 34.41%。其中，

境外收入达 16.82 亿元，同比增长 35.44%；境内收入 1.16 亿元，同比增长



21.06%。从产品端分析，三大核心产品均保持高速增长态势：宠物垫产品同比

增速达 35.72%，宠物尿裤产品同比增长 26.16%，无纺布产品同比增长 33.94%。 

利润层面，2024 年归属于上市公司股东的净利润为 2.15 亿元，较上年同

期增长 108.34%；扣除非经常性损益后的净利润为 1.91 亿元，同比增长 75.09%。

这一增长主要得益于规模化生产效应显著增强，全年原材料采购价格趋于稳

定，营业成本整体保持相对稳定。同时，公司强化内部管控，优化运营成本结

构，盈利能力显著修复。 

2025 年一季度总结： 

2025 年第一季度，公司收入端延续了 2024 年的增长势头，实现营业收

入 4.85 亿元，同比上年同期增长 26.56%。其中，境外收入为 4.54 亿元，

同比增长 27.15%；境内实现营业收入 3,105 万元，同比增长 18.48%。核心

产品在一季度均保持稳定增长。 

2025 年第一季度，归属于上市公司股东的净利润 5,409 万元，同比增

长 27.96%；扣除非经常性损益后为 5,017 万元，同比增长 40.99%。整体毛

利率相对稳定，尽管第一季度受春节假期影响，开工情况受到一定干扰，

但毛利率总体保持平稳。 

从现金流来看，2025 年第一季度经营活动产生的现金流为 7,222 万元，

同比增长 112.68%，这主要归因于报告期内订单增长，销售商品、提供劳

务收到的货款增加。 

一、回答交流环节 

Q1、关税目前对公司的经营造成了多大的影响？展望未来，公司能够

通过哪些方面去应对？ 

答：关税政策存在高度不确定性，确实没有办法有效评估具体的影响程度，

今天凌晨的最新进展又能看到一些非常积极的变化。公司对美出口销售占比在

50%以上，受关税政策影响，部分对美业务暂缓了两周出货。但美国客户有一

定库存储备，目前境外子公司正为部分库存储备不足的美国客户生产加急订

单，以缓解客户的库存压力。 

面对复杂多变的国际贸易形势，公司已制定了一系列应对措施。在市场拓

展方面，公司将积极利用自身的竞争优势，努力拓展非美市场，同时积极响应



国内扩大内需的政策导向，借助各方资源优势，大力拓展国内市场。在产能布

局方面，公司柬埔寨的海外产能也在 4 月底正式投产，年产能近 3 亿片，5 月

份开始向客户正式出货，后续将视具体情况灵活地扩大产能，以应对关税政策

带来的不确定性。 

从行业角度看，宠物卫生护理用品全球产能集中在国内，美国本土产能十

分有限且成本高昂，难以支撑下游需求；东南亚的产能也主要归属于国内生产

商，且受限于供应链不完善，下游渠道客户难以找到具备同等大规模供应能力

的替代生产商。公司产品作为养宠刚需产品，虽然短期受到关税政策影响出货

受阻，但长期来看，公司能够凭借规模化的产能优势、过硬的产品品质、较强

的综合生产管理能力以及海外产能的布局来应对挑战，加之关税政策近期也有

一些积极的变化，后续的影响预计逐步降低。 

Q2、美国客户的库存水平如何？ 

答：自客户经历了去库存周期后，越来越注重对安全库存的管理，目前安

全库存水平约为 2-3 个月。 

Q3、分客户介绍一下销售情况，新客户的贡献有多大？ 

答：2024 年，前五大客户实现销售收入 9.52 亿元，占营业收入的 53%，

同比增长 46.19%。2024 年新拓展客户中，Costco 贡献最大，有 1.76 亿元的销

售。2024 年全年新客户营收贡献为 1.9 亿元，销售占比为 10.55%。 

Q4、欧洲和东南亚市场有什么发展规划？ 

答：对于欧洲市场，一直以来是公司重点发展的区域，欧洲的养宠渗透率

较高，养宠意识较为科学，公司充分发挥自身在宠物卫生用品研发、生产方面

的核心优势，通过 ODM/OEM 模式，与欧洲众多大型商超、宠物用品专营品

牌商和电商平台建立了合作关系，同时公司依托与全球渠道商建立的长期互信

合作基础，成功向合作渠道商的欧洲地区业务线供货。 

对于东南亚市场，一些新兴国家和地区的养宠需求不断增长，近几年公司

以自有品牌的拓展为主，东南亚保持了良好的增长态势，后续将考虑增加新的

销售模式，以适应东南亚市场，实现进一步拓展。 

Q5、公司原材料之一是美国进口的绒毛浆，受关税政策影响较大，公

司是如何去做采购的控制的？ 

答：鉴于对美国进口货物加征关税，近期美国进口绒毛浆的采购成本有所



上行。首先，公司在原材料相对低点的时候增加了原材料绒毛浆的库存，另外，

我们积极拓展供应链，在欧洲以及国内找到了合适的绒毛浆供应商，对美采购

的占比进一步下降，以此来应对关税的影响。 

Q6、行业是否有毛利率提升的空间？ 

答：行业存在毛利率提升空间。一方面，从市场拓展与销售渠道优化角度

来看，本行业品类持续升级，而公司研发实力强劲，具备敏锐的市场洞察力与

高效的运营能力。我们持续加大境内外展会参与力度，在稳住海外市场的同时，

积极扩大内销市场，全方位拓展线上、线下销售渠道。通过多元化开拓市场，

不仅扩大了产品销售规模，提升了市场份额，还能借助规模效应摊薄固定成本，

为毛利率提升奠定坚实基础。 

另一方面，在成本控制方面，公司采取了一系列行之有效的组合措施。通

过建立原材料采购多方询比价机制，我们能够精准把握市场价格动态，选择性

价比最优的供应商，降低原材料采购成本；优化生产能耗管理体系，引入先进

的节能技术和设备，提高能源利用效率，减少能源浪费，有效控制生产过程中

的能耗成本；同时，包装环节正逐步实现自动化，未来有望降低人工成本。这

些举措从成本端发力，为实现全链条降本增效提供了有力保障，进而有助于提

升毛利率。 

此外，公司高度重视产品创新与技术升级。依托自主研发设计优势，我们

持续加大研发投入，紧跟消费趋势，不断推出创新型产品。通过完善多品类矩

阵与技术升级双轮驱动，我们不仅能够满足消费者日益多样化的需求，提升产

品附加值，还能在市场竞争中占据有利地位，增强市场竞争力。产品附加值的

提升和市场竞争力的增强，将为毛利率提升创造更为广阔的空间。 

综上所述，从市场拓展、成本控制以及产品创新等多个维度来看，行业及

公司自身均具备毛利率提升的潜力。 

Q7、公司的资本开支情况较为稳定，有没有继续提高分红比例的计划? 

答：公司一直以来高度重视投资者回报。2023 年，受客户去库存等因素影

响，公司业绩有所下滑，但当年仍实现了超过 100%利润的分红比例，且在年

内进行了两次分红。2024 年，公司进一步优化分红策略，分红频次提升至三次，

分红金额也相应增加。从分红占利润的比例来看，2024 年已达到 74.44%。 

展望未来，在公司最新披露的年报中，已提及中期分红计划，具体的分红



比例将结合公司实际经营状况来确定。自上市以来，我们始终致力于为投资者

创造稳定、可持续的回报，感谢您对公司分红政策的关注，公司也将持续践行

这一承诺。 

附件清单 参会人员信息表 

日期 2025 年 4 月 23 日 

 

  



附件：参会人员信息表 

参会人员信息表 

序号 参会单位名称 参会人员姓名 

1 信达证券 姜文镪 

2 信达证券 曹馨茗 

3 天治基金 张歌（北京分部） 

4 西部利得基金 林静 

5 工银瑞信基金管理有限公司 李迪 

6 华夏久盈资产管理有限公司 何南南 

7 光大保德信基金管理有限公司投资研究部 林晓枫 

8 天治基金 王娟 

9 九泰基金 袁多武 

10 银华 李爽 

11 九泰基金管理有限公司 赵万隆 

12 博时基金 于玥 

13 招商基金管理有限公司 潘鑫凯 

14 中信证券 何亦啸 

15 银华基金 苏静然 

16 鹏扬基金 杨雪 

17 北大方正人寿 付丹婷 

18 开源证券 骆扬 

19 中金基金 方榕佳 

20 博时基金 陈伟 

21 禾永投资投研 杨正陶 

22 上海万丰友方投资管理有限公司 张荣福 

23 建信基金管理有限公司 邱宇航 

24 博时基金 于玥 

25 新华基金 成斐昳 

26 汇丰晋信基金管理有限公司 郑小兵 

27 上海开思股权投资基金管理有限公司 毛瑞翔 

28 远策投资 刘英杰 

29 申万宏源证券 张海涛 

30 招商基金 张大印 

31 博时基金 于玥 

32 海富通基金 赵晨凯 

33 华商基金 王萍萍 

34 泓德基金 秦臻 

35 信达澳亚基金 曾丹怩 

36 西部利得基金 温震宇 

37 上银基金 林竹 

38 西部利得基金 林静 

39 路博迈基金 吴瑾 

40 光大保德信 陈卓钰 



41 Point 72 宋星琦 

42 中汇人寿保险 陈泳佶 

43 铭耀资本 金铭 

44 星泰 曹秉超 

45 第一创业证券 郭军 

46 九泰基金 赵万隆 

47 广州瑞民 黄鹏 

48 上海度势投资有限公司 顾宝成 

49 华富基金 聂嘉雯 

50 申万宏源证券 赵伟 

51 申万宏源证券 范一洲 

52 申万宏源证券 盛瀚 

53 杭州高元私募基金 周文昌 

54 个人投资者 杨涛 

55 天治基金 王策源 

56 格林基金 刘冬 

57 深圳私享股权投资 许丽秀 

58 亚太财产保险有限公司 董丽蒙 

59 苏州龙远投资 李声农 

60 西藏源乘投资 马丽娜 

61 瑞达基金 李湧 

62 北京京管泰富基金 王欣伟 

63 兴业证券 刘淇铭 

64 东方证券 王树娟 

65 青岛星元 吴泉江 

66 申万宏源证券 李彦宏 

67 申万宏源证券 尤呈昱 

68 三井住友德思资管 陈嘉琦 

69 上海五地私募基金 成佩剑 

70 上海朴易资产 董国星 

71 上海于翼资产 殷伟 

72 光证资管 李公民 

73 甬兴自营 徐晓浩 

74 上海开思私募基金 倪飞 

75 翔滕资管 王永贵 

76 长江证券 尹姜子 

77 长江证券 米雁翔 

78 天风轻纺 孙海洋 

79 华鑫证券 娄倩 

80 浙商轻工 史凡可 

81 申万宏源金创 刘意纯 

82 JM Capital 君茂资本 李守强 

83 中信证券 何亦啸 



84 华源证券 李冉 

85 天风证券 张彤 

86 华福证券 贺虹萍 

87 中金公司 刘钰坤 

88 浙商轻工 曾伟 

（以上排名不分先后） 

 


