
上海三友医疗器械股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2025-002 

投资者关系 

活动类别 

 

□特定对象调研               □分析师会议 

□媒体采访                  √业绩说明会 

□新闻发布会                 □路演活动 

□现场参观  

□其他，请文字说明其他活动内容： 

参与单位 

或人员名称 
网络参会投资者 

时间 2025 年 5 月 19 日 

地点 上证路演中心网络互动 

上海证券交易所上证路演中心 

（网址：http://roadshow.sseinfo.com/） 

公司参加人员 1、董事长兼首席科学家  Michael Mingyan Liu（刘明岩）先生 

2、董事、总经理  徐农先生 

3、董事、副总经理兼董秘  David Fan（范湘龙）先生 

4、财务总监  倪暖女士 

5、独立董事、审计委员会主任委员 李莫愁女士 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

主要内容如下： 

Q1、高管您好。请问贵公司本期财务报告中，盈利表现如何？

谢谢。 

A：您好，感谢您的提问。2024 年公司实现营业收入 45,359.53



万元，同比下降 1.48%；实现归属于母公司所有者的净利润 1,146.86

万元，同比下降 88.00%。公司 2025 年第一季度经营情况较去年同

期相比，有比较好的增幅，2025 年 Q1 公司实现营业收入 11,643.43

万元，同比增长 34.72%，实现归属于上市公司股东的净利润为

1,282.34 万元，较上年同期亏损 209.58 万元相比，已实现扭亏为盈。

具体情况请查阅公司定期报告。谢谢。 

 

Q2、高管您好，请问贵公司未来盈利增长的主要驱动因素有哪

些？谢谢。 

A：您好，感谢您的提问。面对国家骨科高值耗材带量采购，公

司将依托三友在植入产品领域的疗法创新经验，加强与临床医疗机

构的深度合作，加大研发投入，推出创新产品，积极推动新疗法的

研发与应用，为患者提供更优质的骨科诊疗解决方案，提升公司整

体的市场竞争力。2025 年 2 月完成对水木天蓬剩余少数股权的收

购，公司将进一步巩固并扩大水木天蓬超声骨刀产品的市场优势，

通过结合超声止血刀和超声吸引刀等产品，形成多科室协同的产品

矩阵，利用骨科以外科室的市场认知和市场经验，增强销售能力，

以综合的产品形象和专业的销售能力，覆盖骨科以外的市场，实现

多领域协同发展，为更多患者和临床医生提供优质解决方案。同时，

公司将积极推动国际化业务的发展，利用国际领先的骨科手术机器

人和超声能量产品，结合疗法创新的植入物系统，打造具有市场竞

争优势的产品力组合。同时公司会联合美国、欧洲和澳大利亚高端



医生开展深度医工合作完善适合美国、欧洲和澳大利亚市场的疗法

创新产品线，树立疗法创新，技术领先和快速响应医生临床需求的

公司品牌形象，全力推进美国、欧洲和澳大利亚等高端市场业务的

增长。谢谢。 

 

Q3、高管您好，能否请您介绍一下本期行业整体和行业内其他

主要企业的业绩表现？谢谢。 

A：您好，感谢您的提问。近年来，我国经济发展迅速，基本医

疗保障水平也相应提高，随着人口的结构性变化及人民群众健康意

识和收入水平的提高，我国医疗器械行业发展迅速。随着我国本土

企业研发实力和创新能力的不断提升，国内企业的市场占有率和集

中度呈现逐步上升的态势，进口替代明显加速。同时，随着集采的

落地实施，技术落后、缺乏创新和市场开拓能力的小企业将逐步被

淘汰，国内头部企业的市场占有率和集中度呈现逐步上升的态势。

行业内其他企业的业绩表现请查阅相关公司的定期报告。由于骨科

各个细分领域所涉及的产品集采实施的时间不一致，各个板块的业

务正在随着集采落地时间的不同陆续恢复，关节和创伤集采落地时

间相对较早，2024 年已呈现恢复迹象。脊柱集采相对较晚，2025 年

已在快速恢复过程中。谢谢。 

 

Q4、高管您好，请问您如何看待行业未来的发展前景？谢谢。 

A：您好，感谢您的提问。公司认为骨科行业发展前景广阔。目



前，国家骨科高值耗材带量采购落地实施范围已基本覆盖全国。从

中长期来看，集采对三友医疗这样具有原创研发创新能力的头部企

业具有积极影响，集采将进一步加速进口替代，推动行业集中度的

提高。谢谢。 

 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2025 年 5 月 19 日 

 


