
证券代码：300181 证券简称：佐力药业 编号：2025-009

浙江佐力药业股份有限公司

投资者关系活动记录表

投资者关系活动

类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

☑现场参观

☑其他 （线上会议）

参与单位名称及

人员姓名

2025 年 5 月 19 日：鹏扬基金：崔洁铭；华宝基金：齐震；交

银施罗德：周章庆；中信保诚：高岳昂；平安资管：林启姜；

东方红资管：刘中群；太平资产：薛娜；中欧基金：赵磊；东

吴证券：朱国广。

2025 年 5 月 21 日：国投证券：胡雨晴。

时间
2025 年 5 月 19 日 15:30-17:00

2025 年 5 月 21 日 15:00-15:40

地点 上海、线上会议

上市公司接待人

员姓名

董事长：俞有强先生

董事、常务副总经理：冯国富先生

董事会秘书：吴英女士

投资者关系活动

主要内容介绍

问题一：公司今年 OTC 端的占比能显著提高吗？提升 C 端营销

的主要措施有哪些？

答：公司坚持“一路向 C的策略”，今年在 OTC 端进行了一系

列的改革来加强推动 C端销售的增长，首先，对 OTC 组织架构

进行了调整，将原 OTC 销售部与 OTC 市场部合并，成立 OTC 事

业部，由营销总部副总直接带队，提升营销团队和市场销售的

综合效能；其次，对部分 OTC 市场进行深度开发探索，比如



108 粒大包装的推广，促进足剂量足疗程用药，并通过加强店

员和消费者教育等方式，加强连锁药房的合作与覆盖，提升

OTC 端的销售；再次，推动 O2O 线上运营，加强与美团等平台

的合作，以适应年轻人网上购药的趋势，同时积极探索布局互

联网药品的零售和健康产品业务，专注数字化营销；最后，关

注乌灵胶囊在改善轻度认知功能障碍（MCI）方面的应用和推

广，通过参与“老年认知功能维护及心理健康促进计划”项目，

开展下基层进社区公益活动，提升产品品牌知名度。我们相信

通过一系列的努力，OTC 端的销售将有显著的增长，OTC 端销

售占比将逐渐提高。

问题二：公司 2025 年在发展战略上有何新的规划？

答：近几年来公司坚持以成药为核心，以中药饮片、中药配方

颗粒为两翼的“一体两翼”的战略，秉持“聚焦营销、聚焦研

发”，取得了稳健的发展。随着市场环境变化和消费者需求的

多样化，公司也在积极探索大健康产品领域，深入乌灵菌粉滤

液研究，密切关注海外地区相关注册审批政策，紧抓海外相关

政策机遇，未来将充分发挥自身优势，推进大健康类产品的开

发，进一步打开 C端消费。

问题三：公司当初开发聚卡波非钙片的原因？目前销售情况如

何？

答：公司当初开发聚卡波非钙片的主要原因一是其所处的消化

领域市场需求大且与乌灵胶囊在消化科的应用有一定的协同

效应，该产品是国内首个视同通过仿制药一致性评价的聚卡波

非钙片，具有一定的竞争壁垒，是国家医保品种，产品优势明

显，有利于进一步丰富公司产品线，拓展业务领域；二是与其

他厂家相比，公司的聚卡波非钙片正在进行“肠易激综合征引

起的腹泻”适应症的研究，将进一步提高产品的市场竞争力，



使其在同类产品中脱颖而出，公司有信心将其打造成一个有潜

力的大单品；三是公司聚卡波非钙片原料由拓普药业提供，公

司作为其股东，能锁定其原料价格，保障了原料的稳定供应，

降低生产成本，为未来公司产品的成长提供有力支持。聚卡波

非钙片 2024 年至今销售收入增速较快，作为国家医保品种，

又是化药品种，较易于开发医院端，公司通过在浙江省等地区

打造样板市场，标杆医院上量迅速，树立了良好的品牌形象和

市场口碑，有助于公司在全国范围内快速推广聚卡波非钙片，

提高产品的市场占有率。

问题四：公司二季度的应收账款和现金流情况是否会有好转？

答：一季度公司已在加速存货的周转，存货的资金占用较年初

有显著下降，同时，公司有约 1.7 亿的承兑汇票在二季度会陆

续到期，将增加公司经营活动的现金流量。公司也将持续加强

内部管理和应收账款的管理，提高资金周转，优化公司经营性

现金流。

问题五：公司的存货情况如何？

答：公司一季度有 4.7 亿左右的存货。其中原料方面，公司为

了防止一些突发情况，以及考虑到生产周期和产能的限制，会

保持一定量的原料存货；成品方面，是随销售收入增长而增加

的库存量，也会适当备货以应对市场需求及价格波动。总体来

看，公司的存货情况与生产经营模式和市场需求特点相匹配，

处于相对合理的范围内。

附件清单（如有） 无

日期 2025 年 5 月 19 日、2025 年 5 月 21 日


