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中工国际工程股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2025-006 

投资者关系活动类别 □特定对象调研                 □分析师会议 

□媒体采访                     □业绩说明会 

□新闻发布会                   □路演活动 

□现场参观  

其他（反向路演） 

参与单位名称 中信证券、广发证券、国泰海通证券、财通证券、长江证券、

兴业证券、国盛证券、国联民生证券、西部证券、国海证券、

华夏久盈 

时间 2025 年 6 月 26 日 

地点 中工国际所属北起院建设的天津盘山索道项目 

上市公司接待人员姓

名 

董事会秘书芮红、董事会办公室总经理徐倩、第一工程事业部

总经理李嵬嵬、北起院副总经理姜红旗、证券事务代表周辉等 

投资者关系活动主要

内容介绍 

公司组织投资者赴北起院建设的天津盘山索道项目进行实地

调研并就索道业务、海外业务情况等进行交流。本次投资者活

动没有发生未公开重大信息泄密的情况。 

附件清单（如有） 投资者关系活动记录 

日期 2025 年 6 月 27 日 
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附件： 

中工国际工程股份有限公司投资者关系活动记录 

2025 年 6 月 26 日 

 

问题1：北起院近年来发展情况如何？ 

回答：公司全资子公司北起院是我国起重运输机械行业综合技术实力最强

的企业之一，核心技术脱挂索道技术达到国际同类产品的先进水平。北起院客

运索道业务多年来在国内始终保持市场占有率第一，“客运脱挂架空索道”入选

工信部第七批制造业单项冠军产品名单；自动化物流仓储业务市场占有率名列

前茅；起重机械业务细分市场占有率领先。北起院组织制修订国家和行业标准

600余项，具有较高的行业地位和发展潜力。自重组进入中工国际以来，北起院

在业务融合、海外市场协同、科技创新等方面取得了突破性进展，成功实现了

逆势增长。2021年营业收入首次突破10亿；2022年荣获国家制造业单项冠军企

业（产品）称号，获评冬奥会赛场索道优秀供应商；2023年利润总额首次突破

亿元，实现利润总额三年翻一番。2021-2024年度，北起院净利润年均复合增长

率达到两位数。 

问题2：“两新”政策持续推动，对公司装备制造业务有何影响？ 

回答：国务院发布的《推动大规模设备更新和消费品以旧换新行动方案》

及配套措施，有利于推动设备更新和质量提升，拉动有效投资，推进产业升

级。公司装备制造板块包括客运索道、自动化物流仓储、起重机械和环保设

备，相关设备更新政策的实施，将为公司提供更多的业务拓展机遇和市场空

间。 

问题3：公司国际化经营的核心优势有哪些？  

回答：公司是“走出去”战略的先行者和“一带一路”倡议的实践者，在海外市

场完成了上百个大型交钥匙工程和成套设备出口项目，具备较强的国际化经营能

力。一是在境外设立了分支机构 60 余家，业务遍及全球 100 多个国家和地区，

基本位于“一带一路”沿线国家和地区，建立了广泛、深厚、活跃度高的市场营
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销渠道。公司持续深耕东南亚、南亚、中东、中亚、南美和非洲等传统区域，并

根据市场变化，不断扩展和优化市场布局，近年来开发了圭亚那、尼加拉瓜等一

系列新国别市场。二是项目领域涵盖较广，以“高标准、可持续、惠民生”为目

标，聚焦民生类、工业类等能够拉动当地经济、创造当地就业和本身具有经济性

的项目。三是公司资产状况优良，资产负债率低，融资创新能力强。公司多元化

的融资模式和丰富的融资渠道，有力支持了业务发展；四是在细分领域具备较强

的技术和品牌优势，特别是在医疗建筑、索道、固废起重居于行业领军地位，在

能源、机场物流、民用建筑、仓储物流等领域具有突出的专业技术能力和科技研

发能力。五是积极落实“融合发展”战略，已经形成以中工国际本部为一体、所

属中国中元和北起院为两翼的“一体两翼”发展格局。中工国际本部带动中国中

元和北起院打开国际市场，同时中国中元一流的咨询设计能力和北起院先进的科

研与高端装备制造能力构建了中工国际差异化竞争优势，成为中工国际在海外市

场激烈竞争中的“杀手锏”。公司海外工程业务规模逆势增长，中国中元和北起

院的国际化经营能力不断提升。六是公司将“绿色设计、绿色工程、绿色制造、

绿色产业”的 ESG 管理理念融入发展战略和日常经营，积极响应利益相关方诉

求，树立了公司负责任的企业品牌和形象，更好地提升了公司在国际市场上的影

响力，更有助于公司进一步开拓中高端市场和中高端客户。 

问题 4：北起院海外市场开拓情况如何？ 

回答：2020 年，公司对北起院提级管理，北起院成为公司直接管理的全资

子公司。公司在业务协同、干部人才交流和培养以及科技创新激励等方面，加

大对北起院支持力度。在中工国际的大力推动和支持下，北起院不断拓展海外

市场并取得积极成效。2024 年是北起院“拓展国际市场”主题年，国际业务版

图进一步延伸至尼泊尔、日本、巴西等国家，2024 年国际业务比重同比增加

221.54%。为助推国际化经营，北起院持续打造 BMH 品牌，升级完成多语种官

网建设，提高海外访问者的用户体验。2025 年初，与日本广野株式会社签署合

作协议，依托其在日本冰雪产业影响力，共同拓展日本市场，助推北起院索道

产品和服务走出去。 

问题 5：未来公司有什么新的盈利增长点？ 
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回答：海外业务增量仍然是公司未来业务增长的重要引擎。2025 年一季

度，公司海外新签合同额同比增长超过 30%，生效合同额同比增长超过 25%，

海外业务增长势头强劲。未来，公司将进一步突破海外工程承包的传统模式，

推动 EPC 项目的前伸后延，进一步增强客户粘性，推动业务可持续增长。同

时，发挥科技驱动的优势和力量，加大战略新兴产业布局，以核心技术攻关为

突破点，在高端装备制造、生物、新能源等产业重点发力，打造新的业务增长

极。为平抑工程承包业绩波动，公司“十四五”战略确定打造投建营板块，聚

焦环保工程、索道工程和清洁能源三大领域，形成并持有具有稳定收益的优良

运营资产，以创造稳定且可持续的收益和现金流。这一战略举措业已取得明显

成效。在环保领域，公司在手固废处理项目 2 个，污水处理项目 8 个，持有运

营资产规模再上新台阶；在索道工程领域，公司投资的新疆阿图什天门索道已

开工建设，实现索道投建营项目 0 到 1 的突破；在清洁能源领域，公司将在乌

兹别克斯坦投资两个生活垃圾焚烧发电厂，总投资合计约 4.75 亿美元，日处理

垃圾量合计 4,000 吨，年均上网电量合计 7.5 亿度，预计税后内部收益率均不低

于 8%。未来，公司将不断提升价值创造能力，不断构建强化以科技创新为驱

动，以咨询规划设计能力为牵引，以先进工程技术和装备为支撑，以工程承包

为载体的全价值链运作模式，实现可持续、高质量发展。 


