
证券代码：002879 证券简称：长缆科技 

长缆科技集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-005 

投资者关系活动类别 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访□业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观□其他 

公司接待人员姓名 
黄平（董事、董事会秘书、财务负责人） 

尚丹妮（IR） 

参与单位名称及 

人员姓名 
华福证券李康瑞 

时间 2025 年 07 月 09 日 15:00-16:00 

地点 公司会议室 

形式 现场会议 

交流内容及具体问答

记录 

1、公司 750kV 电缆附件研发进展如何？ 

2024 年，公司携手中国三峡建工（集团）有限公司、中

国电力科学研究院有限公司联合研制的 750kV 交联聚乙烯绝

缘电力电缆用液体填充绝缘复合套管终端和干式绝缘 GIS 终

端两项创新产品，成功通过国家级新产品技术鉴定。这一重大

技术突破标志着我国在超高压电缆附件技术领域达到国际领

先水平，为提升我国电力装备制造业核心竞争力作出重要贡

献。 

2、双江能源在天然酯绝缘油领域有什么优势？ 

双江能源在天然酯绝缘油这一新兴细分领域已形成技术

与客户优势，天然酯绝缘油闪点高、燃点高、可自然降解，低

碳环保无毒、过载能力强、安全性好，是一种较为理想的变压

器用环保型绝缘油。天然酯绝缘油成功应用于山东电力世界首

台 110kV 天然酯立体卷铁心变压器、三峡集团东山杏陈 180

兆瓦海上光伏等项目。 

2024 年，双江能源加大研发投入，参与了智能电网国家

科技重大专项项目《超高压电力变压器用植物基绝缘油研制关



键技术》。2025 年，双江能源将加速天然酯与合成酯绝缘油

技术深化、市场扩展和可持续发展，进一步响应全球能源转型

需求。 

3、公司的海外业务发展如何？ 

2024 年，公司在国际市场领域，成功进入意大利、美国、

乌拉圭、阿曼、阿尔及利亚等多个国家市场，并实现了全系列

产品的出口销售。 

4、公司的营销渠道有什么优势？ 

公司以整体营销战略为指引，依托募投项目-营销体系建

设的持续投入，深入推进销售网络下沉战略，着力构建覆盖省、

市、县三级市场的立体化营销网络。通过优化组织架构，实现

了市场覆盖的精细化和协同效率的最大化。在营销模式创新方

面，公司积极推进“以客户为中心、团队为支撑”的业务转型，

建立了涵盖价格策略、分级授权、成本控制和机制创新的四位

一体激励体系。通过精准的市场定位和业务边界划分，公司持

续深耕核心业务领域，在细分市场做深做透，不断提升市场占

有率和品牌影响力。加大对国际市场的开发力度，扩大直接出

口份额，及时调整产品结构和销售政策，增强市场把控能力，

驱动业绩持续增长。营销体系的战略性调整和持续优化，不仅

提升了市场响应速度和服务质量，更为公司构建了差异化的竞

争优势，为业务持续增长提供了有力保障。 

关于本次活动是否涉

及应披露重大信息的

说明 

否 

活动过程中所使用的

演示文稿、提供的文档

等附件（如有，可作为

附件） 

无 

 


