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传化智联股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2025-005 

投资者关系活

动类别 

 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他              

参与单位名称

及人员姓名 
招商证券  朱艺晴 

时间 2025年 07月 29日   

地点 传化大厦会议室 

上市公司接待

人员姓名 

赵  磊   证券事务代表 

管明锋   投资者关系 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

1、从公开信息了解到公司在具身智能领域有所布局，这方面是如何

考虑的？ 

在以公路港为中心的战略变革下，公司不断聚焦经营质量提升，

同时围绕公路港“人、车、货、场”的生态场景，以“场景+科技”的

创新模式探索并进一步挖掘公路港价值。以具身智能为代表的新质生

产力是人工智能技术在产业应用方面的重要路径，公司于 5 月 29 日

与杭州高新科创、杭州市数据集团及杭州宇树机器人共同投资设立杭

州具身智能中试基地公司，未来将基于公司数据资源和产业应用经

验，与其他投资方共同发展具身智能业务，并探索具身智能技术在公

司场景资源方面的应用，通过科技实现业务效率提升。 

 

2、公司在 AI智能方面还有哪些场景应用？ 



在 AI大模型技术方面，通过集成 DeepSeeK等大模型及本地化混

合部署，开发传化小智，在专线智能报价、园区客户服务等场景应用，

提升服务和决策效率；在 AI 硬件设备方面，围绕公路港内客户作业

场景，已在部分公路港试点推行无人物流车配送，提升货物运转效率。  

 

3、无人物流车是自购还是租赁的？效率会有多少提升？效益提升在

财务报表上是否会有体现？是否会开展港外配送业务？ 

目前无人物流车主要基于公路港内相关业务探索应用场景，均为

自购车，部分车型需要根据业务实际情况定制。无人物流车在配送效

率提升方面相对是比较显著的，例如在宁波公路港，通过无人物流车

实现二层存储仓与一层专线档口之间的运输配送，实现“上仓下运”

的场景落地，单趟作业时间从原先的 20 分钟降低至 8 分钟，单趟配

送量最高可达原先的 3倍，并解决了叉车倒行作业存在的安全隐患，

后续将在杭州、金华、温州等地公路港陆续扩大试点。由于无人物流

配送模式仍处于小范围试点探索阶段，经营效益提升暂时难以通过财

报量化。港外配送涉及到路权限制的问题，目前在试点地区暂未开放，

公司会积极关注相关政策变化，进一步探索新的应用场景。 

 

4、公司化学业务是否还有成长空间？ 

目前化工行业景气度整体有所回暖，在技术和市场两方面经营策

略驱动下，公司化学业务的发展空间将不断突破。功能化学品方面主

要为纺织印染助剂和化纤油剂等产品，经过多年深耕发展，已占据了

行业头部市场份额，形成了较为稳定的客户基础，经营趋势稳健发展，

未来将持续通过科技创新突破高端市场和海外市场；化工新材料方面

主要是丁二烯合成橡胶，下游客户主要为各大轮胎厂商，稀土顺丁橡

胶国内市占率超 60%，为进一步丰富产品线，于去年完成了 12 万吨

稀土顺丁橡胶新增产能上线。今年 6月，公司与马来西亚国家石油公

司签订战略合作谅解备忘录，双方将围绕聚丁二烯橡胶等新材料领域

开展深度合作，通过产能协同、资源共享和渠道整合，共同开拓东南



亚及全球市场。 

 

5、公司后续是否会有定增方面的融资计划？ 

目前公司整体的经营策略主要以聚焦经营为主，大额资本开支的

需求相对较少，后续公司会根据实际经营需要综合考虑是否开展定增

融资，如有相关计划公司将及时披露。 

 

附件清单（如

有） 

无 

日期 2025年 7月 29日 

 


