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证券代码：600166                                            证券简称：福田汽车 

北汽福田汽车股份有限公司 

2025 年 7 月 28-29 日投资者关系活动记录表 

                                                编号：2025-017 

投资者关系活

动类别 

□特定对象调研             □分析师会议 

□媒体采访                 □业绩说明会 

□新闻发布会               √路演活动  

□现场参观                 √一对一沟通 

□其他（电话会议） 

参与单位 

及人员 

长城证券、易方达基金、广发基金、金鹰基金、宝盈基金、南方基金、招商基金、景顺长城

基金、长城基金 

时间 2025 年 7 月 28 日-29 日  

地点 广州、深圳 

接待人员 福田汽车董办市值与证券管理部助理高级经理：周鹤遒 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

1、 公司认为雅江工程建设是否会对卡车行业产生刺激作用？ 

雅江工程对卡车行业的刺激作用主要体现在重卡和轻卡两大领域。短期内，重卡需求将显著

增长，尤其是自卸车、搅拌车等工程车辆，用于土石方、建材及大型设备的运输；而轻卡则受益

于工程建设期的零部件配送、生活物资运输及后期运营维护需求，形成持续拉动效应。此外，项

目可能推动新能源卡车的应用，并促使车企针对西南地区市场集中布局。 

 

2、 公司以往的主销市场以中南美为主，后续在其他市场考虑如何布局？ 

中南美是公司的海外基盘市场，目前公司已在巴西建立制造基地，4 月巴西工厂首台车下线，

后续中南美市场将持续贡献增量；与此同时，公司会加大在东南亚、中东、非洲市场的投入力度。  

 

3、 公司今年国内重卡市占率增长较快，请问公司在哪些方面做了调整和布局？  

首先在产品层面，全新平台银河重卡、全新星辉系列产品车型数量持续拓展，目前基本实现

各细分场景工况、各能源技术路线有效覆盖，公司重卡产品竞争力处在快速跃升窗口期；二是业
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务均衡性改善，公司在牵引车等传统优势业务上今年持续巩固提升，在工程车、专用车等前期相

对弱势业务今年通过加强市场及客户开发，已取得较好增长势头；在区域均衡性方面，当前已针

对前期市场份额较弱的区域从多维度设计市场突破举措；三是生态价值链业务不断做大做强，当

前公司在二手车、补能、金融、租赁、后市场配件等价值环节均已形成了完善的布局规划，能够

在“买车、用车、修车、换车”全环节满足客户需求，有效消除客户痛点，未来将通过生态价值

环优势，促进销量规模持续增长。 

 

4、 公司上半年皮卡销量如何？ 

根据公司销量数据，上半年皮卡销量约 1.9 万辆，同比增长近 30%，其中海外皮卡销量超 1.3

万辆，同比增长近 70%。 

 

其他问题请参考公司此前在平台上发布的记录表。 

附件清单（如

有） 

无 

日期 2025 年 8 月 1 日 

备注 

接待过程中，公司与投资者进行了充分的交流与沟通，并严格按照公司《信息披露管理

制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平，没有出现未公开重大信息

泄露等情况。 

 


