
股票代码：605228 股票简称：神通科技

债券代码：111016 债券简称：神通转债

神通科技集团股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2025-003

投资者关系活动类

别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 √路演活动

□现场参观

□其他（请文字说明其他活动内容）

参与单位名称

财达证券、东北证券、国盛证券、海能证券、国泰海通、

国元证券、华创证券、华福证券、华西证券、华鑫证券、

信达证券、甬兴证券、中银国际证券、中邮证券、开源证

券、证券日报、博时基金、安联基金、工银瑞信基金、贵

山私募基金、金库骐楷(杭州)私募基金、上海睿沣私募基

金、上海递归私募基金、上海远希私募基金、上海自贸区

基金、深圳野马基金、张家港高竹私募基金、珠海奥帕私

募基金、北京和意乾盛投资、杭州核聚投资、衡道投资、

拿特资产、上海钡沣企业管理中心、上海海能投资、上海

禾升投资、上海恒复投资、上海汇势通投资、上海季胜投

资、上海尚欣投资、上海天简道投资、上海证研投资、寿

宁投资、万霁资产、小鳄资产、浙江华壹高景投资、浙江

山顶资产管理、众为资本、顺灏新材（排名不分先后）

时间 2025年 8月 19日

地点 上海

上市公司接待人员

姓名

董事、总经理：朱春亚女士

董事会秘书、财务负责人：吴超先生

董事：王欢先生

技术负责人：饶聪超先生

投资者关系活动主 1、问：消费电子领域毛利率的预期怎么样？



要内容介绍 答：公司将持续通过工艺改进、技术创新和精益管理等措

施，不断提升生产效率，优化成本结构，以增强产品竞争

力和盈利能力。具体财务指标请以公司公告为准。

2、问：2025年上半年归母净利润同比增长 111.09%，但

营收仅增长 22.46%。这种利润增速远超营收的驱动因素

是什么？

答：2025年上半年业绩增长，主要系 2025年以来，乘用

车市场端保持平稳，公司客户订单（如主动式油气分离器、

A客户新项目等）持续放量；同时，公司强化内部管理，

提升产品质量，持续推进产品结构和市场结构调整，产品

综合毛利率得到提升。

3、问：2023 年发行的 5.77 亿元可转债用于“光学镜片

生产基地建设项目”，截至目前项目进度如何？

答：公司光学镜片生产基地建设项目已完成厂房建设，项

目进度符合预期。目前公司正周密部署黄石生产基地建设

各项工作，保障顺利投产。

4、问：光学镜片产品（激光雷达、HUD 等）已获客户

订单，但收入贡献未单独披露。该业务的订单规模、毛

利率及未来市场渗透率如何？是否与头部车企（如蔚来、

小鹏）签订长期协议？

答：公司高度重视光学业务的发展，部分业务进展因涉及

客户保密协议及商业敏感信息，具体情况请关注公司公

告。公司将持续与行业头部企业保持紧密联系，积极拓展

市场机会。未来，随着智能驾驶及车载光学市场的快速发

展，公司将持续优化产品结构，提升技术竞争力，以把握

行业增长机遇。

5、问：吉光品牌（光场屏、护眼产品）处于市场导入期，

需投入营销和渠道建设，请问 2025年上半年该业务的盈

利状况如何，未来准备如何布局。



答：公司战略性切入消费电子领域，推出吉光品牌系列产

品（如光场显示智能机、3D护眼学习机、远像护眼读写

台），完成从 B端到 C端的业务拓展。当前产品处于市

场导入期，公司正通过线上渠道（如京东平台）、线下渠

道（如校企合作）积极触达终端用户，积累消费端数据与

反馈，同步优化产品体验及品牌认知。该布局是公司探索

技术横向应用、培育创新业务的关键举措，未来将结合市

场需求动态调整策略，逐步释放消费电子业务的长期价

值。

6、问：汽车零部件行业普遍面临年降，公司如何维持盈

利能力？

答：面对汽车零部件行业普遍存在的年降压力，公司管理

层紧紧围绕发展战略和年度经营目标，采取多项措施以提

升运营效率和盈利能力，主要包括：

（1）持续优化生产管理：通过改进工艺技术、提升产品

合格率，提高生产效率和资源利用率；

（2）坚持研发创新：加强新产品开发和技术升级，增强

产品竞争力，拓展高附加值业务；

（3）积极开拓市场：深化与现有客户的合作，同时拓展

新客户与新业务机会；

（4）推进降本增效：通过精益管理、供应链优化及合理

管控成本费用，提升整体经营效益。

公司将持续关注行业趋势，积极应对市场变化，努力保持

盈利能力的稳定性。

7、问：汽车行业的反内卷是否对公司的应收账款回收周

期有显著改善。对未来汽车相关业务的盈利能力是否也

有改善？

答：汽车行业“反内卷”政策对整体经营环境具有积极意

义。在实际业务中，公司也建立完善的客户信用管理体系



和应收账款管理制度以把控回款风险。

公司始终将提升自身经营质量作为核心工作，通过持续优

化生产工艺、加强成本管控、深化与优质客户合作等措施，

不断增强市场竞争力。未来，公司将继续密切关注行业政

策变化，及时调整经营策略，确保业务稳健发展。

风险提示：本次调研信息中如涉及对外部环境判断、公司

发展战略、未来计划等描述，不构成公司对投资者的实质

承诺。敬请广大投资者理性投资，注意投资风险。

附件清单（如有）


