
证券代码： 001215 证券简称：千味央厨

郑州千味央厨食品股份有限公司

投资者活动记录表

编号：2025-003

投资者关系活动

类别

□ 特定对象调研 □ 分析师会议

□ 媒体采访 □ 业绩说明会

□ 新闻发布会 □ 路演活动

□ 现场参观

☑ 其他 （电话交流会）

参与单位名称及

人员姓名

东吴证券、长江证券、国盛证券、中金公司、中邮证券、广发证

券等共计 51人

时间 2025年 8月 27日 19:30-20:20

地点 郑州

上市公司接待

人员姓名

董事长 孙剑

董事、总经理 白瑞

董事会秘书 曹原春

财务总监 焦军军

投资者关系活动

主要内容介绍

问题 1、请简单介绍一下公司 2025 年半年度经营情况。

答：2025年上半年度，公司营业收入 88,583.78万元，同比

下降 0.72%；归属于上市公司股东的净利润 3,578.99万元，同比

下降 39.67%；归属于上市公司股东的扣除非经常性损益净利润

3,409.28万元，同比下降 41.94%。

从渠道来看， 2025 年上半年公司直营模式销售额为

43,437.17万元，同比增幅为 5.31%，经销模式销售额为 44,521.97

万元，同比下降 6.40%。

从产品来看，公司 2025 年上半年冷冻调理菜肴类及其他营

业收入为 6,521.77 万元，同期增长 67.31%；烘焙甜品类营业收

入为 20,509.34 万元，同期增长 11.02%；小食类营业收入

为 19,670.39万元，同期下降 6.57%；主食类营业收入为 41,257.64



万元，同期下降 9.10%。

问题 2、公司直营渠道营业收入稳中有升，是因为价格企稳

还是产品品类增加？

答：公司直营渠道营业收入增加主要体现在：一方面公司围

绕大客户扩展产品品类，销售额增加；另一方面线上直营销售额

迅速增加。比如在原有主食类产品油条的基础上研发多款“油条

+”产品，适用场景广泛，客户体验更丰富；烘焙类产品品类的

增加和部分大客户深度合作为直营渠道收入作出了贡献。

问题 3、公司的销售费用增长主要是什么原因？

答：公司销售费用增长主要是电商渠道业绩增长、直播间投

流费用增加；另外为了应对市场竞争 2024 年下半年以来公司增

加了新零售渠道和线上销售渠道销售人员导致职工薪酬增加。

问题 4、公司新零售客户的采购模式是区域性还是全国化？

答：公司与国内大型 KA卖场如盒马、沃尔玛等合作的采购

模式是全国化的。另一部分非全国统一采购的新零售客户，公司

与其总部签订采购合同，随着客户调改节奏逐步向全国推广。

问题 5、公司线上销售渠道的布局是什么？

答：公司的线上渠道聚焦两类场景：健康早餐和年货节。早

餐类产品比较丰富，我们在未来要研发更多匹配家庭端应用场景

的产品，比如适用于空气炸锅场景等；把产品演化到“产品+”

的概念。年货节主要围绕面点产品、油炸点心等产品的销售。公

司借助线上销售渠道，有利于品牌的沉淀和增加 C 端消费者的

认知。

问题 6、请问公司面对现有的竞争环境和经营情况有什么举



措？

答：在产品上，公司持续在烘焙甜品类和冷冻调理菜肴类增

加研发、生产资源、客户拓展方面的投入，丰富产品线，拓展销

售渠道；在渠道上，公司继续深耕 B 端业务的同时稳步拓展 C

端新零售业务，利用自身的研发优势，通过新型销售渠道为公司

增加营业收入；在管理上，公司持续加强内部各经营环节的管理，

全链条提升运营效率，严格把控原材料采购、生产、仓储物流等

各项成本。

附件清单（如有） 无

日期 2025年 8月 27日
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